
□记者 宋锋辉

股权收益权信托以模式成熟、
信息公开、安全边际高等优势，已成
为较为常见的信托理财产品。那么
如何在种类繁多的信托产品中进行
甄选？如何判断股权类产品的风
险？带着这些问题，记者走访了中
原信托理财中心的理财专家，他们

给出了一些建议：
首先，要看投资标的股票所处

的板块和行业，关注其成长性。一
般而言，每个信托公司对主板、中小
板、创业板的标的股票都有不同的
质押率要求,质押率越低，为产品提
供的安全系数越高。但质押率并不
是孤立的，还要看标的股票的成长
性,这对期限1年以上的信托产品

尤为重要，成长性越好从侧面反映
出融资人的还款能力越强。为此，
专家建议投资者多关注标的股票行
业前景、公司在行业中的地位、国家
政策对该领域的支持力度等。

其次，关注融资股东的实力。
作为融资人的股东有回购信托收益
权的义务，股东是否有足额回购款
是信托计划能够安全结束的关键因

素，因此股东实力非常值得关注。
再次，应注意产品的追加保证

金机制。虽然很多产品都设置追加
保证金机制，但对大多数投资者而
言，保证金追加机制略显复杂。专
家建议，投资者只关注追加保证金
临界股票价格即可。中原信托的做
法是，原则上设置信托本金的1.6
倍作为追加保证金的临界值，换言

之，若标的股票价值低于信托本金
的1.6倍，便要追加保证金了。

据了解，中原信托是股权收益
权类信托产品的设计专家，目前已
发行近230期股权类产品，实现了
收益、本金100%按时足额兑付。

如果您对投资信托还有其他疑
问，可拨打中原信托理财热线
4006870116进行咨询。

甄选优质股权收益权信托
安心无虞享受投资收益
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□记者 蒋颖颖

这几天，洛阳毛大夫（美莱）纯韩整形医院董事长毛新萍心情很好，她终于放下了

压在心头许久的担子：因公司扩大经营需要融资450万元。参加完本报举办的银企见

面会后不久，招商银行洛阳分行满足了毛新萍的这个需求。
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□记者 蒋颖颖

本报已经举办了两场“助力中
小企业 我们在行动”银企见面会，
借助这个平台，不少银行和企业已
经结成对子。同时，针对小微企
业，各大银行也采用多种“组合
拳”，推出了一系列措施，加大对小
微企业的投入。

工行洛阳分行：
抓重点 创品牌

工行洛阳分行围绕核心企业、
产业集聚区和专业市场制订专项
融资方案，开展“结块”、“穿串”批
量营销和多产品组合捆绑营销，上
半年累计与我市近三百家小企业
建立信贷关系（不含微型企业）。

该行紧紧围绕我市19户核
心企业上下游供应商开展业务，
重点突破，与涉及的支行逐个对
接，重点围绕一拖股份、中信重工
等核心企业上下游供应商开展批
量营销，围绕产业集群聚区和大
型专业市场拓展优质小企业客户
群。同时，进一步摸清集群内和
专业市场的客户结构和客户需
求，细分目标市场客户，确定重
点，为每一个集聚区和专业市场
量身打造融资服务方案，形成“结
块”营销的良好态势。

建行洛阳分行：
优流程 拓平台

建行洛阳分行通过采取不断
优化业务流程、完善经营机制、丰
富产品体系等措施，服务小微企
业。

一般的小微企业对金融需求
有“短、频、快、急”的特点，针对这
些特点，建行洛阳分行对小微企业
信贷业务流程进行了梳理和优化，
进一步提高了小微企业信贷业务

的操作效率和质量。
同时，该行利用遍布全市的

40多家对公网点，建立小微企业
营销推荐快速通道，由建行洛阳分
行小企业经营部对小微企业客户
进行直接经营管理，进一步拓展了
小微企业融资平台。该行以“速贷
通”、“成长之路”和供应链融资产
品为依托，积极推进小微企业新产
品，继续加大“联贷联保”、“小企业
额度抵押贷款”等创新产品的投
放，全方位满足小微企业对金融产
品的需求。

洛阳银行：
换位思考 推产品

针对小企业难以接触有实
力的担保公司以及担保公司费
用较高等担保难现状，洛阳银行
积极探索创新金融产品及担保
方式，站在企业角度降低企业融
资成本，多样化切实解决小企业
担保难问题，推出动产浮动抵
押、循环抵押、牵制力保证等担
保方式，切实有效解决小企业融
资担保难问题。

同时，洛阳银行推出面向小微
企业的“富民宝”小额贷款，该贷款
下设融易贷、随易贷、速易贷、长易
贷、诚易贷、联易贷、友易贷等 7
种产品。使过去在银行无法获得
贷款的客户能够得到适合的银行
贷款需求。也在培育诚信文化、
减轻企业负担、加强财务指导方
面，提高了小微企业财务管理和发
展能力。

“组合拳”助力小微企业融资

事情拖了几个月没有结果。今
年6月，她在报纸上看到晚报将举
办“助力中小企业 我们在行动”首
场银企见面会，便拨打电话报名，看
能否借此机会寻找到合适的出路。

在会上，她踊跃发言，表达了
自己的想法，也看了多家银行的相
关介绍。其中，招商银行针对她面
临的问题，提出了一些好的建议。

会后，招商银行洛阳分行工作
人员和她取得了联系，对她们公司

经营现状、业务范围、财务数据等
进行考察，随后根据公司现状和需
求，为她量身定做了一套产品——

“周转易”。
“目前，她们医院经营稳定，信

用记录良好，能够提供符合条件的
房产抵押，我们贷给她450万元，
一次性给了5年的授信。5年内，
她可以无限次循环使用该笔授
信。随用随付，还有‘随还’功能，
可以通过网上银行，提前还款，灵

活多变、节省利息。同时，这笔贷
款不用时不产生利息。”招商银行
洛阳分行工作人员介绍说，“在这
项业务中最高可以设置50个支付
账户，5年内，可以随时登陆网上
银行向设定好的账户付款。这样，
不受银行上班时间限制，节约了时
间，省去了繁琐的手续，最重要的
是满足了客户的需求。”

“最困难的问题解决了，剩下
的就好办了。”毛新萍笑着说。

本报举办首场“助力中小企业 我们在行动”银企见面会后，招商银行洛阳
分行与一家整形医院结成对子，达成贷款协议

量身定做 解小微企业之困

到目前为止，毛大夫（美
莱）纯韩整形美容医院在洛阳
已经有十三年的发展历程，主
要业务分医疗美容和生活美容
两个方面。

近年来，随着生活水平的提
高，人们对美容也更加重视，为适
应发展，毛大夫（美莱）纯韩整形美
容医院需要扩大规模。

2012年 4月，毛新萍租用了
4000多平方的场地作为新店面。
但是扩大规模需要大量的资金。

经过预算，她估计需要300万元~
500万元。

她打算通过贷款融资。她咨
询了几家银行，有的利率比较高，
有的限制条件比较多。大多数银
行按照相关监管部们规定，超过
50万元以上的贷款，贷款后需要
将款项直接打给第三方。

“这就很困难了，比如装修，
银行需要我提供和装修工程方
的合同等相关文件，随后将需要
的工程款一次性打给装修公

司。但是我想根据工程进度按
期付款，同时还想要监管相应的
装修过程。如果装修公司达不
到要求，我可能要更换工程方。
这样，钱都打到工程方那里，不
好要回剩余的钱。同时，这个工
程时间比较长，不可能一次性支
付工程款，同时，我需要向装修
公司、器材公司、经营部门等多
家公司付款，希望贷款的支付方
式能够多样化。”毛新萍说。因
此，她一直没有贷到款。

困惑：需要更灵活的支付方式

解困：随用随付 她笑逐颜开
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