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你无我有，你有我优
创业秀吧

□记者 万虹/文 记者 杜武/图

无线门铃、存储卡式监控摄像机、USB远
程监控摄像机……这些日常生活中的安防设
备，你也许没听说过，但洛阳现在确实有人在
卖。一个土生土长的洛阳姑娘李欢欢把这些
先进的安防科技产品从苏州引到了洛阳。

28岁的李欢欢，白净秀气，英语专业毕
业。记者在潘拉多数码城见到她时，怎么也
无法将眼前的她与任何安防设备联系起
来。可就是这么一个瘦小的年轻姑娘，目前
是一家安防科技形象店的老板，她凭借自己
的努力与坚持，在洛阳这一领域做到了“你
无我有，你有我优”。

从苏州回洛阳创业
今年年初，李欢欢从苏州返洛创业。在

苏州，她主要从事安防设备的批发和零售。
“南方的电子市场规模很大，竞争非常激

烈，但洛阳的安防产品只是零零星星地分布
在洛阳的几家电子市场里。”她说，她回洛后
发现有许多先进的安防产品在洛阳还没有，
于是决定开辟洛阳市场。

今年年初适逢关林潘拉多数码城开业，
考察了那里的投资环境后，李欢欢感到十分
满意，于是投资近10万元，在潘拉多数码城
一楼开了一家安防设备形象店——洛阳世
铭安防科技，主要经营范围是监控、门禁、考
勤和报警等设备的销售和维护。

家庭安防产品受青睐
在李欢欢的形象店柜台里，记者见到了

许多新玩意儿，如“海得曼”无线门铃，它的
外观新颖精致，你只需轻轻一按门口的遥控
按钮，随意放在屋内任何一个角落的接收器
里就可传出悦耳动听的提醒铃音，中间无需

连接线，有效距离可达200米。据介绍，“海
得曼”门铃出自德国专业设计师之手，目前
为亚洲门铃第一品牌。

还有存储卡式监控摄像机，无需电脑，只
要将TF卡（一种极小的存储卡）插在摄像机
里，接通电源即可开始录像。

“连我自己都感到新奇。”李欢欢说，存储
卡式监控摄像机颠覆了传统监控所需的“摄
像头+视频采集+DVR（数字视频录像机）的
繁琐设备”。由于价格适中，每个只需两百
多元，所以上市以来很受欢迎，平时还可以
在家里使用，用来回放监控录像，找家里那
些随手乱放一时找不到的东西。

高端产品“水土不服”
据李欢欢介绍，由于受洛阳经济条

件的限制，一些高端的、正品的安防产
品遭遇水土不服，这些产品因为价格偏
高，所以销路不是很好。例如安防设备
的专业品牌“强将”监控摄像机，“博克”
门禁控制系统，“兰德华”巡更棒等安防
设备，在苏州销路很好，可是在洛阳就
卖得不好。

“我在反思，如何把一些高端产品投入并
应用到洛阳的市场上，以更好地服务我们的
生活。”她说。

谈到今后的创业思路，李欢欢说，她还年
轻，尽管目前店铺还处于创业的初级阶段，
但她相信坚持下去就能成功。

“我没想一口吃成大胖子，我希望有一个
循序渐进的过程，一步一个脚印，踏踏实实
地把自己的形象店做大做强。”她说。

□记者 万虹

“市场上永远不缺少机会，缺少的是发现机
会的眼光。”洛阳市人社局就业促进工作办公室
副主任胡军对李欢欢的创业经历给予如此点评。

他说，每个人的一生都会遇到各种各样获
得财富的机会，但能够把握机会的人很少。一个
年轻女子凭着对市场敏锐的观察力，选择了一个
高端小产品作为自己的创业项目，还能在激烈的
市场竞争中生存发展，很难得。胡军认为：

李欢欢把方便人们生活的安防设备从苏
州引到洛阳，靠的是她发现机会的眼光。眼
光既是一种与生俱来的灵性，也与后天的学
习有很大关系，创业者根据个人生存环境、视
野以及接触过的人和经历过的事，善于利用

资源，对提高自己的眼光有很大作用。
市场是残酷的，竞争是激烈的，李欢欢引

进外地成熟的安防设备项目，进入洛阳的空白
市场，运用“你无我有，你有我优，你优我特，你
特我廉，你廉我转”的市场公平竞争原则开辟了
洛阳市场，凭借着自己的努力与坚持，把自己的
小产品做成了大事业，做出了自己的“境界”。

在这里值得一提的是李欢欢脚踏实地

干事业的想法，她不寄希望于“一口吃成大
胖子”、“接一个大工程一下子富起来”，她只
想一步一个脚印地发展，慢慢扩大。她说，
她现在最想做的是把最好的产品推荐给洛
阳的消费者，让洛阳人也享受到先进的安防
科技给生活带来的方便，提高洛阳人生活的
档次。胡军认为，李欢欢的这种脚踏实地的
精神值得所有创业者借鉴和学习。

□据 创业中国网站

创业起步关键点一：发挥优势

要是你拥有某方面的优势，那就从事
此项服务或培训。北京林业大学老师陆
军博士，组织学生把本校的农业、林业技
术推广到他们各自的家乡。假如你对电
脑病毒有研究，那你不妨高举“反毒王”的
旗帜，上门服务杀毒、防毒。

创业起步关键点二：结合爱好

假如能把爱好同创业目标相结合，那
将是非常幸运的，那是快乐的创业方式。
假如你有绘画和设计方面的爱好，可以搞
个专业工作室，从事家庭装潢设计，或是
网页美术设计。

创业起步关键点三：修正缺陷

很多产品在漫长的岁月里拥有了稳
定的消费群体，但这些产品往往也存在一
些缺陷，只要你从成熟产品的薄弱处入
手，强化、优化、细化某些功能，就能推出
一件新产品，你还可以争取到原产品长期
培育的客户资源。

创业起步关键点四：无本经营

创业初期，往往面临资金缺乏问题，
你不妨找一找不用花钱的创业方式。比
如，生活节奏的加快，使舍得花钱“买时
间”的人越来越多，由此城市速递业务应
运而生。那么，类似业务可不可以扩展
呢？可以扩展到一切为别人节省时间的
领域，比如代人购物、接人等。

创业起步关键点五：寻求结盟

假如你具备某些优势，但独立操纵还
面临一定困难，不妨寻求与自己相关的企
业结盟，实现彼此的互补。比如你有保健
品的新技术，可以与现有的著名企业结
盟，借助他们的管理、资金和销售渠道推
广产品，这样可以达到资源共享、降低投
资风险之效果。

创业起步关键点六：善于学习

在某个行业创新是不容易的，因此学
会利用他人成功的范例和创意，在学习的
过程中寻找适合自己的创业方式，不失为
明智的选择。

创业起步关键点七：虚拟销售

怎样销售自己的缺乏知名度的产
品？这可以通过虚拟销售做到。比如你
把握了某种药品的关键技术，不妨先进入
其他知名药品的销售领域做代理，弄清楚
药品销售的每个环节，逐步建立起完善的
销售网络，在这个过程中把自己的产品渗
透进去。
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李欢欢在展示自家产品李欢欢在展示自家产品。。


