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“包括中小企业在内的民营经济
是今日洛阳发展的‘生力军’，更要成
为明天的洛阳建设的‘主力军’。”这位
负责人说，“不断成长壮大的新兴科
技型中小企业，是洛阳经济又好又快
发展提供强有力的科技支撑。”

他建议，民营企业家特别是中
小企业家在加快传统产业改造提升
步伐的同时，首先要注意积极适应
市场经济要求，加强理论学习，提升
自身素质，创新管理模式，提高经营
能力，在市场竞争中抢占先机。

7月21日至22日，市委统战
部就邀请了北京大学高级总裁班
特聘教授程社明博士为我市民营
企业家授课，培训中小企业经营管
理和信用风险控制。

近年来，为实施非公有制经济
人士素质提升工程，市委统战部还
先后邀请了以著名经济学家钟朋

荣为代表的清华大学、北京大学等
知名高校的专家教授来洛授课，组
织非公有制经济人士赴北京大学、
清华大学参加研修班学习，累计举
办非公有制企业中高层管理人员
培训班7期84批，培训非公有制企
业家12600余人次。

市委统战部还会同有关部门
举办了《福布斯》自主创业与民营经
济发展论坛、民营企业助推中原经
济区建设高峰论坛等活动，为国内
外知名专家与非公有制经济人士搭
建交流平台。

在谈到如何化解融资难时，该
负责人提出中小企业要善于“借助
外力”，利用商会、协会等中间平
台，搭建民营企业互保机制，协调
建立银企沟通交流机制。

目前，全市行业商会总数达
15个，聚集和带动中小企业超过1

万家。中小企业要注意“抱团取
暖”，加强和工商联基层组织、行业
商协会的联系。

据了解，市委统战部充分发挥
统战工作接触面广、联络点线多等
优势，积极探索中小企业融资新途
径，协调组建了我省第一家地市级
信用担保行业协会，支持成立山东
商会金融互助合作社，有效缓解了
中小企业资金问题。

他呼吁各地、各部门部主要领
导能经常到企业开展调研活动，及
时协调解决企业存在的问题，并形
成高质量的调研报告，为市委、市
政府支持中小企业发展提供了有
价值的决策参考。

同时，他鼓励中小企业加强与
大专院校、科研院所加强合作，提
高科研成果转化率，进行产品升
级、企业转型。

□记者 李永高 通讯员 张亮亮

8月以来，市委统战部在
推动中小企业产品升级、企
业转型，解决中小企业融资
方面取得很大成效。日前，

《洛阳日报》在介绍我市各
地、各部门深入贯彻落实
2012年第二季度工作会议精
神时，对市委统战部积极搭
建平台，助推民营企业科学
发展作了重点报道。上周，
我们就市委统战部支持我市
民营经济特别是中小企业发
展进行深入了解。

3 日，市委统战部官方网站
“根在中原（洛阳站）”发布的一个
消息很是振奋人心——在国家创
新基金网正式公布的2012年度科
技型中小企业创新基金项目立项
中，我市有33个项目获得资助金
额总数达2085万元，分别占我省
总数的19.76%、19.22%，争取项目
数量、经费位列全省第二。

其中重点创新项目2项、一般
创新项目18项、创业项目12项、
服务机构补助资金项目1项。

10天后，“根在中原（洛阳
站）”再传捷报：我市又有两家民
营企业的项目被列入 2012年省
高新技术产业发展项目并获得
资助金额总计200万元的资金支
持。其中，获得110万元资金支
持的“高效脱硫脱氮装置研发及

产业化”项目，总投资818万元，
预计项目达产后可实现年销售
收入4500万元，利税1137万元；
总投资600万元的“大尺寸高纯
高精度钨钼溅射靶材研发及产
业化”获得90万元资金支持，预
计项目达产后可实现年销售收
入1224万元，利税306万元。

采访中，市委统战部相关负
责人分析称，这次获国家科技型
中小企业创新基金支持的 33个
项目，更多集中在新兴产业和高
新技术产业。其中新装备领域
13 项、电子信息领域 7 项、新材
料领域4项、新能源与高效节能
领域 2 项、生物医药领域 1 项，
新兴产业和高新技术产业项目
数占总项目数的 81%。这些项
目实施将产生较强的引领带动

作用，预计未来两年将吸引新增
投资12505万元、新增就业人数
450 人、新增税收 2213 万元、新
申报专利60余项。

这些创新基（资）金强力拉动
了中小企业创新发展，促进了一大
批科技型中小企业快速成长，使其
成为具有一定影响力的科技“小巨
人”和全市高新技术产业发展的中
坚力量。

目前，全市获创新基金支持的
企业中，有40多家企业培育成为
高新技术企业。如洛阳凯迈（洛
阳）电子有限公司，自2005年获得
国家创新基金项目立项支持以来，
企业取得快速发展。企业年总收
入由立项时的 2801万元增长至
16004万元，增长率为471.4%，企
业累计申报专利50多项。

创新基（资）金立项是中小企业成长“利器”

内外兼修方能立于不败之地

□记者 李永高 通讯员 潘纪新

随着“助力中小企业我们在行

动”活动的开展，不少银行结合中
小企业的生产经营特点提供综合
金融服务，与企业建立紧密合作关
系，实现共赢。洛阳市汉德食品有
限公司负责人陈先生就说，银行提
供了资金上的支持，帮助他的公司
走出了困境，还对企业经营方式提
出了一些合理化建议。

困境中银行伸援手：“贷”
来的友谊

汉德公司是一家专门生产销
售洛阳特色糕点的食品企业。近
年来，经过不断发展，目前该公司
在我市已具有较高的知名度。

上周，汉德公司负责人陈先
生回顾企业发展历程时坦言：“如
果没有洛阳银行小企业信贷部从
10万、30万、50万，一直到100万
的资金支持，或许就没有汉德食
品今天的成果。”

陈先生是从2008年7月开始
与洛阳银行小企业信贷部合作
的。最初受资金规模限制，公司
设在一个狭小的院子里，极大地
制约了企业的经营发展。从洛阳
银行拿到第一笔贷款后，就将生
产车间搬到原春都公司的厂区。

2009年，又向洛阳银行申请
了30万元的贷款，将厂房建成标
准化的食品加工车间，生产能力
实现较大提升，公司形象也得到
社会各界认可，开始陆续和家乐
福、华润万家等大型超市建立合
作关系。经营规模日益扩大，也
向社会提供了更多的就业岗位。

“我们小企业信贷部成立之
初，就坚守‘使每一个资金需求者
获得正规的金融服务’的宗旨。”
洛阳银行小企业信贷部负责人
说，在实际工作中，小企业信贷部
的每一位成员都秉承“贷款其实
很简单”的理念，服务于洛阳中小
企业，紧紧围绕这些企业融资需
求的“短、频、急”等特点，立足洛

阳市场特点，推出“富民宝”小额
贷款系列产品，“就是要让每一个
微小的个体慢慢地发家致富，聚
沙成塔，这样就会有更多的人富
裕起来”。

该负责人说：“我们之所以能
帮助这么多中小企业发展壮大，
正是因为拥有一批敬业的客户经
理，正是大家秉承了虽简单但务
实的服务理念。”

建言企业发展：友谊被
“贷”入新境界

陈先生笑言：“在与洛阳银行
小企业信贷部合作的过程中，真
切感受到客户经理不仅仅是一个
营销、调查贷款的角色，还是积极
探索现代企业经营理念，规范企
业发展经营模式的‘军师’。”

据陈先生介绍，经过几番接
触，洛阳银行客户经理建议企业
要注重管理，及时调整经营方
式。于是，陈先生更新经营理
念。很快，他的企业就与知名商
家建立合作关系，向包括沃尔玛、
家乐福、华润万家等大型商场超
市供货，这在一定程度上提高了
企业的知名度。

经营实现多样化。汉德公司
在产品种类上从以前品种单一的
散装食品发展为经营具有洛阳特
色的糕点和牡丹饼等，并且在牡
丹文化节期间向各大景点超市供
货，每年传统佳节中秋节推出特
色月饼，这极大地缓解了单一产
品所造成的季节性波动。

同时，还实现了生产与销售
并行，利润空间得到扩大。

陈先生由衷地说，之前不
明白品牌对于企业的重要性。
在与银行客户经理不断探讨
中，他明白对于企业的可持续
性发展而言，无形资产例如商
标、品牌的确立尤为重要。目
前，企业正在申请河南省著名
商标“麦亨德”，这也将为以后
品牌知名度的扩大和跨区域经
营奠定了基础。

与企业和衷共济
“贷”出牢固友谊

这只是我市银行支持企业发展的一个案例，这样的银行还有很多，
以点及面，我们不难得出这样的结论，正是银行的资金支持才有了这些
中小企业的发展壮大，也正是这些中小企业的发展壮大活跃了洛阳地方
经济，扩大了就业，拉动了创业。

作为银行信贷部门，能主动立足区域市场特点，将更专业的金融服
务传递到每一商户和小企业，加大了对中小企业信贷业务的资金支持，
使得中小企业融资难得到缓解，从而和国家对于中小企业的关注和扶持
有了战略上的契合点，也能更好地服务于地方经济建设。

启示：小信贷也能影响大市场

市委统战部积极搭建平台，推动民营企业可持续发展

绘制 雅琦

核心提示


