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“助力中小企业 我们在行动”全程支持单位——

生源典当
Shengyuan pawn

民兴行公司

“今天评上信用户，明日贷款不用愁”

信用评级，让诚信越来越“值钱”







“信用不及格”成为一些中小
企业银行融资的门槛。

在本报开展的“助力中小企
业，我们在行动”活动中，经常有企
业抱怨银行贷审批款难。

一家处于创业初期的高新科
技公司，因为没有建起自己的生产
线，80%组件都需要外包或购买，
不但增加了成本也威胁到公司核
心技术的安全。

“生产能力有限，有订单我们
也不敢接！”为此，该公司提出向银
行融资2000万元，用于生产线建
设，“一年左右就能收回投资”。

然而，银行给该公司负责人
泼了一盆冷水：该公司有一条“不
良信用”记录。按规定不能予以

贷款。
“‘信用不及格’，就只能花费

更高的成本去筹钱。”谈起企业
因信用导致融资难，另一家民营
企业的财务总监也是一肚子苦
水：去年，企业向银行申请150万
元贷款，由于日常的财务报表制
作不规范，而且企业多年前曾有
一笔贷款没有按期偿还，最终银
行没有放贷。因为要维持生产经
营，他们只好进行民间借贷，高息
融资加重了企业的财务负担。

不过，良好的信用也让不少企
业拿到了“真金白银”。

以生产重型设备为主的洛阳
中冶重工机械有限公司，是利用银
行信贷支持获得快速发展的典型

例子：企业从最初的200万元贷
款，到目前授信规模增加到6800
万元，经过不断创新发展，产品系
列由成立之初的1个扩展到11个，
年销售收入1.8亿元，就业人数由
50人增加到目前的300多人。

“我们企业前进的每一步都离
不开‘信用贷款’的支持。”杨利
说。多年前，他下岗开了间门店经
销轮胎。为了获得某轮胎二级代
理商资格，从洛阳银行小企业信贷
部获得贷款10万元，成为该行中
小企业信贷产品“富民宝”的首批
受益者。凭借良好的信用，如今，
他已先后从该行获得贷款5次，累
计235万元，年销售收入超过500
万元，注册成立了自己的公司。

□记者 宋锋辉

“短、小、频、快”是许多中小企
业资金需求的特点。针对这一特
点，小额贷款公司采取了灵活有效
的解决方案。

作为专门为中小企业提供小
额贷款和咨询服务的小额贷款公
司，与银行相比，有着便捷、迅速的
特点，适合中小企业，尤其是微型
企业的需求，与民间借贷相比，小
额贷款公司则更加规范，贷款利息
双方可以协商。

用贷款公司的钱做生意

每年夏季都是空调销售的旺
季，商家往往要大量铺货，以满足
需求。

今年6月份，我市某空调代理
商（以下简称代理商）通过招投标
接到了一栋办公大楼所有空调安
装的合同。

合同签订后，该代理商首先要
向空调生产厂家购买这批产品。
根据厂家的规定，如果代理商能够
在购买时一次性付款，可以有一定
比例的折扣优惠。另外，如果代理
商铺货量大，销售数量多，那么还
有返点优惠。

对于这家代理商来说，这两种
优惠所带来的利润是非常可观
的。为了获得这些利润，代理商决
定一次性付款。

问题是，根据代理商与办公大
楼所有者签订的合同，只有空调安
装调试完毕后，对方才会支付所有
款项，在此之前，代理商只能够自
己垫资。

这样，代理商的流动资金就不
足了。为了解决这一问题，代理商
找到了洛阳天财小额贷款有限公
司（以下简称天财）。

天财总经理何庆告诉记者，代
理商提出的资金需求是25万元，
但是资金需求很急。天财了解到
代理商的需求后，迅速派人对其店
面、合同等进行真实性和有效性调

查。调查后，又给代理商提供了一
份办理贷款所需的资料清单。

“经过研究，考虑到空调销售
的季节性，代理商的确存在这种资
金需求的特点，并且还款有保证。”
何庆说，代理商存在的主要问题是
没有抵押物。后来经过研究，天财
采用了代理权质押和一定的存货
质押相结合的方式，为代理商提供
了25万元贷款。

据了解，从天财审核后接受其
贷款诉求到办妥，总共花了3天时
间，有效地确保了代理商及时订货
并如期完成合同约定工程。20天
后，代理商拿到工程款并到天财清
还了贷款。

灵活快捷的融资渠道

何庆说，他们公司提供贷款的
特点也是“短、小、频、快”。“短”指
资金需求时间，一般是5天到半
年。“小”指资金额度，为几万元到
几十万元。“频”指资金需求的频
率，可以在贷款允许期限内频繁使
用资金，只要累积不超过贷款的最
高余额即可。“快”指贷款办理的时
间快，一般几个工作日就可以办理
完毕。

洛阳经济开发区民兴行小额
贷款有限公司总经理张清甫表示，
小额贷公司手续办理简单直接，如
个体工商户只需要身份证、营业执
照、担保人身份证和工作证等相
关资料即可申请贷款。担保形式
也灵活多样，据了解，有户户联
保、房产抵押应收账款质押、股权
质押、商品质押、代理权质押等多
种形式。

除了小额贷款外，小额贷款公
司还能提供其他服务。洛阳市吉
利区浩亚达小额贷款有限公司负
责人说，他们拥有一支具有金融、
法律、会计等多方面专业背景的团
队，可以为企业提供发展、管理、财
务咨询等业务。据了解，不少小额
贷款公司还免费为相关中小企业
提供这些咨询服务。

信用评级可以让银行贷款审
批流程更加便捷，评级信息及信用
报告还纳入人民银行的企业征信
系统，各金融机构对“信用企业”提
供优质服务和信贷优惠。

6月中旬，《洛阳市中小企业
信用评级工作指导意见》发布。

目前，我市中小企业可通过两
种方式参加信用评级：

向所在县（市）区政府金融工
作部门进行申报，筛选后，再向金
融机构或信用评级机构推荐。

中小企业直接向参与评级工
作的金融机构申报，由金融机构筛
选并向信用评级机构推荐。

为鼓励我市中小企业参与评
级，企业相应评级费用均由推荐
并参与评级的金融机构承担。

在实际工作中，洛阳银行推行
客户信用积分制度，建立客户信用
积分卡，对二次贷款客户按比例进
行利率下浮，对长期贷款客户实行
优惠利率。同时，洛阳银行加强贷
后对小企业客户的管理。建立“一
元钱”档案，对每户小企业的相关
票据等装档入册，帮助其建立账
务，加强财务管理。

信用是门槛也是平台

免费参与评级提升“含金量”

小额贷款公司帮您实现

贷款做生意
获更多利润

□记者 李永高

3个月前，为进一步提高中小企业信用管理
水平，改善中小企业融资环境，《洛阳市中小企
业信用评级工作指导意见（试行）》出台，全市范
围的中小企业信用评级工作随之启动——正
反两方面实例生动诠释了“诚信是金”。

绘制 雅琦


