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友情提示

9月16日，天城一品“天城会”
VIP会员招募活动盛大启动。活动
当天，洛阳市各界贵宾莅临启动仪
式现场，天城一品营销中心人员近
乎爆棚，当天就有近千人成为VIP
会员。

天城一品是集高端住宅、高档
公寓、名校教育、集中型商业、5星
级酒店、5A级写字楼等于一体的大

型城市综合体，独有的"4+2+1"名
校共建教育专属体系洛阳鲜见。
在项目产品的打造上，天城一品邀
请全国知名营销设计公司进行全
盘设计，并结合洛阳当地人喜欢对
新房进行改良的习惯，欲将天城一
品打造成国际化高端宜居社区，为
洛阳的住宅生活带来全新理念，引
领住宅新生活。 （乔凡）

9月无疑是最佳购房时机，
有了这个基本判断，就有利于作
出果断出手的决定。在房展会
上遇到喜欢的地段、合适的楼盘
和符合预期的价格，我会出手购
房。作为刚需一族，与其随波逐
流、瞻前顾后，不如结合自己的
需求和实际，纵观形势，横向对
比，形成独立思维。毕竟，在房
展会上房企都会使出浑身解数，
拿出实在具体的优惠措施来吸
引购房者。安居乐业，房事无小
事。但如同买衣服，你永远也买
不到自己认为最便宜的那件，因
为在大家的潜意识中，没有最
低，只有更低。张爱玲说“出名
要趁早”，买房也是如此，一定要
在对的时间作对的决定。因此，
我的选择就是——只买对的，不
买贵的。买自己的房子，让别人

观望去吧。
——柳进芳

从房展会的消息一发布，我
就开始持续关注，“老总授权每天
一小时特惠”让我按捺不住激动
的心情。这样的优惠措施的确给
力，看得出主办方对购房者真心
在争取，也看得出开发商们这一
次是动真格的了。房展会我一定
会去，因为我是纯正的刚需者，特
惠一小时，我一定要参加！

——刘畅

都说房展会是楼市的风向
标，这一点我深信，这次房展会在
这种市场条件下举办，也实属不
易。出手买房这个问题还是要认
真对待，毕竟房子这种商品，不像
一件衣服，不喜欢了随时可以丢

弃。要伴随一生的东西，我会谨
慎，如果真的有切实的优惠，我会
考虑置业。

——佳杰

房展会的确为我们这些普通
百姓创造了便利的看房条件，但
一定要有实在的优惠和实在的价
格才好。

——小虫向前冲

天城一品“天城会”VIP会员火爆招募

房展会上买房：
看好优惠 只买对的

9月15日晚8点，建业·世纪华阳
业主金秋音乐晚会暨业主生日派对，在
华阳三期商铺广场隆重举办，2000余
名业主应邀参加，活动现场十分震撼。

建业世纪华阳为200位9月过生
日的业主举办庆祝仪式，现场千人共
唱生日歌，温馨感人。随后，来自华
阳各期的业主、物业公司员工以及建

业六一星系国际幼儿园的小朋友纷
纷表演节目，歌舞、变脸、乐器演奏
等异彩纷呈，上演了一场视觉盛宴。

抽奖环节也成为本次晚会一
大亮点，幸运的获奖业主在主持人
的宣读下一一产生，随着近200件
奖品的发放，晚会在雷鸣般的掌声
中精彩落幕。 （乔凡）

9月15日，洛浦公馆在钼都利豪
国际饭店盛大开盘。上午9时，主持
人致辞并宣读选房流程，现场座无虚
席，秩序井然，遵循“公开、公平”原
则，尽量使每位客户都能选到合适的
房子。在等候区，每小时进行一次抽
奖，丰厚奖品不断从领奖台转送到幸
运客户手中。开盘活动持续了近7个
小时，劲销350余套房子，销售率达

90%，创下洛阳楼市热销佳绩。
洛浦公馆总建筑面积7万余平

方米，位于创业路与芙蓉路交会处，
紧邻万米洛浦公园景观带和近万亩
的周山森林公园，正处创业路传统
居住区，教育、景观、休闲、娱乐、商
业、医疗等配套设施一应俱全，厚重
的人文生活气息，使该区域成为高
端居住的首选之地。 （孙静芳）

上期话题：秋季精品房展会上你会出手购房吗？

在上期的《楼周刊》中，本刊联合我市一网络媒体“大话地产”板块推出互动话题“秋季
精品房展会上你会出手购房吗？”一周之内，本刊编辑部收到了多封读者来信。自去年楼
市进入深度调整之后，关于房价走势的争论就不绝于耳，市场上的观望情绪也比较浓厚，
在这种形势下，洛阳日报报业集团主办的秋季精品房展会无疑成为2012年楼市“金九”浓
墨重彩的一笔。“成交”或许将成为本届房展会的关键词之一。

本刊编辑部精心筛选了几条具有代表性的短评，为广大读者呈现。
（栏目主持 王易文）

世纪华阳业主金秋音乐晚会精彩举办

洛浦公馆开盘热销

《洛阳晚报·楼周刊》之
展会特刊刊登的“参展楼盘
优惠基金”仅供购房者参考，
参展楼盘的实际优惠措施以
展会现场各楼盘公布的优惠
信息为准。
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