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□记者 蒋颖颖 文/图

临近年底，许多企
业进入了备货期。这让
不少企业因资金问题犯
愁。洛阳银行根据对商
户摸排调查情况，于本
月初开展了针对农贸商
户的“农贸月”贷款优惠
活动，受到了不少农贸
商户的欢迎。如果您是
急需用钱的农贸商户，
年底前在洛阳银行贷款
均可享受到贷款利率最
低八折的优惠。
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农贸商户年底前贷款享利率优惠

农产品需求旺 商户备货忙

洛阳银行小企业部
诚聘客户经理

详情请登录洛阳银行官方网站人才招聘专栏
www.bankofluoyang.com.cn

“助力中小企业 我们在行动”全程支持单位——

生源典当
Shengyuan pawn

民兴行公司







□记者 李永高 通讯员 徐锐锋

不少中小企业抱怨通过银行渠道融资难，而
银行方面也很委屈：信息不对称、放款有风险。
银企双方如何从不了解、难信任到信息互通、银
企共赢呢？也许下面这个实例可以给大家一些
启发。

4个月完成融资“两级跳”

融资方式随着信任升级
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采访中，不少商户表示，对洛
阳银行的做法非常赞同。

“以前觉得贷款很麻烦，这次
在洛阳银行贷款后真觉得‘贷款
其实很简单’。我的贷款不到3
天就下来了，缺什么材料都是信
贷员到我店里上门服务的。”一位
经营蔬菜的商户说。

商户们感受到贷款其实很简
单，是因为银行把大量的工作和
程序承担了下来。很多商户的表
格制作不规范，有的甚至没有表
格，这些都靠银行工作人员来制
作。“白天调查、点货，晚上给客户
制作资产负债表、现金流量表、损
益表、点货清单等，通过数据分析

和计算来进行对客户的交叉检
验。”白经理说。

对于此次活动，不少商户
认为银行给了场“及时雨”，希
望以后这样的活动能常有。工
作人员说，应客户要求，明年可
能还会针对不同行业举办相应
的活动。

银行通过调查走访，针对客户需求推出优惠便民活动——

虽然天气逐渐变冷，但是
在位于九都路的农产品交易
市场——洛阳中原农贸城里，
依然车来车往，熙熙攘攘。各
种叫卖声、讨价还价声、发动机
的轰鸣声交织在一起。商户们
都在为即将到来的春节忙碌
着。同时，在人群中穿梭的还
有一些穿着统一工作服的人，
他们有的和商户们攀谈，有的
在本子上记录着什么。这些都
是洛阳银行小企业信贷部的信

贷员，他们在逐一进行市场调
查，了解商户资金需求。

在中原农贸城3区经营调味
品的黄景明这几天也非常忙碌，
他2009年接手这家店铺后开办
了洛阳市溢香调味品商行。多
年来，商行经过不断发展，从最
先经营单一调味品到现在经营
海天、家乐、李锦记等多种品牌
的100多种商品，销售范围也逐
渐扩大到除商超外的洛阳各大
农贸网点。

摊子大了，需要用钱的地方
也多了。虽然现在拥有一二十
万的流动资金，但他坦言基本不
敢动。“因为快到年底了，可能有
些品牌厂家会开展促销活动，这
样的话我必须有足够的钱去参
与厂家的活动，否则我们的市场
可能会被其他商行抢占。”黄景
明分析。

但是春节将至，按照惯例，
11月正是向各个厂家订货的时
间，缺资金的他一筹莫展。

一年节省３万多 省钱才是硬道理

正在犯愁时，洛阳银行小
企业信贷部新程中心的客户经
理白经理找到了他，告诉他一
个好消息：可以参与洛阳银行
正在开展的“农贸月”活动，按
照黄老板的条件，可以申请为
期一年150万元的贷款，同时，
此时参加贷款还能享受到最低
八折的利率优惠。

听到这一振奋的消息，黄景
明立即按照要求，带领银行工作

人员对自己的商行进行调查和
审查。

“不仅能解决流动资金紧张
的问题，还能省下一部分钱。”黄
景明为此非常高兴，他估算了一
下，按照贷款150万元一年期来
算，相比以往，在“农贸月”活动期
间贷款，可以少还银行3万多元。

据白经理介绍，该活动11月
初开始，12月31日停止，只要是
年满18周岁从事农贸经营，有固

定的经营场所，经营历史3个月
以上的商户，活动期间申请贷款
就能享受到最低八折优惠。

“春节期间各种农产品的市
场需求旺盛，农贸商户普遍需要
资金来备货。所以这个活动也
得到了很多农贸商户的欢迎。
活动开展第一个周末，仅我们新
程中心，就办理了近30家商户，
目前还有40多家商户正在办理
中。”白经理说。

商户：希望优惠活动常有

建行洛阳分行小企业经营部
经理吴亚刚说，该企业先期获得的
两次总额2000万元的贷款，是通
过建行的“速贷通”产品获得的。
借助“速贷通”，企业与建行建立
了良好的合作关系，前者按照合同
约定按时归还了贷款本息，后者便
加大了对企业的支持力度，为其办
理了“成长之路”信贷产品，企业获
得授信额度1600万元，期限1年。

“信任是逐级建立的。”吴亚刚
介绍，“速贷通”是对财务信息不充
分的借款人，在分析、预测企业第
一还款来源可靠的基础上，主要依

据提供足额有效的抵(质)担保而
办理的信贷业务。该业务贷款期
限以1年期以内的短期流动资金
贷款为主,单户最高贷款金额为
2000万元。

相对“速贷通”来说，“成长之
路”是专为成长型小企业提供全程
持续支持的信贷产品。该业务需
要按照建行专门的小企业客户评
价办法对客户进行评级、授信，后
即可获得建设银行持续、快速的信
贷支持。该业务以1年以内的短
期信贷业务为主，单户最高授信额
度为3000万元。

4个月内
融资待遇连升两级

在上周的“助力中小企业 我
们在行动”活动走访中，记者在位
于西工区的河南某实业发展有限
公司了解到一个有趣的融资实例。

这是一家成立于1999年注册
资金1200万元的综合性民营商贸
企业，主要业务是煤炭批发和零
售，兼营养殖、写字楼租赁等业
务。其中，该企业煤炭年销售量
在30万吨左右，是我市较大的煤
炭经销商之一，省内外均有上下
游合作企业。

今年6月初，该企业与山西某
矿业公司签订一单50万吨煤炭供
销合同。“这一笔大单是我们往常
年销售量的167%！”欣喜之余，该
企业负责人发现自有资金不能满

足经营运转需要，资金缺口达
2000多万元。

建设银行洛阳分行小企业经
营部信贷人员经过对企业经营状
况实地查看，提出了以该企业自
有房产抵押、主要股东提供个人
连带责任保证的方案，为企业发
放贷款1000万元，期限3个月。
从业务受理、批复，到签订合同、
办理抵押手续、放款，仅用了一周
多时间，为企业解决了燃眉之急。

8月，建行再次为该企业发放
了期限3个月的1000万元贷款。

11月，该企业根据融资需要以
自有商用房产进行抵押，通过了建
行的信用等级评定后，又获得了期
限为1年的1600万元授信额度。

洛阳银行工作人员在黄先生商行清点库存。


