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豫酒首家白酒私人酒窖亮相汝阳

你喜欢的美酒
有了可存可取的“银行”

核
心
提
示

□记者 宋扬 李松战 文/图

拥有私人酒窖，如今已成为一种身份的象征。红酒私人酒窖
也许你并不陌生，然而你可听说过白酒私人酒窖？

昨日上午，“华夏酒祖 盛世封坛”2012壬辰年酒祖杜康·名
仕封坛大典在洛阳杜康控股有限公司汝阳生产基地举行，此举
标志着爱好藏酒的消费者在该公司汝阳生产基地的专业地下酒
窖中，可以拥有一席之地。

据悉，高端白酒消费除了用
于宴请和馈赠外，还集中在投
资、收藏等方面。昨日，一名不
愿透露姓名的认购者表示，参
与封坛认购一方面是看中这种
新颖的消费模式，另一方面也
希望若干年后自己窖藏的酒可
以升值。

河南省酒业协会人士分析，
受杜康及省外白酒品牌的影响，

豫酒的其他品牌白酒也可能加
快涉足私人酒窖的步伐。但也
有一些业内人士表示，白酒私人
酒窖并不适合所有白酒企业。
一位专家说：“酒的品质要好，品
牌要好，文化底蕴要好，装酒器
皿也要好，还要有完善的配套服
务，只有同时具备这五‘好’，才
可能打动高端客户群体，吸引更
多人在酒厂设立私人酒窖。”

作为尊贵与品位的象征，私
人酒窖之前是红酒界的高端生
活元素，近两年，白酒界也纷纷
效仿。

“在酒厂专业的地下酒窖中
以封坛的形式设立私人酒窖，相
当于消费者将自己喜欢的美酒
存在酒银行中，可以随时取用，
还能彰显与众不同的生活品
位。”九度营销机构总经理马斐
说，白酒企业这两年建立私人酒
窖，很大程度上是受了红酒酒窖
的启发，白酒企业已意识到必须
顺应高端人群个性化消费的新
趋势。

虽然同样是私人酒窖，但与

红酒酒窖不同的是，目前行业内
的白酒私人酒窖多设在白酒企
业的专业地下酒窖中。业内人
士说，无论是原酒还是原浆酒，
都是存放的时间越长越好，原浆
酒除了对微生物环境、温度、湿
度等要求较高外，最好用大型陶
坛盛装，这样更利于其熟化，使
酒更加醇厚、绵柔。

马斐指出，白酒私人酒窖除
了满足高端客户的个性化需求
外，还改变了过去依赖经销商层
层销售产品的模式，取而代之的
是厂家直接销售给消费者，更利
于厂家锁定高端人群、树立行业
品牌。

昨日，除了18位贵宾在仪
式上进行了封坛，在大典设立的
封坛认购处，不少爱酒的高端消
费人士也参与了认购。

据了解，酒祖杜康·名仕封
坛原浆酒分为52度、60度、68
度三个级别，陶坛容积分为50
斤、100斤和200斤。最低价位
的52度原浆酒，每斤518元，50
斤共25900元。

据了解，封坛前，客户首先
填写、递交封坛申请表，定制中
心进行审批、确认后，双方签订
购销合同和委托保管（珍藏）服

务合同，客户提供相关证件和汇
款凭证后进行封坛事宜，公司向
客户提供封藏证书、公证单等相
关资料，并设置身份卡、密码锁、
封藏编码等唯一性身份标志。

“客户将认购的陶坛酒放入
地下酒窖后，就相当于在酒厂设
立了自己的白酒私人酒窖，以后
无论是宴请贵宾还是馈赠亲友，
只需提前告知定制中心，并选择
5斤装瓷坛或2斤装礼盒等形
式，定制中心就会把酒配送到客
户所在地。”该公司总经理吴书
青说。

在酒祖杜康·名仕封坛大典
仪式上，身着古装的工作人员抬
出了18个装有100斤原浆酒的
褐色陶坛，18位贵宾签署认购
证书，盖上龙印，写下姓名，贴上
封条并设好密码，各位贵宾领取
收藏证书后，这些酒坛被抬入杜

康公司新建的近20000平方米
的地下酒窖，安放到它们的酒窖
专区。

据了解，虽然陶坛盛酒在
酒类企业中较常见，但如杜康
公司这样在专业的地下酒窖
开辟专区，为高端客户群体建

立白酒私人酒窖，满足其个性
化消费需求，在河南白酒行业
中尚属首例。作为国内白酒行
业的一种新型商业模式，白酒
私人酒窖目前仅在四川、贵
州、山东等地的极少数企业中
存在。
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私人酒窖或成高端白酒消费新趋势

有利于厂家树立行业品牌

封坛认购，最低价50斤2.5万余元2
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封坛认购现场


