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□据《重庆晚报》

大学生喜欢待在
寝室，不出门又要点
餐，怎么办？几个大学
生从中看到了商机并
为此投资108万元开起
了购物网站。不同于
一般的购物网站，他们
能做到快速送货：一旦
有同学需要炒菜、盒
饭、零食、校园二手货
等，只需 QQ 预订、微
博信息，或者一个电
话，他们能在一小时内
送货上门。

办购物网站 赚送餐钱

讲述您的创业故事 聆听他人创业建议
欢迎您提供线索 电话：18638358812

今年21岁的江东是发起人，他
是四川外语学院网络传播专业的一
名大三学生。做房地产生意的父母
为他创造了一个殷实的家庭。可能
从小受父母生意经耳濡目染，江东
对做生意也有着特殊的情愫。

只提供交易平台的淘宝模式受
到江东的青睐。“但不可能再做出一
个淘宝，那就只能打‘差异化牌’。”
江东说，他发现，身边越来越多的同

学喜欢网购，但餐饮这方面却是网
购的一个弱项。

想法萌生后，江东和合伙的同
学花了8个多月的时间来了解市
场、搭建网站平台等。他们发现，学
校的懒人太多了，如果有人可以专
门送吃的、喝的、用的，很多同学甚
至可以待在寝室里几个月。

随后，江东和来自重庆工商大学
的曹鑫、陈磊，以及重庆电子工程职业

学院的雷华东一起，四人注册成立了
电子商务公司，注册资金108万元。

他们均是在校生，哪来这么多
钱开公司？江东说，其实他们的父
母之前都很谨慎，但经过半年来的
耐心说服，最终让父母点头认可并
拿出钱来支持他们。

网站试运营阶段，主营校园点
餐——这也是他们涉足这种特定区
域模式的试金石。

▲ ▲

创业灵感源自淘宝

公司的前期投入大概有12万
元，主要是网站平台的搭建。记者
看到，江东他们名为“阿拉丁”的网
站上，麻雀虽小五脏俱全，页面整
洁有序，既有当天供应的餐食，也
有洗发水、糖果、饼干等商品，品名
不多，但只要一登录就能联系到在
线客服，点餐、充值等均可。

“因为经验不是很丰富，摸着
石头过河，目前只把网上点餐作为
主营业务。”江东介绍，公司自己并
没有开餐馆，而是整合学校周边数
十家餐饮店的资源，有几十个菜品
可供同学们选择。

这种模式盈利点在哪里？江
东说，盈利点主要有两个方面：一
是商家按照一定比例给网站提成；
二是每点一份餐，顾客都将支付0.5
元服务费。

“住在川外山上的学生有1.5
万人，就算一日三餐只有5%的学
生通过我们点餐，那也是一笔不小
的收入。”江东说。

提供网上点餐服务，还只是这
群创业者最基本的想法。目前，他
们已经与永辉超市谈好了合作条
件，打算为超市提供在川外的产品
推广、销售及配送。此外，校园二
手产品展示及配送业务也将逐步
展开。

江东说，乍看上去，目前网上
点餐的模式与一般快餐店的电话
点餐、QQ点餐并没有什么不同，但
细看之后，就能发现有很多不同，
或者说更优质的地方。自己目前
做的事情，就是专门针对特定人群
的精细化服务。

第一，网上点餐比普通的电话

点餐更直观，可以根据图片任意选
择。“没有图片，谁会记得所有的菜
品呢？”

第二，快餐店送餐上门也要加
服务费，他们能做到把控质量并承
诺送餐时间。都收0.5元，顾客为
什么不选服务更好的呢？

在江东看来，现代社会分工将越
来越细化，细化的不仅仅是流水线，
也包括服务范围，甚至服务人群。

只是这个模式似乎可复制性
太强。

▲ ▲
盈利靠提成和服务费，竞争靠精细化服务

□据 华声在线

下载电影、陪聊天、在开心农
场“收菜”、买票、接人……近期，

“网络钟点工”悄然走红，他们在
网络上以分钟、小时为单位，以低
廉的价格“销售”自己的时间，为
买主提供琐碎的日常服务。部分
钟点工收入过万元，充分印证了

“时间就是金钱”这句名言。
“现在生意还挺火的，月收

入过万元了。”某网店老板滕童
对记者说。滕童算了一笔账，帮
网站更新电影，一天只需花两三
个小时，月收入3000多元；卖虚
拟账号系统可以自动销售，不需
要花太多人力，一个月能进账
3000多元。还有帮客户下载视
频影音，平均收费在2元~10元，
一天10个单子，最多能收入100
元，月收入3000多元。这样，月
收入总计过万元。

滕童介绍，有些人想下载电
影到手机上，但没时间，或者是不
会，为此很多业务找上门来。记

者在网上以“钟点工”为关键词，
发现8234个搜索结果，“钟点工
聊天”为关键词发现456个，这个
行业已经悄然在我们身边兴起。

“我们现在有很多单子，但不
打算雇人，只找合作人。”滕童说，
如果靠招雇员的方式扩大业务
量，发工资是一个很大的难题，通
过合伙人互惠互利，不仅扩大了
业务，更为产品增加了附加值。

某网络钟点工刘小姐称，由于业
务推广难，她未来打算做一个网站，
再链接到校内网、微博等网站上。
在业务上的长远打算是只做中间人，
向外承接业务，再外包业务分成。

网络分析师洪波介绍，网络
钟点工卖的是一种服务，不完全
属于虚拟产品，风险并不比卖实
物低。互联网实验室创办者方兴
东还认为，交易达成后，其完成的
质量如何评判也没有具体准则，
很难形成一种规模化的商业模
式，现在还不成熟，未来如要形成
规模，只能靠打造品牌，否则只能
当成一种爱好来经营。

□据 光明网

23岁的陈广东是青岛某高
校大三学生，从高中起就加入网
络小说“枪手”的行列，淘到了第
一桶金——720元。上大学后，
他创办了工作室，月收入保底3
万元，最高一个月进账26万元。

陈广东从中学开始就痴迷网
络小说，通过网络小说读者QQ
群交流后，发现阅读不能满足自
己，更希望为小说安排情节。后
来，他发现很多网络小说并非出自
一人之手，而是由众多“枪手”代
笔，由无数个工作室共同完成的。
其运作模式是，按照写作的数量和
质量，工作室给“枪手”每千字十几
元到几十元不等的酬劳。

2010年，陈广东看到某网络
小说招募“枪手”的信息后，以一
篇近万字的中篇小说顺利地通过
了验稿。成为“枪手”后，他接了
第一份工作——用一周时间完成
6万字的小说。得到的720元回
报是他人生的第一桶金。

2010年秋季，陈广东在上大
学期间，利用课余时间继续做“枪
手”。“每天写3万多字，除了正常
学业，几乎每天晚上熬夜到凌
晨。”他说，经过一段时间的磨炼，

他适应了各种写作风格，写作速
度也大为提升。于是，很多工作
室向他发出了邀请。

据介绍，网络小说的创作方
法，一般是网站下设有工作室，工
作室下面是写手。写手又分“分
成型”和“买断型”。“分成”写手根
据销量获得报酬；“买断”写手则
是高级“枪手”，只需向工作室提
交大纲审核，一次性领取稿酬。

“我是给‘买断’写手当枪手，属于
最底层的。”陈广东说。

几经思考，陈广东决定创办工
作室。目前，工作室已经有600多
个“枪手”员工，每月进账至少3万
元，最高一个月进账26万元。除了
自己当老板赚钱外，销售笔名也能
带来经济利益。据介绍，在网络上，
用有一定知名度的笔名发表的文章
很受追捧，将该笔名进行转让售出
的利润很高。“今年5月，我打造的
一个笔名卖了13万元。”陈广东说。

编者按：网络是个好东西，它不仅能满足我们在娱乐、知识、情感交流等多方面对信息量和速度的要求，同
时为许多有志有识之士提供了创业平台。本版选取了几个大学生利用网络创业的故事，他们或利用网络为同
学服务，或在网上“出售”时间，或写网络小说。他们都取得了一定的成功，也给了我们一些创业启示。

网络钟点工，“卖时间”月入过万元

写网络小说，淘到第一桶金
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