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讲述您的创业故事
聆听他人创业建议
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□据 青年创业网

任何一种创业都要掌握一定的技巧，在
操作的过程中，也要尽量规避风险，只有这
样，创业才能成功。

慎选项目：不要哪儿热闹往哪儿挤
小本经营应以小博大，经营者首先要考

虑经营项目的冷与热。小本经营最忌“傻子
过年看隔壁，别人做啥我做啥”。跟风的结
果，常常不是去面对一个同行业的市场巨人，
就是去收拾人家已无油水的残羹剩饭。

见缝插针：巧占市场盲点
小本经营者如果被动地随波逐流，将永

无出头之日。其实，经济越发达、社会越进
步，人们的需求就越多样越细化，一个个大
市场之间一定存在着大资本无兴趣、无暇顾
及或无法顾及的缝隙市场。它非常适合小
本经营。因此，小额投资者应该跳出固有、
狭窄、僵化的思维定势，从长远把握市场运
作规律，深入研究消费需求，独辟蹊径，巧占
市场盲点。

快速应变：船小掉头快
经营环境瞬息万变，市场行情此一时彼

一时。时间抓得紧，商品可增值;时间抓不
紧，黄金也贬值。因此，谁的反应速度快，适
应市场的动态变化，谁就能赢得时间，争得经
营主动权。小本经营“船小掉头快”，只要时
刻保持清醒的头脑，及时对市场变化作出灵
敏快捷的反应，抢先抓住稍纵即逝的机遇，便
有可能实现小本大利。如“变形金刚”引进中
国时，最早获知信息并预测其广阔前景的皆
是小商人。他们迅速与开发商建立稳固的经
销关系，投资不多却获利颇丰。

主动上门：急客户所急
资本雄厚的大企业经营重“守”，做小生

意要重“走”。资本雄厚，可以通过各种媒体
发布促销广告，利用自身优越的经营环境、
齐全配套的商品和服务，等客上门，而做小
生意的固城守池是不可能有所作为的。流
动摊贩的商品一般要求是日常生活用品，每
家每天都得用，如果能迎合顾客的需求，与
顾客建立稳固的联系，做送上门的服务，就
能稳稳当当挣钱。

薄利多销：三分毛利吃饱饭
俗话说得好:“三分毛利吃饱饭，七分毛

利饿死人。”小本经营资金相当有限，最怕造
成商品积压，资金周转不了，成为死钱，包袱
越重，影响下一步的经营，形成恶性循环。
利润微薄，价格降低，在竞争中形成比较优
势招引顾客，实现薄利多销的目标。

【黑色五谷】
农科院培育的优良品种

说到黑色食品，许多人都有这样的疑
问：是天然的吗？是不是染色的？

带着这些疑问，记者向黑谷源总经理王
金海求证。

据介绍，黑小豆、黑小米、黑玉米等，这
些黑色五谷的种子，都是经省、市农科院一
二十年的培育，开发研制出来的优良品种，
其所含的钙、磷、铁、锌、硒是普通五谷的四
到五倍，堪称食疗佳品，非常有利于健康。

王金海说，黑小麦、黑小米的种子，可
以重复使用，而黑玉米的种子，则需一年一
培育。

在产量上，这些黑色五谷的产量比普
通五谷低得多，黑色五谷生长的个头也比
普通五谷小许多。营养价值却比普通五谷
高许多。

当记者询问黑色五谷在淘洗时为什么
水会变黑，这种情况会不会是染色造成的
时，他说，黑色五谷在淘洗的头一两次，水略
变黑，属正常现象不必担心。

【夫妻创业】
投身特色农业

36岁的王金海和妻子贾红菊，均是宜
阳县高村乡人，看到目前市场上倡导绿色健
康食品，他们意识到天然环保食品市场潜力
巨大，就决定从源头做起，利用自己出身农
家熟悉农作物的优势，投身到特色农业的生
产中，目前他们从事这种特色农业种植已五
六年时间。

具体做法是：他们从省、市农科院买来
黑色五谷种子，让村里的人种植，销售由他
们负责。

一开始，村里的人们将信将疑，不太愿
意种，怕影响收成和收入，他俩就挨家挨户
地劝说。

一年又一年，随着黑色食品越来越被人
们喜欢，销路逐渐打开。王金海的承诺也一
次次兑现：无论当年收成好坏，均按事先约
定的价格收购，给农民的收购价均高于普通
五谷的收购价。于是，村民们开始接受这种
新鲜事物。

“现在不用你说，他们会自动找上门
来。”王金海说。

种植面积也在不断扩大，从本村发展到
外村，甚至是外县，如伊川县的一些村现在
也开始种植黑色五谷，王金海承包的一些流
转土地也种上了黑色五谷，现在种植面积共
约两千多亩。种植黑色五谷的农户已发展
到目前的五百多户，加工厂也解决了五六十
人就业问题。

同时，他们的种植品种也在不断增加，
不光是黑色五谷，一些黑色蔬菜也开始引
进，如：黑包菜、黑西红柿等。

现在，每年王金海夫妻俩都要推广一到
两个新品种。

【创业初期】
遭干旱重创

经过五六年的发展，他们的黑色五谷的
种植及生产已初具规模，随着市场需求的不
断增加，王金海决定成立公司，并开始把产
品推向全国。

于是，2010年，黑谷源成立。他们投资

二十多万元，添置了剥皮机、真空机、小麦全
粉机等设备，使生产、加工更加自动化和现
代化。

然而，公司成立的第二年，王金海遇到
了严峻的考验。

2011年，干旱来袭，当年小麦、玉米、小
米几乎绝收，花生仅收一两成，别说销售黑
色五谷了，连当初买种子的钱都收不回来，
给公司造成巨大经济损失。

“光黑花生一项，我就赔了二十多万。”
王金海说，由于大旱，许多花生都长得不饱
满，花生米都是瘪的，这样的花生只能榨油，
如果在市场上销售只能折价，但事先承诺给
农民的收购价不能变，要守信用，这样才能
调动农民种植的积极性。

好在，苦尽甘来，今年小麦丰收，各类
粮食收成不错。公司销售黑色五谷达四百
多吨，今年总算有所赢利。

【未来设想】
由黑植物到黑家禽

除了带动农民种植黑色五谷外，王金海
还承包了一个山沟，准备买黑鸡、黑鸭的种
苗，养殖黑鸡、黑鸭。

他说，干养殖他有得天独厚的条件，黑
色五谷的下脚料如黑麦皮、黑小米的谷壳都
是很好的饲料；另外散养的黑鸡、黑鸭还可
以吃山沟里的虫、草，这样养殖出来的鸡鸭
符合人们对绿色、健康食品的要求。明年春
天这一计划将开始实施。

他说，黑鸡、黑鸭的销路也已谈好，将直
供我市的几家大饭店。到时人们在品味黑
谷源五谷杂粮的同时，还可以品尝到黑谷源
美味的黑色鸡肉、鸭肉。

宜阳人王金海夫妇从黑色五谷中发现商机，生意越做越好

做了“黑”生意，亮了创业路

□记者 万虹 文/图

黑玉米、黑小米
等，这些黑色五谷到
底是怎么来的，是不
是染色的？它们与
普通五谷有什么不
同？带着这些疑问，
记者近日到宜阳县
黑谷源土特产品开
发有限公司（以下简
称黑谷源）的加工厂
进行了采访。

小本创业
如何规避风险

工作人员在分装黑小豆。


