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□据 中国商报网

2013年已经到来，今年的融资结
构会发生怎样的变化？企业贷款额
度可否再度放宽？这些与中小企业
有关的问题无疑是各方关注的焦点。

降低企业融资成本成为重点

据一位银行工作人员透露，今年的
信贷计划和2012年差不多，预测年初
应该会出现一个放贷高峰。但是，现在
客户的第一要求就是降低成本，企业对
发债的兴趣远高于对贷款的兴趣。

对于2013年货币政策，中央定调
继续“稳健的货币政策”“保持贷款的
适度增加，切实降低实体经济发展的
融资成本”。这意味着，今年的货币
政策将维持中性，信贷目标或维持去
年的水平，预计为8.3万亿至8.5万亿
元。同时，随着直接融资的放量，贷
款在社会融资总规模中的比重将进
一步下降，预计社会融资总规模在16
万亿至17万亿元。

由此可见，中小企业的融资大环
境较去年并无太大变化，想要通过银
行融资改变困境的中小微企业可能
还需另寻出路。

有关专家表示，2013年应以降低
企业资金成本和稳定货币供给为重
点，继续实现稳健货币政策。对于中
小金融机构，如农信社，其贷款对象
集中于小微企业和三农领域，可放开
贷款额度控制。

进一步优化融资结构

相关预计显示，在中小企业中，
以贷款为代表的间接融资比例进一
步下降，直接融资比重将明显提高。

近期，一些国有大银行纷纷表
态，2013年将更加注重优化信贷结
构。工行董事长姜建清表示，要按照
稳健的货币政策要求，及早谋划明年
信贷计划，适度增加信贷投放总量，
把握好投放力度、节奏和投向，优化
信贷结构。农行董事长蒋超良则表
示，科学配置并用足用好信贷资源，
持续推动信贷结构的调整优化，确保
信贷投放符合中央的要求，更好地服
务实体经济。中小企业自然成为融
资结构改变的主力军。

上周，我市一家百货公司负责人向
记者介绍了一种叫小企业经营型物业
贷的信贷产品，最高贷款额度2000万
元，期限最长5年，可以充分满足小企业
的资金需求。

这家注册资金3500万元的百货公
司，经营的产品有10万余种。该公司6
层以上为办公区，6层以下为营业区，每
年租赁收入约2000万元，占公司主营
收入的10%至12%。

为进一步提升综合盈利能力，这家
公司决定对现有的经营场所进行全面
改造和装修，预计投资6000万元，其中
前期已投资2000万元，银行融资2000
万元，其余由股东筹集。

不料，工程进行到一半时，因资金
缺乏工程搁浅。

为寻求资金支持，该公司与多家银
行进行了接触，最后选中了小企业经营
型物业贷款。

“借款人以已购置或建成并投入
运营的经营性资产所产生的稳定现金
流（包括但不限于收费收入、租金收入
和经营收入）作为第一还款来源，用于
满足其扩建、改建、装修上述经营性资
产的融资需求。”工商银行洛阳分行相
关负责人这样解释小企业经营型物业
贷。他称，为这家百货公司办理的小
企业经营物业贷，当时在我市乃至工
行河南省分行都是第一笔，从资产评
估、收益测算到系统录入、流程操作、
资金监管都没有现成的经验可借鉴，
该业务的办理为全省推广此项信贷产
品奠定了基础。

针对各式各样的融资需求，金融服务需有针对性、创新性

破解融资难 需更多“举一反三”
□记者 李永高

作为“助力中小企业
我们在行动”活动2013年
第一期，本期我们推介两
个帮助中小企业融资的
创新信贷产品案例，欲以
此作为引玉之砖，期待在
新的一年里，我市金融机
构能为中小企业提供更
多、更实用的金融服务。

核
心
提
示

中小企业
今年融资会怎样

市银监分局相关负责人称，这两
个案例可以给我们启发：金融机构在
助力中小企业破解融资难题时需要
因企而异，举一反三。

“以上述国内保理融资为例，我
们金融机构在开展业务时，是否可以
考虑逆向思维，将优质大企业锁定为
可靠的第一还款来源，然后以其为核
心，顺着其产品供应链，发现上游客
户中一些高成长性的中小企业，这样
就可以帮金融机构扩大信贷客户的
选择范围。我市有很多全国知名企
业，这为银行办理国内保理业务提供
了广阔的空间。”这位负责人说。

从我市目前情况看，迅猛发展的
中小企业，已经成为全市经济的重要
组成部分，这既为金融行业提供了难
得的发展机遇和市场空间，也对我们
做好金融服务工作提出了更高要求。

针对中小企业短、频、急等融资
特点，金融机构在积极调整优化信
贷结构，更新经营理念基础上，可
根据行业分类、信用等级等因素对
中小企业贷款实行差异化管理，针
对不同企业的不同发展阶段，创新
产品体系、完善产品组合，满足企
业采购、生产、销售等各环节的资
金需求。

“别看企业地儿挺大，租的！房
产不少，没有房产证！用金融行话
讲就是‘没有有效抵押物’。是两笔
730万元小企业国内保理业务帮咱解
决了融资问题。”某铁塔制造有限公
司财务总监说。

该企业是一家国家定点生产铁
塔的公司,成立于2008年，注册资本
600万元，主要业务是铁塔的加工、销
售、维修等。

银行得知其融资需求后，组织人
员深入企业，开展市场调研发现，我
国移动通信行业的迅猛扩张，为该企
业提供了很好的发展机遇，并且了解
到某大型移动通信集团河南公司是
该企业的下游客户，双方的购销量占

到该企业总销量的90%以上，两年来
双方履约情况良好，结算款项均在合
同期限内支付，未曾出现经济纠纷。

而这家移动通信集团河南有限
公司是银行的VIP客户之一，上年度
信用等级为3A级，最高综合授信额
度及客户授信达14亿元。

“该企业依托实力雄厚的集团，
产品销售、货款收回、利润均有稳定
保证且收益良好。根据以上情况，我
们银行为企业量身定制了国内保理
融资业务方案。”银行方面这样解释，

“该企业将其销售通信塔的应收账款
转给银行，由银行为其提供应收账款
融资及商业资信调查、应收账款管理
的综合性金融服务。”

创新，办首笔物业贷 辟径，到下游找还款源

助力，需更多“举一反三”

绘图 雅琦


