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过去 10 年，从股市赚到钱的散户很
少。2008年的A股熊市后，还有不少
股民恋战，只能说这次熊市还不
够凶猛。当然，也有不少股民意
识到股市的专业性和巨大的风
险，开始把手中的钱交给专业的
投资者来打理，不管是公募基金
还是私募基金。

基金也是熊市的受害者，至
今很多人谈基金色变，因为股市
下跌的时候，基金也一样下跌。

散户炒股和买基金的区别
是：散户连续炒股10年，赚钱的
概率很小，但是持有一只基金10
年，赔钱的概率很小。

股市越来越远，基金越来越近，
债券市场丰富多彩，保险成为生活必需品……

理财之路，通向何方？

□据 新浪网

变化是永恒的主题，难得
的是提前发现并预知变化。

2012年，财富管理行业看
似风平浪静，但已悄悄地发生
了许多变化，并酝酿着变革的
能量。

未来，理财之路将通向何
方？理财会有哪些新趋势？
我们不为预测，只为等待。

保险销售一度被看作洪水猛兽，
原因有两方面，一是一些保险销售人
员急功近利，甚至满嘴胡扯；二是多数
中国家庭的保险意识没有完全建立。

与西方国家不同，在中国传统
的社会形态中，就已经包含了保险
的要素，一人有难，亲戚支援，至少
也有父母撑腰，以血缘关系为纽带
的家族关系构成了一个巨大的保
单。随着独生子女的增多、人口的
迁徙，家族成员间的关系开始变得
淡薄，传统的家族保险已经越来越

显得力量薄弱。
当小家族的保险功能渐失之后，全国

这个大家族的保险功能将上位，一方有难，
八方支援的功能不会减弱，甚至还会得到

加强。投保人只要花钱买了保险，就可以获得
一定金额的补偿。

保险业这些年在理财理念培养上花的功夫，
远多于花在销售上的功夫，每一次理赔，都是一
次很好的宣传机会。越来越多的人开始关注保
险、购买保险。相比之下，保险销售员的水平的
确有待提高，一个专业、人品好的保险销售员，将
是未来很多理财者追逐的对象。

（www.sina.com.cn)

鸡蛋不能放在一个篮子里，这个道理很多
人都懂。

在外汇管制的背景下，中国人海外投资的
渠道比较少，除了政府批准的QDII（合格境内
机构投资者)产品，多数还未被众人熟悉，比如
去美国买点儿房产、买点儿股票，去南非淘点
儿钻石。相信随着信息交流越来越多，外汇管
制逐渐减少，以后这样的海外投资会越来越多
地融入中国人的生活。

世界是平的，这一点在理财领域显得更加
突出。

在很多城市，每天早上8点多，就能看到在许多
银行营业厅门口，有一群中老年人排队等待银行开
门。去银行营业厅办理业务，是好几代人的习惯。
银行也承受着客流的压力，尤其是地理位置好的银
行营业厅，一天的客流都是络绎不绝。

情况在悄然发生变化，你可能已经发现，自
己好久没有去过银行营业厅了，一些业务在电脑
或手机上就能操作，顶多去ATM机上取一下钱。

未来呢？可能用不了多久，银行营业厅就会
过剩。这对银行来说，既有好处也有坏处：好处
是可以降低租金成本和人力成本，提高工作效
率；坏处就是银行在百姓理财中的核心地位被
弱化。

营业厅的巨大客流量是银行获利之源，失去
这些客流，银行将与其他机构一样，通过网络终
端、电话、短信向客户推荐各种服务和产品。如
此一来，主动权便更多掌握在客户手中，客户掌
握着多家金融机构的信息，听谁的不听谁的，全
凭自己权衡和判断。

说起理财顾问，大家都不陌生。到目前为止，
绝大多数理财顾问做的事情就是销售，如销售保
险、基金、理财产品等，他们的主要工作就是向客
户兜售产品。

虽然监管方有各种保护投资者的政策，
但还是难以抵挡理财顾问赚取销售佣金的
冲动。一些不适合客户甚至是蕴含巨大风
险的产品，被冠以各种高雅的名号销售出
去，由此产生的纠纷不胜枚举。

市场呼唤真正的理财顾问——他们为
客户服务，以客户收益最大化为目标，帮助
客户分析各种产品的利弊，通过自己的服务
获得报酬，至于客户购买产品带来的佣金，
和理财顾问无关。

有着大公司金字招牌的理财顾问固然
受欢迎，但立场中立、与产品发售方无直接
关联的第三方理财机构，会更受客户青睐。

银行贷款和民间借贷，一个是低利率、高
门槛，如阳春白雪；一个是高利率、低门槛，
如下里巴人。这两种方式一度就像黑白两
道，正邪分明，格格不入。未来，这两者之间
的界限会越来越淡，主要的原因便是利率市
场化。

由于银行对风险控制的要求极高，利率市
场化不能由银行一家来完成，主要将体现在债
券市场。未来，债券市场将更加繁荣，各种利
率的债券百花齐放，满足不同投资者的需求。

就实质而言，目前高利率的信托、P2P贷
款、民间金融试点已经是利率市场化的体现。
我们迫切需要的是权威的债券评级机构以及
代客户理财的优秀债券基金。

银行去得越来越少
买啥产品你来做主

理财顾问名副其实
第三方理财受青睐

股市越来越远
基金越来越近

债券市场丰富多彩
你可以有多种选择

世界是平的
理财全球化

保险成为生活必需品
专业销售员受人追捧
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