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2012年，上汽通用五菱汽车股份
有限公司（以下简称上汽通用五菱）
全年汽车销量达145.8万辆。凭借着
五菱之光、五菱荣光和五菱宏光3款
车型抢眼的市场表现，上汽通用五菱
再次以微型客车市场销量第一的成
绩，为2012年画上圆满的句号。

上汽通用五菱最经典的车型——
五菱之光去年销量达53万辆，市场保
有量已经突破400万辆，牢牢占领了
国内微型客车市场。

在微型客车的中高端市场中，
2008年上市的五菱荣光成功开启了

“大微客”时代，连续数年成为市场的
畅销车型。五菱荣光2012年销量近
50万辆，市场保有量超过145万辆。
2012年7月，五菱荣光正式在埃及量
产并投放市场，成为真正意义上的国
际化车型。2012年8月，五菱荣光升
级版车型首次搭载1.5双VVT动力

发动机，再次为国内微型客车市场树
立新技术标杆。

五菱宏光于2010年9月上市，又
一次成功开启了“紧凑型商务车”的
新时代，凭借其“宜家、宜商、宜行”的
多功能性及高性价比，成为市场中的
佼佼者。2012年，五菱宏光的销量突
破30万辆。

有分析认为，五菱汽车连续数年
占领微型客车市场的原因，除了有其
品质上的优势，还在于其能满足市场
需求，为用户创造价值。

从2010年开始，上汽通用五菱开
始加快其乘用车领域的发展步伐，全
新品牌宝骏汽车的业绩可圈可点；海
外业务模式也开始了全新探索，五菱
汽车开始占据海外市场。上汽通用
五菱的不断创新，将为企业开拓更加
广阔的发展空间。

（张文)

喜人销量来自品牌魅力

谈起比亚迪汽车的销售情况，马可
说：“虽然去年市场形势不算太好，但洛
阳宝骐汽车销售有限公司逆势而上，不

仅完成了厂家下达的销售任务，而且销
量较 2011年增长了 26%。2013 年 1
月，销售势头同样喜人，短短1个月时
间就销售260多辆，从中折射出客户对
比亚迪品牌的认可。”

据了解，目前国家对自主品牌汽
车的扶持力度很大，自主品牌汽车也

越来越受到广大消费者的欢迎。比亚
迪汽车之所以受到消费者青睐，是因
为它的产品线非常丰富。比亚迪汽车
车型多样，低端车的价格为3万多元，
高端车价格在15万元左右，经济实惠，
能满足大多数普通购车者的需求。马
可介绍，2013年1月，比亚迪Ｌ3销售
持续火爆，比亚迪Ｇ6供不应求，比亚
迪F0和两厢Ｆ3Ｒ更是受到不少消费
者的追捧。

服务提升年将带来更多惊喜

马可强调：“2013 年是洛阳宝骐
汽车销售有限公司的服务提升年，我
们将进一步提升服务品质，为比亚迪
汽车的消费者提供更优质的服务，进
一步提高公司的核心竞争力。”

马可透露，比亚迪公司新研发的续
航能力达350公里的纯电动力新车型
E6和新款商务车M6，将在今年洛阳春
季名车展上惊艳亮相。今年公司还将
推出一系列服务活动，比如，全新金融
分期付款购车方案、二手车置换服务、
二手车评估服务等；将成立比亚迪汽车
俱乐部，为车主送上更多惊喜；装修一
新、效果绝佳的豪华影音室能让车主在

车辆保养等候区享受到特殊礼遇。
据介绍，比亚迪汽车全系车型都

享受国家惠民节能补贴政策，拥有
广泛的消费群体。马可对今年的销
售前景很有信心，他说：“虽然汽车
市场瞬息万变，有很多不确定性因
素，但是只要比亚迪汽车品质好、技
术精，加上优质服务，就会永远立于
不败之地。”

全年销量突破145万辆

五菱汽车领跑微型客车市场

人物档案：马可，车界总经理俱乐部会员，洛
阳宝骐汽车销售有限公司总经理

比亚迪汽车：

好品质带来大销量

 精英访谈

▲

洛报集团车界总经理俱乐部由
洛阳日报报业集团汽车全媒体团队
精心打造，俱乐部将定期举办行业
沙龙、专家讲堂等大型活动，也将开
办《新车推介》《试驾体验》《读者团
购》等互动专栏，为俱乐部会员及读
者提供交流协作的专享平台。俱乐
部特推出《精英访谈》栏目，特邀总
经理俱乐部会员为读者解析车市走
向，分享行业心得。俱乐部热线：
65233719
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英俊、沉稳，这是洛阳
宝骐汽车销售有限公司总
经理马可给我的第一印
象。谈起今年 1 月比亚迪
汽车销售 260 多辆的骄人
业绩，马可表示：“既出乎意
料，又在情理之中。”新的一
年，比亚迪汽车的销量要再
上一个新台阶，对此他信心
满怀。


