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非现场开户时代来临
券商创新势在必行

■个案资料

尚眉今年28岁，是我市某银行的职
员，月薪4000元左右，她打算两年后跟相
恋多年的男友结婚。她的男友也在银行工
作，月薪6000元左右。目前，他们共有存
款10万元，没有购买任何投资产品，每月
各项开支总额在3000元左右。

■理财目标

尚眉和她的男友打算利用两年时间，
通过组合理财，在新区买一套婚房和一辆
私家车。

■投资分析

国泰君安证券投资顾问柳刚说，尚眉
和她的男友都有稳定的工作，每月结余较
为充足，唯一的不足是理财观念不强，因此
他们首先要做的是让闲钱流动起来。

目前，新区的一套100多平方米的三
居室总价在60万元左右，经济型私家车的
价格在8万元左右。假设房价和车价没有
太大起伏，两年后，他们需要积攒26万元
左右，其中包括18万元的新房首付款。

从其目前的资产状况来看，两个人想
轻松实现“车房梦”，可以尝试以下理财“三
部曲”：

第一，从存款中拿出3个月的消费支
出额作为家庭紧急备用金，也就是说，保留
9000元在存款账户中。

第二，用剩余的9.1万元存款投资稳健
保本型银行理财产品，或购买风险较低的
分级基金稳健份额。分级基金稳健份额主
要有股票型和债券型两类。多数股票型稳
健份额的平均约定收益超过6.5%。以平
均年化收益率6.5%计算，两年后，他们得
到的本金和利息将超过10万元。

第三，将每月结余的7000元分成两部
分，拿出2000元投资优质货币型基金，年化
收益率在4%左右，其余的5000元可以购买
债券型基金。去年，债券市场行情好，出现了
一大批收益较多的债券型基金。从市场情
况来看，未来的债券型市场仍有投资机会，建
议他们选择70%的纯债型基金加30%的偏
债型基金组合，年化收益率约为8%。两年
后，他们收获的本金和利息约为18万元。

只要他们坚持，两年后，他们得到的本
利总额约为28万元，不仅可以满足他们的买
车买房需求，还能留下约2万元的流动资金。

唱好理财“三部曲”
买车买房不发愁

投资顾问

□记者 曾宇凌

今后，股民开户可享受上门服务，
还可以像在网上购物一样货比三家，轻
轻点击鼠标，自由选择券商。

3月15日，中国证监会批准证券
公司开展非现场开户业务，随后中国
证券业协会和中国证券登记结算有
限责任公司分别发布了《证券公司开
立客户账户规范的通知》和《证券账
户非现场开户实施暂行办法》。

目前，我市一些券商推出了非现
场开户业务，但主要为见证开户业
务，网上开户业务的正式推出还要再
过一段时间。

非现场开户业务的推出，可谓
一波三折。3月15日，中国证监会
批准证券公司开展非现场开户业
务。当天，中国证券业协会发布《证
券公司开立客户账户规范的通知》，
规定了客户可通过见证、网上及证
监会认可的其他方式开户。10天
后，中国证券登记结算有限责任公
司发布《证券账户非现场开户实施
暂行办法》（以下简称《暂行办法》），

规定了投资者可选择见证开户及网
上开户两种非现场开户方式。

不料，这项新政实施不到一个
月，微博上就有传闻称，湖南证监局
发布了《关于暂停非现场开户业务的
紧急通知》。

面对暂停非现场开户的传闻，4
月 12日，证监会新闻发言人澄清，
非现场开户有见证开户和网上开户
两种方式，目前已有数家证券公司

启动了以见证开户为主的非现场开
户业务。

《暂行办法》规定，见证开户是指
开户代理机构的工作人员在营业场
所外面见投资者，验证投资者身份并
见证投资者签署开户申请表，然后为
投资者办理开户手续。网上开户是
指开户代理机构通过数字证书验证
投资者身份，并通过互联网为投资者
办理开户手续。

记者在采访中了解到，包括国泰
君安在内的券商已经推出了见证开户
业务，其他券商也即将推出该业务。
目前，我市各大券商的网上开户业务
还未正式推出，但等待时间不会太长。

“以前，股民必须到证券公司
营业部现场办理开户手续。现在，
券商可以用见证开户的方式，上门
为股民开户。”韦龙龙是齐鲁证券
洛阳营业部的一名工作人员，最
近，他和同事在接受非现场开户业
务培训。他说，该营业部的见证开

户设备已经到位，就等上级部门的
批复了。

国泰君安证券洛阳营业部投研
总监柳刚说，3月26日，他们接到首
单非现场开户申请，通过见证的方
式，为客户办理了开户手续。截至目
前，已有200多名客户办理了非现场
开户手续。

柳刚说，该营业部的网上开户业
务已经进入最后调试阶段，很快就会
正式推出。届时，只要投资者进入国
泰君安证券官网相关页面，填写真实

有效的身份信息，再使用视频手段上
传证件信息并申请验证，后台系统就
会将验证信息转交给相关营业部的工
作人员，对客户的证件、影像和真实开
户意愿通过视频进行确认，“整个流程
只有15分钟左右”。

中原证券洛阳凯旋西路营业部
相关负责人王海云说，该营业部已经
获得非现场开户资格，正在抓紧时间
进行人员培训和技术系统建设等方
面的准备工作，待所有准备工作完成
后，就会立即启动相关业务。

非现场开户的闸门被打开后，一
场没有硝烟的战争已经在我市证券
业悄然打响。券商普遍认为，新一轮
佣金大战在所难免。

中国证券登记结算有限责任公
司的数据显示，从 2007 年到 2012
年，A股新增账户数量急剧减少。王
海云说，非现场开户将再次打开券商
之间的竞争通道。

对小散户来说，最关心的话题
莫过于券商佣金的高低。一旦非

现场开户业务全面推广，券商将采
取降低佣金的手段吸引客户，券商
之间的佣金大战不可避免。但从
长远来看，各券商之间的终极竞
争，必将是自身实力和服务水平的
比拼。

柳刚坦言，从去年开始，大券商
的业务结构发生改变，经营品种不
断增加，因此佣金大战对他们来说
影响不会太大，但对于众多中小券
商来说，佣金收入依然是其重要的

利润来源。从某种角度来说，非现
场开户业务的推广，或许将成为迫
使证券公司创新经营模式、提升服
务水平的动力。

证监会澄清：暂停非现场开户属谣传

我市券商积极应对，试水见证开户业务

佣金大战在所难免，或将迫使券商转型
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