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“助力中小企业 我们在行动”全程支持单位——

民兴行公司
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Shengyuan pawn

生源典当

□记者 曾宇凌

■个案资料
股民张先生今年45岁，是我市一家企

业高管，月薪万元左右。由于平时工作繁
忙，除了股票，他很少购买其他类型的投
资产品。

■理财目标
最近，张先生想拿50万元资金进行股

票以外的投资，投资方向是可以长期持有
的中、低风险投资产品。

■投资分析
国泰君安证券投资顾问柳刚说，对于

稳健型投资者来说，他们最看中的是能控
制风险、获取固定收益的产品。稳健型投
资者的资金流动性相对较弱，投资周期一
般在1年以上。

柳刚说，像张先生这种稳健型投资
者，在选择具体的中长期投资品种前，先
要问自己3个问题：自己能拿出多少资金
进行中长期投资？自己对产品的持有时
间能有多久？自己能否承受一定程度的
投资波动？

针对张先生的实际情况，柳刚向他推
荐了债券业务。所谓债券，是指政府、金
融机构、工商企业等直接向社会借债筹措
资金时，向投资者发行，承诺按一定利率
支付利息并按约定条件偿还本金的债权
债务凭证。

柳刚说，很多投资者进入证券市场
后，往往只关注股票、基金等投资产品，而
忽视了债券。其实，对于稳健投资者来
讲，债券堪称较为理想的中长期投资品
种，税前收益率大多为6%至9%。投资者
可以请理财顾问帮忙分析标的债券的收
益率、评级、期限等，挑选出适合自己的债
券，以期获得更高、更稳定的收益。

柳刚说，公司债券、企业债券价格波动
相对会小一些，投资者不仅每年能获得一次
利息，而且还不用因为股市的涨跌而不安。

其实，让李新白最头疼的并不
是创业的辛苦，而是资金短缺问
题。这些年，他一直想把自己的超
市连锁化，但由于缺少资金，他的连
锁超市梦迟迟无法实现。

李新白说，他的创业梦想就是把
自己的超市做成像大张量贩那样的大
型连锁超市，实现自己的财富梦想。

然而想走连锁化这条路谈何容
易。李新白面临的首要问题就是资
金紧缺。“夏天马上就要来了，店里

光进冷饮，就需要一笔不小的数
目。”李新白说，为了融资，他先后跑
了多家小额担保贷款公司，但是面
对高额的利息，他只得打退堂鼓。

看到本刊发起的“小微”征集令
后，他第一时间拨打了报名电话，希
望能赶上这趟融资“列车”。

本期，我们继续刊登《小微企业
融资需求情况表》。如果您也像李新
白一样，正在苦苦等待融资机会，就
快来填写情况表并反馈给我们吧。

□记者 曾宇凌

本月初，本刊发布了优质“小
微”征集令后，吸引了一大批“小
微”业主，80 后李新白就是其中
之一。

5年前，李新白放弃了稳定的
工作，在老城开了一家超市。无奈
在创业的过程中，他屡屡遭遇资金
瓶颈，无法实现自己的连锁超市
梦。李新白的创业之路，也是广大
小微企业发展的一个缩影。

企业名称 企业地址
法人代表 企业性质
行业类别 注册资金
融资额度 融资时限
联系人 联系电话

欢迎需要贷款支持的小微企业前来报名
联系电话：18638358926 13598187080
地址：洛阳日报报业集团3楼西厅金融通讯部 邮箱：lyrbggb@163.com

小微企业融资需求情况表

年 月 日

想作稳健型投资
可中长期持有债券

投资顾问

优质“小微”征集令发布后，
本刊陆续收到60多家“小微”的
报名表，李新白是最早一批拨打
报名电话的“小微”业主之一。

24日，记者来到了老城区柳
林街76号，走进了李新白的超
市，看见他正在货架旁忙碌着。

李新白今年32岁，原本在我
市园林系统工作。2008年，他毅
然告别了朝九晚五式的生活，拿着
东拼西凑而来的50万元资金，下
海开了这家超市。经过几年的努
力和打拼，李新白的超市已在老
城区小有名气，店面逐渐扩大到
了600平方米，各种生鲜蔬菜和
其他生活必需品一应俱全。

回想起这些年的创业艰辛，
他叹了一口气说，没干超市这一
行之前，真不知道会这么辛苦，

“每天不仅要忙着进货、理货，还
要管后勤、人事等，样样都得自
己操心，每天晚上闭店回到家
后，经常累得不想说话”。

李新白说，近年来洛阳的超市
越开越多，能在市场上站稳脚跟的，
主要还是那些老牌超市，像家乐福、
大张等，它们大都处于繁华地段。

李新白认为，超市的位置与其
选在繁华地段，不如选在居民区，把
超市开到居民身边，紧盯居民日常
所需进货，为他们提供贴身服务。

李新白说，别看他的超市不大，
但是讲究儿可不少，比如在货品摆放
方面。“特价商品一定要摆在入口处，
毛巾等容易被遗忘的物品要放在醒
目位置，生鲜蔬菜等日常必需品一般
都会摆放在超市最里面……”他说，
只有多琢磨顾客的心思，才能把生意
做到老百姓的心窝里。

想把超市连锁化 他需要资金

爱琢磨顾客心思 他满腹“超市经”

下海开超市
他初尝创业艰辛

“小微”征集活动正在进行中，听“超市哥”李新白讲述自己的创业烦恼——

实现连锁超市梦 他一直在等“贷”
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