
回洛阳后，他查阅了大量资料后发现，在
一些发达国家，二手车生意比新车好做。

李凌认为，洛阳的二手车市场还处于
初级阶段，有很大的发展潜力。于是，在和
业内的几个朋友沟通过后，李凌开始着手
建立二手车公司。2012年5月，李凌投资

了300万元在新区政和路创办了车汇一汽
车销售服务有限公司。公司开起来了，生
意却没有预想得那么好，这让李凌一度有
些灰心。在与一位业内人士沟通后，李凌
了解到，二手车行业需要有耐心，只要好好
经营，一定可以找到突破口。

打造洛阳二手车销售服务领军企业

他一直在努力

如今，二手车市场
升温，二手车需求量
日益增大，本刊从今
天起特别开设《跳蚤
车市》栏目，为需要卖
车和买车的朋友提供
一个二手车交易平
台。如果您要出售或
购买二手车，请将您
要出售或要购买的二
手车品牌、车型、价格
区间以及您的姓名和
联系方式等信息发送
电 子 邮 件 至
105627179@qq.
com，或者拨打电话
65233647与我们联
系，我们将为您提供
服务。

——本刊编辑部

□记者 王振华

洛阳车汇一汽车销售服务
有限公司是河南汇生一企业集
团下属的全资子公司，位于洛阳
新区政和路与定鼎门街交叉口，
拥有 2000 平方米的汽车展厅及
3000平方米的仓储式卖场，有目
前洛阳地区二手车行业最大的
专业评估团队。该公司执行董
事李凌是土生土长的洛阳人，他
告诉我们，洛阳的二手车市场即
将进入黄金期，他和他的团队要
努力把公司打造成为洛阳地区
中高端二手车销售服务领域的
领军企业。

出生于1976年的李凌，从事过多个行
业。2012年年初，他去深圳办事，需要一辆
档次高、售价低的汽车，朋友推荐他到深圳
二手车市场看看。他回忆：“真的很震撼，
深圳的二手车市场停放的二手车跟新车一
样，与我印象中的二手车交易市场完全不
一样。”

在回洛阳的飞机上，李凌随手翻阅一
本杂志，一篇有关二手车的文章让他眼前
一亮，到现在他还记得那篇文章的核心内
容：“买车从二手车开始，中国的二手车市
场将进入黄金期。”

一连串的信息，激起了李凌对二手车
行业的兴趣。

李凌重新装修店面，拓宽二手车车
源，在公司内部培养人才，组建评估团
队，他的公司现有5名国家级评估师，是
目前洛阳地区二手车行业最大的专业评
估团队。

通过对公司的一系列整改，李凌努力
将车汇一打造成行业内的领军企业，他创

立了5S CAR标准，让公司收售的二手车
有更多保障。

“洛阳中高端二手车市仍处于市场
培育阶段。坚持高品质需要高投入，虽
然目前这个阶段比较煎熬，但是我非常
看好这个行业，会踏踏实实地做下去，
等待这个行业腾飞的那一天。”李凌说。
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