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由于主办方前期准备充分、宣传到位，名
车靓女县域巡展伊川站现场销售十分火爆。
前来看车的刘华（化名）告诉记者：“骐达2013
款车型刚刚上市，我和家人原本想到市区的
4S店看看，现在车展就开在家门口，让人省心
多了。”在被问到对本次车展的感受时，多名
购车客户表示很满意。来自南府店的张先生
告诉记者：“在这次车展上，我不仅看到了很
多车，还享受到了4S店的贴心服务。”

“我身边的朋友都建议我在车展上买
车，这里车型全不说，优惠还多。我老早就
想买车了，看中了海马福美来，在车展上该
车的优惠力度比4S店内的优惠力度还大，所
以我赶紧订了一辆！”买到车的陈先生喜悦
之情溢于言表。

据统计，在名车靓女县域巡展伊川站
活动中，2天之内现场售车、订车达102辆，
各参展品牌均有收获，并收集了大量意向
客户的信息。

本次车展为伊川消费者献上了一场香
车盛宴，而对于各商家而言，除了现场售车
并获得意向客户信息，此次车展还为商家的
品牌宣传和市场推广搭建了一个良好的平
台，让更多消费者进一步了解到各参展品牌
的优势，加快了经销商开发二、三线市场的
步伐。参展商坚信凭借伊川站的销售佳绩，
接下来的几站巡展活动更值得期待！

售车102辆，销售额近700万元

名车靓女县域巡展带火伊川车市

在车展现场，消费者不仅能欣赏
200余款名车，还能享受力度空前的优
惠。各参展经销商使出浑身解数，开
展各种吸引消费者的促销活动。记者
在车展现场看到，迫于现场白热化的
竞争，不少参展经销商在厂家原定的
优惠基础上，继续让利于消费者，不少
车型都推出了前所未有的超低价。“你
不降价有人降价，为了增加销量，只能
把价格一降再降。”一个参展商无奈地
表示，此次巡展他们推出了前所未有
的超低价。

除了参展汽车品牌的购车优惠，现
场订车的伊川消费者还可获得组委会
额外赠送的 200 元至 1000 元的加油
卡。同时逛车展的消费者还能免费参
加抽奖活动，幸运者可获得金冠偏光太
阳镜、折叠休闲沙滩椅、车用多功能安
全锤、伊利谷粒多饮品等多种奖品。

“等了1个多月，就是为了在车展上
买价格更便宜的车。”在车展现场订到
了自己喜欢的车，李女士开心地告诉记
者，她专程到车展上买车，可谓不虚此
行。在车展现场购车的伊川消费者真
正享受到了大优惠，得到了大实惠。
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