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本次车展是名车靓女县域巡展的第
二站，由于影响力大、前期准备充分，不
但消费者得到了实惠，参展商也收获颇
丰。其中，长城汽车经销商卖出了6台
汽车。销售人员介绍，长城汽车的不少
车型符合县域消费群体的要求，性价比
非常高，因此在县域巡展上很受消费者
欢迎。另外，广州本田、上海大众等品牌
也被消费者热捧。某品牌经销商虽然此
次卖出的车不多，但是在车展上很好地
推广了自己的品牌，仍然不后悔参加此
次车展。

据主办方介绍，名车靓女县域巡展
的下一站活动将在偃师市举办，规模更
大、内容更精彩，期待您的到来。

嵩县巡展有点“热”
□记者 王振华

6月1日、2日，由洛阳日报报业集团主办的名车靓女县域巡展第二站嵩县站活动
在嵩县世纪广场举行。虽然车展期间天气炎热，却挡不住参展商和消费者的热情，此
次车展共有40多家经销商参展，最终成交量为62台。

车队巡游是本次车展的一大亮
点，同时也拉开了车展的大幕。6月
1日9时，由一辆敞篷奥迪车引领的
车队，缓缓地从世纪广场出发，沿着
嵩县的主干道开始绕城巡游。车队
缓缓前行，每辆车上都有漂亮的车

模，她们不断地向路边的行人颔首
微笑，引得路人纷纷驻足欣赏。

当历时一个半小时的巡游结束
后，不少人跟着车队来到了车展现
场。现场参展车辆非常多，有保时
捷、奥迪、进口大众、雷诺、广汽传

祺、东风日产、东风标致、东风雪铁
龙、纳智捷、力帆、长城、野马等40
多个主流汽车品牌。此次车展不但
在参展品牌数量上创嵩县历届车展
新高，而且参展车辆的档次特别高，
这让参观者大呼过瘾。

车队巡游吸引眼球

上午11时，鞭炮声在广场西侧
响起，嵩县的杨先生成为本次车展
的首位购车者。杨先生说，他一早
就赶来了。没想到参展的车这么
多，通过反复比较，他最终相中了东
风悦达起亚轿车。

杨先生是最早的订车者，李先
生是本次车展上订车最快的一个消
费者。他跟几个朋友围着东风日产
逍客转着看了几圈，不到半个小时
就下了订单。我们不免替他担心，
这么快下决定是否过于草率。他

说，其实，这辆车他早在2个月前就
相中了，还去郑州和洛阳的4S店试
驾过。没想到车展办到了自己家门
口，商家的优惠力度也不小。他引
用了一句“此时不买，更待何时”的
老话打消了我们的疑虑。

巡展掀起购车热潮

本次车展不但参展车辆数量多、档
次高，而且还有精彩的节目穿插其中。
模特走秀和乐队表演吸引了大量观众，
主持人还不时地与台下观众现场互动，
参与者均可获精美礼品。

位于车展现场一角的抽奖处也非常
有人气。此次车展奖品丰厚，大奖是价
值1776元的梦之蓝洋河蓝色经典酒一
提，还有天之蓝洋河蓝色经典、云南旅游
景点通票、一路听天下听书机、中石化加
油卡等奖品，购车者均可以参与抽奖。

节目精彩 奖品丰厚

买卖双方都有收获

高温难挡购车热潮
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