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好的团购会的确能给消费
者带来巨大的实惠，如果您错过
了红星美凯龙的万人团购会，就
不要再错过金梦家居举行的首
届大型夜宴团购活动。

据了解，7月6日下午5时，
金梦家居将在上海市场店和广
州市场店同时举行首届大型夜
宴团购活动。届时，金梦家居将
携手国内600余家知名家居、建
材品牌推出超实惠的团购活动。

活动包括定金增值、免单大
奖、疯狂抽奖等环节，还有工厂
补贴、折上折、总裁签售等“惊
喜”，一定会令您心跳加速。

此次活动形式颇有新意，因
为夏季天气炎热，为了让广大消
费者能实现舒适购物，整个活动
特地放在较为凉爽的晚上举行。

还犹豫什么，赶紧到金梦家
居上海市场店和广州市场店内预
订自己心仪的家居建材产品吧！

■洛阳家居团购市场扫描系列报道之三

在上半年的家居建材团购会中，洛阳红星美凯龙——

□本刊记者 刘丁 通讯员 金燕芳 文/图

6月29日下午3时，记者驱车到洛阳红星美凯龙采访，发现偌
大的广场上车辆爆满，居然没有地方停车。后来在泊车员引导
下，才在一个小角落把车停下。

火爆！当时记者脑海中就浮现出了这个极具震撼力的词。
红星美凯龙Ａ馆大门口，准备进入第九届万人团购会会场的

消费者排成了长龙。商场内，等待付款、领取礼品的消费者同样
也排成了长龙……记者不禁疑惑：家居建材团购会那么多，为什
么洛阳红星美凯龙的团购会如此受追捧呢？

今年上半年，我市举行了多场家居建材
团购会，其中不少团购会都取得了不错的销
售业绩。但红星美凯龙第九届万人团购会在
规模、人气、成交量等方面均表现得最出众。

据了解，当日下午5时，红星美凯龙第九
届万人团购会的销售额就已远远超过上届
团购会，并创下了新的纪录。因担心许多消
费者不能在正常下班时间内选购到合适的
产品，红星美凯龙相关负责人只好将团购活

动时间延长至晚上10时。
家住洛龙

区的市民白女士笑逐颜开地对记者说：“参
加万人团购会真是太划算了，我在‘珍荣’买
了一套卧室用的实木家具，在‘梦幻年华’为
女儿买了一套儿童家具，价格非常低，省了
好几千元呢……”

红星美凯龙团购组委会负责人刘浩说：
“这次团购活动共有600余家商户参与其中，
涵盖建材、家具、灯饰、窗帘、家电等行业。
半天时间，1.5万人次的客流量，足以证明这
次团购的效果。因为这次活动的主题就是

‘人越多，价越低’，每多一个人的加入，厂家
的价格就降低‘一分’。”

家居团购火热“红星”拔得头筹

真正送去实惠 创新模式受捧2
往前追溯，我市上半年举办的家居建

材团购会中，有一些同样取得了喜人的业
绩，像6月22日，由洛阳市建筑装饰协会
主办，洛阳市消费者协会全程监督，甄选
十二大建材家居一线品牌参与，在市工人
俱乐部举办的冠军联盟建材家居工程价
签售会；同一天，由中国新浪家居发起，中
国好家居联盟承办，洛阳网民通过网络投
票推举的网民最喜爱的十二大建材家居
品牌，在华阳广场国际大饭店举办团购活
动，同样受到广大消费者的追捧。

可是，还有不少家居建材团购会缺少
人气、成交量小。

我市家居界一资深人士表示，能取得
喜人业绩的团购会通常是由知名度高、影
响力大、美誉度高、口碑较好的家居建材
企业举行的品牌团购会，能让广大消费者
买得放心、舒心。

比如，红星美凯龙第九届万人团购会，
能取得这么好的业绩，绝不是偶然的。

首先，它早已成为一个知名的团购会
品牌。红星美凯龙是我市家居界的品牌
大鳄，实力雄厚，万人团购会这个品牌经
过八届的运作与磨砺，其影响力、号召力、

美誉度等得到很大提升，在众多消费者心
中留下了好印象。当一批又一批潜在的
消费者准备进入家居建材市场时，他们便
会在潜意识的引导下走进红星美凯龙。
这就是品牌效应的长期渗透作用引发的
消费需求的集中爆发。

其次，本届团购会省去了砍价环节以及
场馆租赁费用，将省下来的钱直接变成冰
箱、山地自行车、挂烫机、电压力锅、茶具等
精美礼品回馈给广大消费者，让消费者得到
了真真正正的实惠，自然备受欢迎。

最后，红星美凯龙负责任的态度赢得
了广大消费者的心。为了避免消费者冲
动消费，在团购会前，卖场特别提醒消费
者要逛店、筛选、货比三家，并要提前了解
产品价格，做到心中有数，明明白白消
费。同时，红星美凯龙对团购参与品牌都
收取了有关质量、服务的担保金，万一商
品出现质量问题，红星美凯龙可以在第一
时间对消费者进行先行赔付。

看来，一个家居建材企业，只有站在消
费者的立场考虑问题，在追求利润的同时
保证产品品质、售后服务，给消费者送去真
正的实惠，才能长久地生存和发展。 大型夜宴团购“金梦”与您相约3

创新营销模式 攀上团购高峰
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红星美凯龙卖场“自掏腰包”为消费者准备厚礼——山地车
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