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□记者 许晓洁 文/图

在前一段播出的选秀节目《中国最
强音》中，广汽菲亚特作为节目的合作
接待车辆、赞助企业，携越级动感轿车
Viaggio菲翔一路与选手相伴相随，让
人们的目光再次聚焦到这个年轻的企
业和它生产的新车型上。广汽菲亚特
今年还会有新车型上市吗？菲翔在企
业中的角色是什么？该品牌在洛阳的
销售情况如何？对此，记者专访了经销
广汽菲亚特汽车的洛阳腾宇集团宝驰
汽车销售有限公司（以下简称“广汽菲
亚特洛阳宝驰4S店”）总经理张宜博。

洛阳人对菲亚特有感情

2012年8月，广汽菲亚特洛阳首家
4S店洛阳宝驰店开业，当月销量只有3
辆，但发展不到一年时间，最多时该店
的月销量为70余辆，这样的成长速度，
相当了得。

“销量好，说明人们对商品的认可
度高，这与商品的质量以及洛阳人对菲
亚特的感情是分不开的。”张宜博说，
虽然广汽菲亚特进驻洛阳的时间较
短，但是洛阳人对菲亚特有很深的感情
基础。

多年前，南京菲亚特在洛阳卖出了
2000辆车，当菲亚特和南京汽车分道
扬镳后，这些车辆的售后资料转入后来
成立的广汽菲亚特。根据张宜博目前

掌握的资料，当年的2000辆车至今仍
有1700多辆行驶在路上，产品过硬的
质量可见一斑。

“不论是南京菲亚特的产品，还是
广汽菲亚特的产品，其中都蕴含着菲亚
特的造车理念和先进技术，洛阳人对这
些很认可，也很有感情。”张宜博说，目

前广汽菲亚特正在成长阶段，洛阳人
对它也在逐步了解中，它的发展相当
有潜力。

菲翔，广汽菲亚特“顶梁柱”

目前，有4款车型在广汽菲亚特洛

阳宝驰4S店销售，除了菲翔，菲跃、菲
亚特 500 以及博跃都是全进口的车
型。张宜博告诉记者，虽然菲翔上市时
间较短，但目前已经成为店里的“顶梁
柱”，销量占到一半以上。

张宜博分析，菲翔作为店内唯一
的国产车型，时尚程度不逊于进口
车，被誉为“小玛莎拉蒂”，很受那些
追求时尚、靓丽、新颖，不喜欢随大
流的年轻人的欢迎。10万元至15万
元的价格，非常适合老百姓作为家
庭用车。

另据张宜博透露，今年年底，广汽
菲亚特可能有一款高性能运动型轿
车上市，喜欢菲亚特的人们不妨关注
一下。

“菲翔”吧，广汽菲亚特精英访谈

张宜博，洛阳车界总经理俱乐部会员，洛阳腾宇
集团宝驰汽车销售有限公司总经理。 洛报集团车界总经理俱乐部由

洛阳日报报业集团汽车全媒体团队
精心打造，俱乐部将定期举办行业
沙龙、专家讲堂等大型活动，也将开
办《新车推介》《试驾体验》《读者团
购》等互动专栏，为俱乐部会员及读
者提供交流协作的专享平台。俱乐
部特推出《精英访谈》栏目，诚邀总
经理俱乐部会员为读者解析车市走
向，分享行业心得。俱乐部热线：
65233719。


