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厂家限量直供，总裁签售优惠后还返现金——

□本刊记者 刘丁

8月10日，备受关注的第四届百名
总裁签售会将在洛阳红星美凯龙盛大
举行。今年的签售会与往年相比，有哪
些不同、哪些看点呢？签售会能为我市
的老百姓带来哪些新的实惠与惊喜
呢？记者通过采访为您一一道来。

百名总裁齐聚，家具一站购齐

据了解，明日将到洛阳红星美凯龙
进行签售的近百名生产厂家总裁均是
在全国家居界赫赫有名的大人物，既有
地板行业的大腕，又有卫浴品牌的巨
鳄，既有沙发行业的佼佼者，又有家具
品牌中的重量级人物，还有床、吊顶等
诸多品类中的顶尖人物。

他们经销的品牌，都是建材家具行
业内的一线知名品牌。对消费者有着
相当大的诱惑力。

总裁亲自签售为消费者提供了无
比可靠的保证，使消费者能一次性以最
优惠的价格、最贴心的服务，一站式购
买到自己满意的家具和建材产品，省

时、省心、省力、省钱，事半功倍，何乐而
不为呢？

厂家限量直供，价格降至最低

洛阳红星美凯龙策划部经理刘浩
表示，此次签售会，由各生产厂家直接
制定优惠措施，而且各个总裁将带领一
个庞大的营销团队来到洛阳，当然都带
来了令人心动的优惠大礼包。

当然，各个厂家推出的活动和产品
也不太一样，有的推出超低价的厂家直
供产品（省去中间环节，价格自然最
低），有的推出优惠力度超大的限量供
应产品。消费者最好提前到红星美凯
龙对心仪的产品进行了解，签售会当天
要早点下手，避免留下遗憾。

欧路莎卫浴营销总裁魏智领为
了此次签售会，提前 20 天就到了洛
阳，他说：“我提前这么多天到达洛
阳，为的是做好活动的前期准备工
作，为了进一步打开洛阳市场，此次
签售会我们的优惠力度非常大，推出
买智能马桶送普通马桶、工厂百万元
让利等活动，优惠力度前所未有，机

会非常难得……”

总裁签售优惠后还返现金

雅木乌金木洛阳红星美凯龙店负
责人兴奋地说：“因为我们店的销售业
绩排名全国第一，因此生产厂家对洛
阳市场非常重视，每次活动都给予最
大力度的支持。此次签售会，厂家总
裁张志翔将亲临洛阳红星美凯龙进行
现场签售，届时我们将推出限时购、限
量抢、限额送活动，是消费者购物的珍
稀机会……”

刘浩表示，今年的签售活动将推陈
出新，实行双总裁优惠措施，将更多的

实惠让给消费者。
生产厂家总裁签售优惠之后，消

费者还可以拿着单子找洛阳红星美凯
龙的总经理签字，享受商场的现金返
还优惠。此外，消费者还有机会享受
到商场赠送的100个免单名额的巨大
优惠，见总裁就有机会得到总裁赠送
的大红包。

洛阳红星美凯龙为回馈消费者，自
掏腰包，重磅补贴，拿出巨额现金让利
于消费者。超出想象的双重优惠，一定
会令消费者大呼过瘾。

还犹豫什么，机会不等人，错过了
就不再有，赶快行动起来吧！

买家具建材买家具建材 这里相当实惠这里相当实惠

第一届百名总裁签售会，消费者争相入馆 （资料图片）


