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洛阳·城事

□记者 邓超 通讯员 杨洋 刘小江
文/图

哥哥李焱喜比弟弟李焱欢只早出生
5分钟，今年夏天，这对孪生兄弟都以不
错的成绩考上了大学。弟弟先收到录取
通知书，他悄悄藏了起来。哥哥知道后，
跟他说：“要上大学，我们就一起去！”

通知书送来沉重的喜悦
这段时间天气很热，但李占海每天

都坐着中巴车在各乡镇间奔波。他是
一名啤酒销售员，干得好的话，一个月
能赚1000多元。

“我的两个孩子都考上大学了，我
能多挣一分是一分！”晒得黝黑的李占
海似乎不知疲倦。

李占海是李焱喜、李焱欢的父亲。
两个儿子从小就学习优异、听话懂事，
今年又同时考上了大学，这样的“双重”
幸福搁在谁家，都是“喜上加喜”。李占
海却陷入了空前的困境。

其实，为支撑这个家，李占海从2003
年那一次意外开始就已力不从心。那一
年，他在市区一处工地打工，不慎从4米
高的台子上摔下，导致腰部受伤，从此
落下后遗症，不能再从事重体力劳动。

3年前，李占海的妻子又查出体内长
了肿瘤，做过手术后，身体也大不如前。

随两个孩子大学通知书而来的1万
多元学杂费，该咋办？

两个懂事得让人心疼的孩子
自打到新安县城上高中，每年寒暑

假，李焱喜、李焱欢兄弟俩都会到超市、
烧烤摊打零工。高中三年，两兄弟没问

家里要过一分零花钱。
刚上高三那会儿，看到家里越来越

困难，弟弟李焱欢一度想退学。他计划
出去打工，为哥哥挣上大学的费用。那
段时间，李焱欢的成绩退步了不少。

兄弟俩心意相通，尽管李焱欢没
说，哥哥李焱喜却感觉到了他心里的波
动。哥哥跟他说：“只有好好学习，才能
改变自己的命运，让父母以后过上好日
子。我们谁也不能放弃！”

虽然只比弟弟大了几分钟，但是哥
哥李焱喜从小就比弟弟李焱欢老练
些。前段时间刚拿到通知书时，面对大
笔的费用，弟弟又有了放弃的想法，又

是哥哥鼓励了他。

父亲的心愿：给孩子添身
新衣去上大学

今年高考一结束，李焱喜、李焱欢
就拜托老师帮忙留意是否有兼职可
做。暑假里，他们俩每天一大早就出
门，天黑才回家，分头去做好几份家
教。一个多月下来，两人挣了2000元。

还有十几天就要去大学报到了，李
焱喜、李焱欢身上穿的还是当年考上高
中时母亲给他们买的衣服。李占海心
里止不住地辛酸，他说：“希望能尽快凑
足孩子的学费，再多出一点儿钱，在孩
子们上大学时，给他们添身新衣。”

聚爱于心，助困于行，洛阳晚报爱
心助学特别活动还在进行中。让我们
伸出双手，帮助这些寒门学子顺利圆
梦。请致电 65233006、65233009
或13663887547联系我们，也可将爱
心捐款直接汇至洛阳日报社工会委员会
账号：413069600018010001255，
开户行：交行洛阳分行营业部，联行号：
301493000184。

洛阳晚报郑重承诺：您的每份爱
心，我们都会让它化为学子们实现大学
梦的一份动力，并通过网络、报纸等方
式公示，接受社会监督。

他们是孪生兄弟。高中三年，他们没向父母要过一分零花钱；每个假期，他们都在打工。
面对两份大学录取通知书，弟弟想退却，哥哥说——

“要上大学，我们就一起去！”

■励志榜样：李焱

喜、李焱欢 男 19岁

■家庭住址：新安

县五头镇庙上村

■高考分数：理科

585分、538分

■录取院校：西北

工业大学、陕西师范大学
李焱喜（左）、李焱欢哥俩都以不错的成绩考上了大学

业内人士说，在2000年以后，铂金
一直贵过黄金，黄金铂金价格比一直维
持在1比1.5甚至1比2。直至2011年
年中，黄金价格一路狂飙，而铂金价格
则走出了下跌行情。一增一减之间，黄
金价格超越铂金，使得黄金与铂金出现
价格倒挂。

进入2012年，黄金价格以震荡为
主，全年下跌了1%左右，而铂金价格却
温和上涨，全年涨幅为8.6%。铂金与
黄金的价差进一步缩小。

近日郑州各大珠宝卖场，铂金950
饰品的市场零售价均在 400元/克以

上，黄金今年一直下跌，而铂金价格却
一路上涨，什么时候铂金也能像黄金一
样低价就好了。

河南珠宝零售航母金鑫珠宝相关
负责人说，2013年是金鑫珠宝成立16
周年。16年来，金鑫珠宝与消费者共同
成长，成为最受河南消费者喜爱的珠宝
品牌。为感谢顾客16年的支持，金鑫
将推出铂金重磅促销活动。低价位购
买铂金将迎来最佳的良机，1000元就
能买3个铂金戒指，还有珠宝检测人员
为消费者答疑解惑，届时买铂金首饰非
常划算。

1000元能买3个铂金戒指 省钱才是硬道理
铂金首饰除年轻情侣喜爱外，成熟年龄段消费者更为之心仪

核心提示

铂金以纯净、稀有、珍贵的品质，进入中
国市场已近20多个春秋。由于铂金原料价
格的波动和市场供需的变化，铂金饰品在中
国留下了特有的轨迹，自2008年铂金价格由
高点回落后，如今铂金市场的热情被再次点
燃。

某知名市场研究咨询有限公司市场调
研后，公布了对北京、上海、广州等国内8大
城市新娘的问卷调查结果。结果显示：铂金
已成为新人心目中不可或缺的婚戒金属材
质。69%的受访新娘表示她们的婚戒选择了
珍贵稀有的铂金材质；而在结婚钻戒中，有
68%受访新娘选用了铂金戒托来保护钻石。

珠宝业内人士介绍，铂金比黄金稀
有30倍，全球储存量约为1.4万吨。全
球只有少数国家有铂金矿产，其中90%
集中在南非和俄罗斯。铂金的开采过
程复杂，10吨矿石经过8周，历经157
道 工 序 才 能 提 炼 出 一 盎 司 铂 金
（31.1035克）。铂金的稀有决定了铂金
的价值，铂金是身份和地位的象征。所
以，许多国际巨星和精英人士都把铂金

首饰作为晚宴必定佩戴的首饰；许多顶
尖、尊贵的产品也以铂金来表示拥有者
的尊贵地位（比如，铂金会员，铂金卡、
铂金唱片……）。

用铂金的稀有比喻我们的亲情、爱
情及友情是非常合适的，是值得珍惜和
呵护的。正因如此，铂金历来被誉为爱
情金属，铂金婚戒也成为世人见证承诺
的永恒信物。

【市场分析】铂金首饰是世界上最稀有的贵金属首饰

铂金价格年初以来涨幅超过10% 后市继续看涨

【市民心声】老百姓何时能买到“实惠”的铂金

进入2013年，铂金突然发力，价格
一路上涨。贵金属分析人士指出：“预
计今年全球铂金的产量将会降低20%
左右，如果黄金与铂金价格比恢复到1
比 1.5，今年铂金价格上涨空间还很
大。”

而对于消费者来说，金鑫珠宝8月
16日-25日铂金10天重磅促销却是个
利好消息。下半年将迎来婚庆旺季，珠
宝类产品需求日渐明显，铂金价格下跌
必定能激发市民的购买热情。对于计

划年底举行婚礼的准新人们来讲，当下
正是购买铂金的大好时机。

多年来金鑫珠宝以诚信、时尚的品
牌形象演绎了铂金的完美，使金鑫珠宝
的铂金款式和工艺已深入消费者心中，
奠定了金鑫珠宝铂金产品系列在河南
省的销售地位。

优惠的价格、实实在在的让利、完
善的售后服务一直是金鑫珠宝营销制
胜的法宝，金鑫珠宝的历次营销活动都
会在全省各地掀起购物热潮。 (鑫文)


