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□本刊记者 刘丁

近日，安信地板将于 8
月25日在郑州举行工厂特卖
会的消息，吸引了我市许多消
费者的眼球。他们对这个特
卖会很感兴趣，但不知道它的
运作模式，不知道它能优惠多
少。带着这些疑问，记者采访
了安信地板洛阳销售处经理
石云伟。

石云伟表示，8月是家居
建材市场传统意义上的淡季，
企业销售比较困难，因此，安
信地板生产厂家想趁 20年
厂庆之机，创新营销模式，采
用生产厂家和消费者点对点
的直接销售模式，达到以价
换量的目的。安信地板工厂
特卖会之所以在郑州举行，
就是要挤压掉市级代理商、
县级代理商等中间环节的利
润，让消费者以市场最低的
价格买到品质最好的地板，

将最多的实惠送
给广大消费者。

他还说，此次工
厂特卖会由安信地板
生产厂家直接策划、组
织，地板从厂家出来后，
就直接卖给消费者，没有
任何中间环节，追求的就
是销量。年终时，生产厂家
会按销量给各级代理商返
利。因此，地板价格水分已
经被大量挤压。

据了解，安信地板有20
年的发展经验和强大的自主研
发能力，品牌影响力和市场号召
力都很强大。此次工厂特卖会，
安信地板精选了目前引领家装消
费潮流的千余款畅销花色地板，供
消费者选择。如果您需要装修，不
妨到工厂特卖会上逛一逛、看一看，
一定会带给您不小的惊喜。

此外，安信地板生产厂家为了方
便各市、县的消费者前往郑州，特意为
洛阳的消费者准备了4辆豪华大巴车，
各县都设有接待处，活动当天免费接
送。活动当天，厂家还为广大消费者准
备了免费午餐，同时，还将举行盛大的抽
奖活动。

□记者 霍媛媛 文/图

读者司马女士的家，三室两厅，坐北
朝南，但房间布局不合理，东西向较窄，南
北向很长，书房夹在餐厅和次卧之间，采
光较差。可是她的家人有不少时间都需
要待在书房里，想要空间尽可能的通
透。怎么办呢？

为了收到这一效果，他们商量后
决定将分隔餐厅与书房的这面墙作
局部镂空处理（见图①），在分隔书
房与次卧的这面墙上开了扇“门”，
将朝书房这一边下面大部分做成
置物架，将上面小部分作镂空处
理（见图②），将朝次卧这一边
“还原”成墙面，仅在镂空部分
对应设计可以开合的木板。这
样一来，整个家居空间将更加
通透，又能最大程度地保证
次卧的私密性。

确定了方案，就要行动

了,趁着周末，他们跑遍了加工镂空木框的店
面，根据家里的装修风格选择了简约的枝叶、
菱形图案。这两个图案“缝隙”较大，采光效果
更好。至于颜色，司马女士选择了干净耐看的
白色。

除了墙体的包边费用，加工、安装这两个镂
空木框一共花了不到500元（店面一般都会免
费设计），司马女士说，这是家里装修花费最少
的俩角落，可是效果真的不错。

好的家装设计是由许多个精致角落组成的，别出心裁的角落设计，能让
整个房间焕然一新。您家的角落中，有没有独具匠心的省钱之作、创新之作、
满意之作？独乐乐，不如众乐乐，欢迎您将其中美观、实用、有创意的角落以
图片的形式发送至电子邮箱305081458@qq.com, 或拨打热线65233647，在

《点睛之笔》这个交流平台与读者一起分享，我们期待您的参与。
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