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楼·家居

以“家”为核心 一站式消费
9月7日、8日，2013秋季家博会将盛大举行

仅今年上半年，我市交房的小
区就有20余个，待装修房的数量创
新高，这自然催生出大量对装修、建
材和家具的需求，而且很多消费者
都有在秋季装修的习惯，所以，在9
月初举办秋季家博会是顺时应势。
家博会期间，既是商家宣传、销售的
好时段，又是广大消费者消费的好
时机。

洛阳红星美凯龙策划部经理刘
浩表示，目前，一线城市的家居市场
趋于饱和，因此家具、建材生产厂家
越来越注重二线、三线城市。洛阳
家居市场备受厂家关注，也得到了
厂家的大力支持，因此消费者在家
博会上可以享受到极低的折扣和
超值的服务。

他说，家博会之所以能够有这
么大的规模，与洛阳市场巨大的消
费潜力不无关系。本届家博会给各
个厂家及经销商提供了一个推广品
牌形象、传递品牌理念的平台。在
这个平台上，他们将尽最大的努力，
为消费者提供最优质的产品和最上
乘的服务。

据了解，2013秋季家博会将由
洛阳主流媒体《洛阳日报》和《洛阳
晚报》全程报道。协办单位洛阳红
星美凯龙，是我市家居行业的领头
羊，有实力、口碑好，曾成功举办过
多届家博会，每一届都人气爆棚。
在此基础上，本届家博会还将在规
格、品质、内容上全面升级，成为汇
集地产、家装、家居、建材行业的综
合性家居盛宴和以“家”为核心的家
居旗舰展。

本届家博会将与地产行
业联动，有效整合参展楼盘、
家装公司和红星美凯龙三方
资源，为广大消费者提供一站
式消费平台。届时，消费者可
以在家博会现场一站式解决
购房、装修、买建材和家具的
问题，省时、省心、省力、省
钱，实现宜居的美好梦想。

家博会期间，参展楼盘

可提供主力户型图，由家装
公司精心挑选资深室内设计
师进行设计，并将设计作品
在家博会现场进行展示，为
消费者在装修、买建材和家
具时提供有益的借鉴，使他
们对展示户型的设计构造、
装修风格、家居搭配等知识
有一个明晰的认识，做到心
中有数。

据了解，本届家博会在内
容方面也将全面升级，推出许
多不同于往届的创新内容，比
如，很多活动都将在线上和线
下同时进行。

线上活动：CIID（中国建
筑学会室内设计分会）、易经
大师等将对参展楼盘的主力
户型进行结构点评、软装建
议、风水点评等，并集中刊登在
《2013秋季家博会特刊》上。

线下活动：家博会期间，
主办方将邀请知名易经大师
进行现场讲座，参展楼盘业
主、家博会期间签单客户及填
写调查问卷的消费者均可免
费获得讲座门票。

CIID（中国建筑学会室
内设计分会）还将在家博会现
场发布当前家居风格流行趋

势，同时，其优秀设计师和设
计作品也将在现场的电子屏
上进行展示。

《2013秋季家博会特刊》
除上述内容外，还包括家博会
活动内容及流程、各参展企业
形象展示、优惠信息发布、精
品户型推荐及点评、行业人才
招聘、消费者问卷调查（含地
产、家装、家居三大内容）等信
息。特刊将加印10000份，
在各社区发放。

同时，本届家博会还将推
出一系列优惠活动。比如，凡
在家博会期间到场的参展楼
盘业主和家装公司客户，可凭
相关手续获得组委会提供的
免费家居环保检测一次，以便
根据检测结果采取有针对性
的防控措施。

全面升级
全力打造家居旗舰展 三方联动 提供一站式消费平台

活动更多 线上、线下同时进行
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□本刊记者 刘丁

9月7日、8日，家居
盛 宴——2013 秋 季 家
博会将在红星美凯龙盛
大举行。据了解，本届
家 博 会 将 在 规 格 、品
质、内容上全面升级，
成为汇集地产、家装、
家居、建材行业的综合
性家居盛宴和以“家”
为核心的家居旗舰展。

为增强本届家博会的互动性，组委会特在本刊开辟绿色通道。您可围绕“家”这个核心，将自己在装修以及买建材、家具时遇
到的困惑、难题，对家博会的建议，以文字形式发送到邮箱lyrbsg@126.com，或拨打热线63254788告诉我们。同时，也欢迎对家博
会感兴趣的广大待装修业主、近期集中交房的楼盘以及具备相关资质的品牌家装公司拨打热线13333795118参与本次活动。
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（本版图片均为红星美凯龙往届家博会现场资料图片）
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