
04D 2013年8月22日 星期四 编辑／刘丁 校对／陈治国 组版／李娜

楼·市场
解码标杆 第

四
回

本期标杆简介：

中弘卓越城位于涧西区核心区域之一的武汉路与联盟路
交会处，是中弘集团投资开发的又一力作。

2013年是中弘集团厚积薄发的一年，其在洛阳六盘联动，
一次动工面积超过了120万平方米。其中，中弘卓越城是中弘
集团开发的重中之重，集商业、娱乐、住宅于一体，致力于打造
涧西核心区域的生活新地标，总建筑面积超百万平方米。其中
中弘卓越城E区为一期工程，以6栋高层住宅为主体，配置有一
栋综合楼和底层商业、一栋幼儿园用楼和一座地下车库。

中弘集团深耕洛阳市场16年
中弘卓越城热销非偶然

中弘卓越城的热销，除了上述原
因外，与中弘集团雄厚的实力、品牌的
魅力也分不开。

在南月仓看来，中弘集团深耕洛
阳16年，有多个大盘的开发实践经
验，也是客户选择中弘卓越城的重要
理由之一。他还以实例说明了中弘集
团的雄厚实力和品牌魅力在中弘卓越
城项目中的具体体现。

“我们的客户有相当一部分是现

在居住在西工、新区的老涧西人，他们
普遍喜欢充满生活气息的涧西生
活。”南月仓说，中弘集团管理层经过
反复的研究探讨，最终决定在D区的
规划设计中减少了2栋近8万平方米
的住宅建筑，舍弃了近4亿元的销售
额，为小区业主和周边居民量身定制
了大型商业广场，汇聚影院、KTV量
贩、大型超市、精品百货、餐饮、娱乐等
诸多业态，可全方位地满足和提升老

涧西人的生活品质。
除此之外，在社区的公共建筑、景

观设计等方面，中弘集团也下足了功
夫，像E区“门堡”及大堂按4米高挑
空设计并精装修，电梯采用2.6米高
的奢华轿厢，车库、电梯、地面等都安
装有监控系统，集健身、休闲、邻里交
流于一体的庭院园林景观移步换景，
实行人车分流……处处让品质生活落
在实处。

□记者 霍媛媛

炎热的夏天一向是房地产销售的淡季，今
年也不例外。回顾最近两个月的洛阳楼市，开
盘成绩能用“卓越”来形容的楼盘寥寥无几，涧
西区大盘中弘卓越城便是其中之一。

为什么它能在淡季热销，成为又一销售标
杆项目？记者采访了其开发商洛阳中弘卓越置
业有限公司总经理南月仓，听听他是如何解码
标杆的。

一串真实数据，折射出卓越城“卓越成绩”

相信很多洛阳市民跟记者一样，
最初被中弘卓越城吸引，是从它“有
数”的宣传语开始的。比如“1769名
会员时刻准备着”“857个家庭选择中
弘卓越城”……

将这些数据串起来，折射出的就
是中弘卓越城在销售上的卓越成绩。
采访中，南月仓也用一串真实的数据，

讲述了中弘卓越城的“奋斗历史”。
他说，去年12月 30日，中弘卓

越城售楼部开放，从早上8时至晚上
7时，售楼部人流不断，累计接待人
数超过千人，迎来千人盛会，招募的
会员也达到370组；从12月30日至
2月 26日，不到 40天时间，招募的
会员已超过1000组；在4月28日项

目认筹前，招募的会员达1769组；4
月28日，项目正式进行认筹，4月28
日~5月1日，认筹会员为857组，再
次明确了客户的购房意向；7月 28
日开盘当天，中弘卓越城再次迎来
了“千人盛会”，当天销售房源 726
套，销售金额近4亿元，创造了洛阳
楼市的销售奇迹。

“兑现涧西城市梦想”，俘获老涧西人芳心

涧西区是一块风水宝地，很多老涧
西人对这里有着非常深厚的感情，甚至
还产生了“涧西情结”。南月仓说，这种
情结表现在置业观念上，就是不愿意离
开这里去洛阳其他的区域购房，所以，
他们非常希望涧西能有品质更好、规模
更大、功能更全的楼盘出现。中弘卓越
城正好满足了这些条件。

他表示，从最初的产品设计到后

来的项目实施，从主体工程到项目配
套，开发商精心打造中弘卓越城的每
一个细节，生怕辜负了老涧西人的期
望。“就像中弘卓越城的广告语‘兑现
涧西城市梦想’所表达的那样，这个百
万平方米的涧西核心区域第一大盘，
是奔着‘改变涧西人居环境，重塑涧西
辉煌生活’的目标来的。”

据了解，中弘卓越城还是涧西区

唯一可实现“老街坊”情景交融的项
目，提倡的是“老街坊，新城邦”的生活
理念。

正是围绕着上述目标、理念来进
行产品定位，让中宏卓越城一面世就
以优良的品质引发了洛阳广大购房者
的强烈关注，尤其是以老涧西人为代
表的购房群体，更是对项目格外关注
并支持。

中弘集团实力雄厚，让品牌更有“说服力”

透过数据看市场——

□记者 霍媛媛

第一组相关数据：中国指数研究院
发布的7月份百城房价数据显示，2013
年7月，全国100个城市（新建）住宅平均
价格为每平方米10347元，环比6月上涨
0.87%，自2012年6月以来连续第14个
月环比上涨；同比来看，上涨7.94%。

该数据还显示，我市新建住宅均价
为每平方米5331元，与6月份相比，每
平方米下跌5元，环比下跌0.65%，跌幅
居全国第26位。

据国家统计局网站数据显示，今年
1至7月份，我国商品房销售面积61133
万平方米，同比增长25.8%，增速比1至
6月份回落2.9个百分点，其中，住宅销
售面积增长 27.1%；商品房销售额
39549亿元，同比增长37.8%，增速比1
至6月份回落5.4个百分点，其中，住宅
销售额增长39.9%。

房地产机构观点：和利时地产机构
对此分析认为，虽然全国新建住宅的销
售均价在稳步小幅提升，但商品房的销
售面积和销售额的增速却都在逐步连续
下降。虽然不排除暑期这个楼市淡季对
楼市成交产生了不利影响，但综合来看
也表明整体市场对价格的敏感度还是很
高的。不过可以肯定的是，2013年整体
楼市向上发展的趋势并没有改变。

第二组相关数据：我市相关部门数
据显示，7月，我市批准预售商品房7685
套，批准预售面积59.17万平方米，同比
分别增长56.26%、46.46%，环比分别增
长187.18%、178.32%。新建商品房销
售3091套，销售面积32.69万平方米，同
比分别增长28.74%、37.58%，环比分别
增长11.67%、38.93%。新建商品房销
售均价为每平方米5387元，同比增长
16.27%，环比下降1.93%。

其中，新建商品住宅批准预售5664
套，批准预售面积44.39万平方米；销售
2701套，销售面积30.49万平方米，销售金
额14.11亿元，销售均价为每平方米4628
元（同比上涨14.87%，环比上涨0.89%）。

房地产机构观点：和利时地产机构
对此分析认为，7月，洛阳楼市整体显出

“避暑”状态。“酷暑难耐、逆势加推、人气
减弱”应该是其中的关键词。

7月商品房整体销售环比呈上升的态
势，分析市场实际情况，应该是一些前期开
盘的楼盘集中备案所致，综合和利时地产
机构调研市场在售各楼盘的情况看，7月，
市场整体人气不足，成交量有所下降。当
然，也有不少大盘逆势开盘，君河湾、中弘
卓越城等楼盘的开盘业绩还相当不错。

商品房供大于求的局面愈演愈烈。7
月，商品房库存面积在经历了连续两个月
的负增长之后来了一次大“补仓”，单月库
存面积超过了25万平方米。可以预见，在
未来潜在的供应量还将持续增加的背景
下，市场去库存的压力依然会很大。

7月份房地产供销数据出炉——

楼市忙“避暑”
库存大“补仓”
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