
“‘2013洛阳秋季精品房展会’时间到”系列报道之一

锁定目标
更快捷更精准

□记者 霍媛媛

上周四起，洛阳楼市正式
进入“‘2013 洛阳秋季精品房
展会’时间”。而从本周四起，
我们将推出“‘2013 洛阳秋季
精品房展会’时间到”系列报
道，分期细数它的各个看点。
今天，为您带来的是“综合篇”,
将重点关注本次精品房展会的
创意。

“蓝海开创者根本不以竞
争对手为标杆，不把精力放在
如何打败竞争对手上，而是把
精力放在为买方和企业如何创
造价值上，并由此开创新的无
人争抢的市场空间，彻底摆脱
残 酷 的 竞 争 ，成 功 逃 离 红
海”——这段表述，或许可以
解开由洛阳日报报业集团举
办的洛阳春秋两季精品房展
会的成功之谜。

通过不断创新、提升自我，
这些年它开创了一片片“蓝
海”，收获了一个个“金秋”。今
年秋天，它又将开创一片什么
样的“蓝海”呢？据了解，经过
精心筹备，组委会将在本次精
品房展会期间分别围绕“区域”

“宣传”“优惠”推出三大创新举
措。卖房的您和买房的您，快
来看看吧。

关键词：区域突破
相关数据显示，今年上半年，外地

人来洛购房1501套，购房面积14.25
万平方米，由此产生的销售金额为
7.87亿元，同比分别增加了45.16%、
32.93%和 34.99%；农民来洛购房
1147套，购房面积10.73万平方米，由
此产生的销售金额为5.99亿元，同比分
别增加了30.94%、25.35%和40.28%。

虽然数据显示不出来洛购房的都
是哪里人，但根据“经验”判断，大多
数应该来自周边的县、市。“洛阳这座

城市，一向对三门峡、焦作、济源等地
区及洛阳8县1市的百姓具有相当大
的吸引力。”2013洛阳秋季精品房展
会的组委会相关负责人表示，洛阳的
好楼盘，可以说是整个豫西地区的香
饽饽，因此，以往由洛阳日报报业集
团举办的洛阳春秋两季精品房展会，
曾被业内外人士誉为“豫西楼市第
一展”。

基于这个原因，组委会决定联合
这些地区的主流媒体，将本次精品房
展会的信息传播至整个豫西地区，以

区域突破的方式开辟新的“蓝海”。同
时，还将积极邀请这些地区的中高端
楼盘参展，这样将带来更多的购房
者。上述负责人称，他们将会把整个
豫西地区有购房意向者直接送至房展
会现场。

另外，《洛阳晚报·楼市周刊》将在
本次精品房展会前推出特刊，并在整
个豫西地区发行。

不管是卖房的您还是买房的您，
要想锁定目标，通过“特刊”都会变得
更加快捷、精准。

关键词：媒体配合
至于本次精品房展会的媒体宣传

效果，可以说是“无缝隙覆盖”“360度
无死角”。为什么敢这么说呢？想要
卖房的您赶紧往下看——

作为咱洛阳的主流媒体，《洛阳
日报》和《洛阳晚报》有近百万名读
者，这个基础一打，人气就跑不了了；
《洛阳商报》和《洛阳广播电视报》，也
将带来不少读者。接下来，得向人气
要财气了，那么怎样锁定有效客户群
体呢？

现在房地产开发商普遍看重并积

极争夺的客户群体是年轻一代，如果
其中的刚需一族都“机”不离手怎么
办？不要紧，电子报、洛阳网、洛阳手
机报、搜狐焦点网以及本次精品房展
会的官方微博、微信、QQ群组成的网
络宣传梯队，会将精品房展会的各种
信息及时“快递”到他们的电脑和手
机上……

经过这样的密集宣传，不知道房
展的人恐怕不多了。不过，主办方的

“媒体配合”还远未停止。眼下，三伏
天已经结束，秋高气爽的日子还会远
吗？接下来，上街的人会越来越多，想

不被市区密集的精品房展会户外广告
影响都难。如此，再健忘的人，也不怕
记不住了。

如果还有“漏网之鱼”，在他们等
电梯的空当，还有LED电视广告屏连
续传递有关房展的信息。

最后，主办方还有一个杀手锏，即
类似于房地产开发商圈层营销策略的
定向邀约，将最大程度地保证客户群
体的有效性……

看到了吧，“媒体宣传”就是这么
到位。想率先体验吗，那可要抓紧时
间报名参展啦！

关键词：“惠”动全城
在看完本刊D01版的介绍，初步

了解了“读者购房节”之后，想要买房的
您是不是还想知道有哪些优惠活动？
别着急，这就带您抢先看。

据介绍，本次精品房展会，又名“购
房狂欢季”，之所以这么叫，主要是因为

它的优惠内容实在太多了。
“三人成组，五人成团”，常常上网

淘宝的您，对这样的购物模式恐怕早已
是轻车熟路了，不过，以这样的模式购
房，相信您还是头一回。该模式的规则
是，人数不同，优惠不同，想必您门儿
清，可是多少人才能拿到最高优惠呢？
答案是10人。

如果找不到人一起成组、成团，又
不想提前暴露购买意向，怎么办？加入
组委会开辟的《洛阳晚报》团购QQ群
就可以了！该 QQ 群号码已在本刊
D01版公布，敬请留意。

届时，作为保留“节目”的抽奖环节
也将继续亮相哦。据了解，为了更好地
回馈现场成交的购房者，主办方还设置
了多个大奖供现场抽取，希望您能有
运中大奖！

除此以外，本次精品房展会的现场
活动也颇有新意，敬请关注。

总之，卖房、买房，一定要锁定
2013秋季精品房展会，我们等您来哦。

影响到的 不仅仅是洛阳市区

作宣传的 不单单是传统媒体

有优惠的
是整个购房狂欢季

本次精品房展会的三大创新举
措,将让卖房或买房的您——
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时间：9月19日至21日 地点：王城公园


