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人身保险：
爱自己就等于爱家人

□记者 王振华

中秋节看不到月亮，买份“赏
月险”便可获得赔偿。日前，安联
财险在淘宝保险频道推出的“赏
月险”赚足了眼球。去除华丽的
外衣，“赏月险”实质上是一款保
障时间只有1天的人身意外险。

□记者 宋锋辉

“如果没有你们，我真不敢想
象现在的企业是什么样子。”我市
一家机械加工企业负责人李先生
对洛阳银行的工作人员说。

在企业跌入低谷时，是银行的
帮扶，使他重新拾起了开拓市场的
信心和勇气；也正是银行的帮扶，
使濒临困境的企业迎来了销售额
翻番的良好局面。

这家公司原来是一家村办企
业，由于经营理念和经营模式存在
问题而濒临倒闭。1975年，李先
生到该厂工作，并于1995年接手
企业，更改公司名称，带领公司走
上了缓慢但良性发展的道路。

起初，企业发展主要以外向型
战略为主，产品几乎全部出口。但
近几年由于国际形势的变化，国外
市场萎缩，李先生和他的企业遇
到了前所未有的难题。于是他决
定向国内市场转移，开辟新的经
营道路。

在寻求新的市场之初，企业面
临的困难主要是没有客户。后来，
经过千辛万苦终于得到了订单，而
生产能力不足又成了新问题。

为扩大生产能力，李先生先后
咨询了洛阳市大大小小的银行，但
手续烦琐、办理周期长都成为摆在
他面前一道道坎儿。合同在手，却
没有资金扩大生产，李先生甚至产
生了忍痛放弃的念头。

后来他经人介绍来到了洛阳
银行小企业部。怀揣最后的希望，
李先生向洛阳银行小企业信贷部
递交了贷款申请。客户经理考虑到
企业的发展前景，了解了李先生的
贷款需要，加班加点，把复杂的业务
报表在最短时间内完整呈现出来，
并得到了领导的许可。令李先生没
想到的是，贷款竟然在两周之内就
打到了他的账户上；更令他没有想
到的是，顺利完成了国内的第一个
大单，从此收到的订单接连不断。

目前，李先生的企业不断向国
内开拓市场，产品主要供给西北电
力集团、湖北二汽、新疆电力集团、
东北一汽、北车集团等，企业也与
这些单位建立了良好的合作关系。

每当回想起当时焦灼的心情，
李先生总是由衷地为自己的决定
感到庆幸，庆幸没有把企业停掉，
庆幸结识了洛阳银行小企业部。

一个陷于困境的企业，因银行
的及时帮助实现了长足发展

小帮扶促成大转变

人们习惯上把保险划分为两大
类，财产保险和人身保险。本期我
们先来说说人身保险。

人身保险的产品种类繁多，按
照保障范围可以划分为人寿保险、
健康保险和人身意外伤害保险。

人寿保险简称寿险，是一种以
人的生死为保险对象的保险，是被
保险人在保险责任期内生存或死
亡，由保险人根据契约规定给付保
险金的一种保险。

健康保险是以人的身体为保险
标的，以被保险人因疾病或意外伤
害而导致的伤、病风险为保险责任，
使被保险人因伤、病发生的费用或
损失得到补偿的保险。

人身意外伤害保险是以人的身
体为保险标的，以被保险人遭受意
外伤害导致的残疾或死亡为给付条
件的保险。

“赏月险”的全名是赏月不便
险，是一款人身意外险的附加险，赔
付的是消费者不能赏月造成的心情
损失，类似民众熟悉的航班延误险。

俗话说，天有不测风云，人有旦夕
祸福。人的一生中无法避免疾病和死
亡，人身保险可以起到有备无患的作
用，无论对家庭还是个人，它都可以提
供各种保障，解决经济上的困难。正
如重大疾病保险创始人马里尤斯·巴
纳德所说：“你购买重大疾病保险，不是
因为你要死了，而是因为你要活下去！”

国际金融理财师、认证私人银行
家、中信银行洛阳分行财富管理中心
副经理徐斐介绍，家庭财产管理很重
要，人身保险是很好的家庭财产管理
工具，越是低收入家庭越需要购买，越

是年轻人越需要购买。
人的一生可以分成五个阶段来完

成保险规划，以一般工薪阶层为对象
规划如下：初入社会期（20岁至 30
岁）应该以意外伤害保险和重大疾病
保险为主；成家立业期（30岁至 40
岁）应为自己和家人选择健康险、子女
教育险等；收入高峰期（40岁至 50
岁）重点安排自己的健康险和养老险；
事业衰退期（50岁至60岁）重点安排
养老险，可兼顾健康险；老年期（60岁
以上）可选择意外险、养老险、两全保
险等。

一般来说，购买保险可遵循“双十
原则”，也就是用年收入的10%来购
买保险、保额是年收入的10倍。“双十
原则”是一种泛泛的计算方法，实际运
用当中不必过于精准。

保险公司的销售人员，在推销人身
保险产品时，应主动出示保险条款、产
品说明书和投保提示书，告知犹豫期、
退保费用、新型产品投资收益不确定性
等内容，就条款重点内容向投保人进行
解释，帮助投保人正确理解保险产品。

投保人在投保之前，要认真阅读保
险条款、产品说明书和投保提示书，了

解产品的特点和收益的不确定性。在
犹豫期内，如果觉得该保险产品不符合
自身保险需求，要及时解除保险合同；在
犹豫期过后退保，投保人会有一定损失。

除了到保险公司可以购买保险产
品，目前，各大银行也代理多家保险公
司的产品。徐斐说：“如果对购买保险
产品有疑问，可以到银行咨询，银行客
户理财经理会根据客户的具体情况，
如资产状况、收入情况、家庭人口结
构、健康状况、理财目标等，横向比较
各家保险公司的产品，公正、客观地帮
助客户选择最合适的保险产品。”

人身保险是家庭财产管理的重要工具

购买保险可遵循“双十原则”

“赏月险”
属于人身保险1
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