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“过来人”王女士建议，到房展会现场，您
要做的第一件事应该是看展位图（本刊T02
版），了解26个楼盘的分布情况。

如果您心中已经有了几个目标楼盘，可
以根据展位图避开拥挤的人群，直奔他们而
去；如果暂时没有目标楼盘，则可以根据展位
图按一定的规律逛房展会，并收集楼盘相关
资料、咨询楼盘销售价格，千万不要乱逛，浪
费时间。

规律怎么找呢？比如，您想在新区购房，
在收集楼盘资料时，就可以重点收集这个区

域内楼盘的资料。收集资料时，最好同时索
要置业顾问的名片（通常名片和相关资料订
在一起），等主意定了，可以随时联系他们。
很多购房者会遗漏一点，就是将楼盘的价格、
优惠的内容等重要信息用笔标注在楼盘的相
关资料上，越醒目越好，也可以请接待您的置
业顾问帮您写。

她还提醒，如果某个楼盘根本不在您的
考虑范围之内，面对置业顾问热情讲解，您可
千万别因为不好意思而听其讲下去，因为时
间是非常宝贵的。

偌大个房展会
“过来人”教您逛

小贴士

如何看楼书

楼书是开发商为推销楼盘精心制作的
一种印有房屋图形和文字说明的广告性
宣传材料，一般包括以下几个方面：1.楼盘
外观图、小区整体布局图；2.地理位置图；3.
楼盘简介；4.房屋平面图；5.户型图；6.出售价
格及附加条件（如代办按揭）；7.配套设施；8.物业管理。
看楼书要注意以下几个方面。

看方向
看楼书首先要明确“上北下南，左西右东”的原则。通常

坐北朝南的建筑最好卖，宣传也最到位。
看文字
销售单页上标注的价格一定要搞清，起价、均价、开盘

价、清盘价各不相同，有时楼书上出现的价格只是特价房的
价格。另外，楼书上承诺的建设材料、配套设施等也可能在日
后发生变化，因此签约之前一定要弄清楚。

看户型
好的户型设计一般都重视功能分区明确，既有层次感又

没有设置过多隔断墙，用一条较短的走廊连接卧室和客厅。
温馨提醒：签订合同时，应将楼书上的有关内容用补

充条款形式予以约定，使之具有法律效力。只有这样，楼
书所承诺的东西才能真正体现，才能防患于未然。

□本刊记者 刘丁

本次精品房展会将有26个精品楼
盘参展。单从宣传上看，个个经典，款
款名贵，没有经验的购房者面对这些，
看不了几个楼盘就会晕头转向……逛
房展会是个花时间、耗脑力、费体力的
活，如何逛得更有效率？记者采访了一
些在往届房展会上成功购到好房子的

“过来人”，将他们的技巧广而告之，希
望能够给您一些帮助。

经过筛选，目标楼盘应该只剩下两三个，这个时候，可以
乘坐各楼盘提供的免费看房直通车前往现场进行考察。

“房展会现场的人很多，销售人员不会像平时那样有充
足的时间只面对你一个人。但到了现场，因为你的意向已
经比较明确了，销售人员会更加耐心、细致地回答你的问
题，这个时候，一定要把那些没搞明白的问题提出来。”王女
士说，除此之外，乘坐看房直通车时，要提前规划好线路、安
排好时间。

除了问问题，在看房直通车上还可以观察一下楼盘周
边的配套设施、交通状况、居住环境等，只要您留心，一定
会有所收获。

相信考察完这两三个楼盘后，您心中一定已经有答案了，
这时候可以回家和家人商量商量，再通过其他渠道了解一下
这个楼盘的口碑，一旦考虑成熟，就可以再次来到房展会现
场，这次的目的就明确多了，那就是下订单了。

收集完楼盘的相关资料后，您要先进行第一轮的筛选，根据
位置、价格等“硬性”因素，结合自身实际情况，选出三五个目标
楼盘。就是说，这三五个目标楼盘在区域和价格等方面基本符
合您的购房需求。

接下来要做的就是对这几个目标楼盘进行重点了解、反复
对比、详细考察。“在现场一定要多听多问”，“过来人”小丁说，根
据这些听来的、问来的信息，了解它们各自的特点，对它们进行
比较。

“虽然户型很重要，但对不少购房者来说，选择楼盘比选择
户型更重要”，他提醒没有经验的购房者，不要因为户型，而选择
一个不那么中意的楼盘。

收集楼盘相关资料，

重点了解目标楼盘，带着问题去考察——

收集楼盘相关资料，标注楼盘重要信息

重点了解目标楼盘，多听多问多比较

乘免费看房直通车，带着问题去考察


