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重新装修升级的居然之家洛阳店将于
10月1日盛大开业，单体面积将达到10万平
方米，所推出的重磅促销活动将从10月1日
一直持续到10月13日。

活动内容：
活动1：100元抵1000元，沸腾全城
老顾客凭居然之家销售合同交100元即

可获得“开业护照”一本，凭“开业护照”在开
业当天购买家具产品单笔享受1000元现金
优惠；居然之家指定小区内的顾客，凭“开业
护照”在开业当天全场购物单笔即享1000
元现金优惠。目前，“开业护照”全城限量
3000本火热销售中。

活动2：总裁齐贺，“签”动全城
开业促销期间，百名总裁签售保价全

年，商品价格直降10%。
活动3：金光闪闪，“耀”动全城
开业促销期间，顾客交款满2000元即

获抽奖券一张，依此类推，单笔合同限5张。
奖品为100个1000元免单大奖、100根5克
金条。抽奖时间仅限1日、13日。

活动4：超值购物，“悦”动全城
顾客交款满2000元送50元超市购物

券，依此类推。54个总裁签售品牌前20名
消费的顾客还可获赠加油卡。

活动5：预约有礼，感恩全城
通过电话预约、短信报名、微信认证登

记参加开业促销的顾客，凭预约记录，在开
业当天购物即可免费领取精美礼品一份（限
200名），同时还可免费获得抽奖券一张，凭
抽奖券可参加抽金条活动。

居然之家此次升级引进了数十个进口
品牌、国内一线品牌，将成为豫西地区单体
面积最大的高端卖场，必将丰富洛阳消费者
的家居选择。 （嫣然）

“走进居然之家”系列报道之四

居然之家华丽亮相
五大活动开启家居盛宴

9月18日14时30分，一阵阵马达声响彻
王城大道，一辆辆哈雷摩托车陆续来到欧亚
达家居洛阳店前的广场上。哈雷车友会热血
男儿们的到来，点燃了现场观众的热情，大批
喜爱哈雷摩托车的人前来拍照留念，车友会
的王先生说：“每一辆哈雷摩托车都是独一无
二的。”哈雷车友会成立于2010年，人们亲切
地称他们为“哈哈族”。

欧亚达家居自2009年进驻洛阳以来一
直热心公益，这次通过河洛志愿者协会，与哈
雷车友会联合向嵩县车村二中捐赠一万元，
用于购置爱心课桌。河洛志愿者协会是
2005年组织成立的极具影响力的非营利性
公益组织。捐赠仪式结束后，欧亚达家居洛
阳店企划部陈经理将与哈雷车友会、河洛志
愿者协会的代表一起，将装满爱心的课桌送
往嵩县车村二中。 （晓鸥）

□本刊记者 刘丁

为期3天的2013洛阳秋季精品
房展会圆满落幕，其中家装展区的
意向成交量超过100组，二手房展
区也收获颇丰。

洛阳苏皖工长俱乐部总经理郭
俊萍高兴地说：“本届房展会我们收
获很大，咨询登记的客户有 80多
组。我们不仅进一步宣传了品牌和
独特的装修模式，而且取得了喜人
的业绩。本届房展会将房地产行

业、家装行业还有二手房行业联合
在一起，互动性非常强。购房者买
房之后，马上就面临装修问题，所以
我们积累了大量客户资源。”

据了解，参与本届房展会的香
港谷一装饰集团、东易力天装饰、林
丰装饰、沪上名家装饰，在房展会期
间也是人气颇旺，积累了大量客户
资源，取得了骄人的业绩。

消费者周先生说：“这次我在房
展会上选定了香港谷一装饰集团为
我的新家装修设计，因为它不仅实

力强，而且推出了大幅度优惠，真是
挺划算的……”

洛阳洛港房产经纪有限公司储
备区经理王星刚喜笑颜开地说：“本
届房展会我们非常满意，没想到咨询
的客户这么多，每天都有150组左
右，这为我们接下来的工作奠定了坚
实的基础。本届房展会上，购房者关
注最多的是西工区和洛龙区，40万
元至60万元的三室房源最受购房者
欢迎，每平方米4000元至5000元的
二手房房源最受买家青睐。”

哈雷车友倾力助阵
欧亚达家居爱心捐赠

十一临近 家具促销大战一触即发

■红星美凯龙：
在洛阳保证最低价。十一期间，

全国85个城市115家红星美凯龙商场
将与工厂进行联动促销，确保同一品
牌在红星美凯龙购买最便宜，同时商
场还将“自掏腰包”进行购物补贴。

■金梦家居：
现场百万元现金豪礼；800 个品

牌万余款商品让利到底；500 个金蛋
开心砸，iPadmini、现金豪礼，让您惊喜
连连。

■欧亚达建材家居洛阳店：
9月30日18时至21时30分、10月

1 日至 7 日 9 时
30分至18时30
分，举行“美家
大惠战——旗
帜鲜明，惠爆全
城”活动。凡在
参加商场活动

的专卖店购物的顾客，实际交款满一定
金额即可获得相应的豪华大礼，iPad4、
格力空调、海尔冰箱、安卓平板疯狂
送。商场内各商户均推出一款五折特
价品，限量购买。

■名优建材城：
厂价直销，火爆全城。参与品牌

有生活家·巴洛克地板、四维卫浴、厨
博士·U家等。

大唐宫陶卫商厦：
举办大唐宫金秋建材文化节。活

动期间，消费者在商厦一楼购物满
6000元，在二楼购物满3000元（仅限参
与本次活动的品牌），即可凭购物小票
到一楼前台处领取抽奖券一张，并返现
金3%（返现金只限于10月1日至3日）。

■金海马家居博览中心：
举办2013金秋新品特卖会。活动

期间，每天进入卖场的前200名顾客，
凭《洛阳晚报》上刊登的金海马家居

博览中心关于十一活动的广告，即
可获赠精美礼品一份；买家具满

千元，即可参与抽奖，赢取豪
华大礼。

现场火热 收获累累硕果
——2013洛阳秋季精品房展会家装、二手房展区侧记

供需双方
均要抢占黄金时机

我市家居界一名资深人士表示，十一黄金周
对于家具、建材企业是一个非常重要的营销节
点，对于企业全年销售任务的完成起着至关重
要的作用。各企业打的不仅是产品战、价格战，
而且是服务战、特色战、宣传战，谁准备得充分，
谁就能在竞争中占据主动地位，占领更多的市
场份额。

消费者在十一黄金周期间装修、购建材、
买家具等，不仅有充裕的时间，而且能享受种
种大幅度优惠，体验消费的乐趣。然而大幅度
优惠的产品通常数量有限，若不早点下手，恐
怕会被别的消费者捷足先登。因此，消费者也
要抢占这个消费时机。

十一黄金周，让我们共同享受这场诱人的
盛宴吧！

家居卖场
竞相推出优惠活动

据了解，为全力迎战十一黄金
周，我市许多大型品牌家居卖场、
建材市场竞相推出重磅促销活动，
使我市家居市场热浪涌动、“硝烟”
弥漫。

洛阳红星美凯龙、金梦家居、欧
亚达建材家居洛阳店、名优建材城、
大唐宫陶卫商厦、金海马家居博览
中心等均将推出一系列优惠活动：
疯狂打折、最低价、大抽奖、厂价直
销、赠送豪华大礼……大量令人心
动的奖品、豪华礼品，一定会令广大
消费者目不暇接、大呼过瘾。

另外，居然之家洛阳店已完成
升级改造，将于十一盛大开业。

1 2□本刊记者 刘丁

十 一 黄 金 周
临近，我市许多大
型品牌家居卖场、
建材市场都铆足了
劲儿，要在十一期
间推出重磅促销活

动，促销大战的
气 息 已 扑 面

而来。


