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洛阳容威集团董事长车炳恒
说，从容威电子商务有限公司离开
并自己创业成功的人仅有17名。他
说，很多年轻人在不了解电子商务
的情况下，就盲目开网店，结果都草
草收场。

“你要知道在网络上什么东西
好卖、怎么卖、卖给谁。实体店卖不
了的商品可以拿到市场处理，但是
网店不行。”车炳恒说，“电子商务是
一种新兴事物，网店和实体店差别
很大，在没有积累相关经验的情况
下，不要轻易去做。”

对处于创业初期的年轻人，郭
珂珂不建议贸然投资，最好从网络
代销开始，可以从自己平时喜欢的
食物、化妆品、饰品等商品开始，先
尝试一些模式和营销技巧，即把网
络代销当成一次练手的平台。他
说：“很多实体店正在向网店转型，
年轻人尝试一下电子商务会是一次
很好的学习。”

年轻人创业
最好先进行网络代销

电子购物的兴起激发年轻人的网上创业梦，
专家建议，开网店不妨从自己喜欢的食物、化妆品等开始

网店产品线在网店产品线在““精精””不在不在““长长””
□记者 刘亮 实习生 李烨婷

近日，随着我市首家以“020”模式开发的同城购物资讯网站上线运行，
我市电子商务规模又向前走了一步（见9月2日A08版报道）。据统计，目
前我市的网购用户达到88万人，不少年轻人想通过网络创业。

9月1日，我市又一同城购物网站
“379 生活消费指南平台”（www.
igo379.com）上线运行，参与到我市
电子商务经营的角逐中。

据市工业和信息化局相关数据显
示，近三年来，我市传统企业开始以不
同的运营模式涉足电子商务。传统生
产制造经销商进入电子商务以内贸为
主的约5000家，进出口外卖网商近
300家。传统商业企业转行成立门户
网站，依赖本地电子商务平台、线上线
下结合的约有80家。

该数据还显示，我市网民达到380
万人，手机网民达到105万人，网购用
户达到88万人。目前，我市有淘宝网
店4000多家，越来越多的人希望通过
网络创业。

市工业和信息化局信息产业科科
长李岳说：“虽然我市电子商务发展并
不是特别靠前，但是越来越多的人想
通过这种方式创业，这对我市电子商
务发展很有帮助。”

“从2009年开始，电子商务开始高速
发展。”洛阳哈他网络科技有限公司董事
长郭珂珂说。据了解，随着电子商务购物
人数增加，我市物流业也发生改变，日进
货近10万件，日销售7万件左右，电子
商务第三方服务商也增加了200余家。

郭珂珂认为，从目前的状况来看，
综合性的电子商务生存空间太小。随着
网络的发展，越细化的产品风险越小，也
越容易成功。2006年，郭珂珂用1万元
资金开始网络创业，并成功把“哈他”打
造成淘宝网排名第一的瑜伽品牌。

他还带领团队成功设计出世界第
一款“四色瑜伽砖”和中国第一款“彩色
瑜伽垫”，这些产品赢得了消费者的青
睐。说起成功之道，他说：“产品线不需
要长，但一定要精，定位越窄越好。”

郭珂珂举例说，在“哈他”的瑜伽用
品中，瑜伽服的市场份额最大，但瑜伽
服在他的企业中占的份额很小；瑜伽垫
的市场份额很小，但在他的企业中占的
份额很大。

网店产品线
在“精”不在“长”

我市网络购物用户
达到88万人

□冯保萍

电子时代，电商涌现，乃需求、
环境使然。

大浪淘沙，有些人会被一波波
新兴的经济浪潮淘汰，也有些人能
站稳潮头，日进斗金。不怯懦，不
盲目，创业既需要过人的勇气，也
需要相关知识的积累，这些应是创
业者成功的基础与素质。

本篇报道只是对网上创业进行
了初步的介绍，创业成功与否还需
要人们的具体实践，在实践中摸索、
积累经验，即对网店、实体店的优劣
进行分析，将两者如何结合起来经
营进行尝试。

作为文化历史名城洛阳，具有
一定的经济潜力，其对想创业的年
轻人无疑具有较强的吸引力，具体
到网上创业，我们自然也不能落后。

因而，洛阳的经济发展与具有
新理念的创业者除了息息相关，还
应互为作用。
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电商如何兴起来


