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□本刊记者 刘丁 文/图

后天，十一黄金周就开始了，据
了解，届时，红星美凯龙将在全国范
围内举起“全面放价，集体让利”的促
销大旗，打造2013年最值得期待的消
费盛宴。

大手笔：
全国120家商场集体让利

10月1日至7日，红星美凯龙将充
分发挥其优势和强大的品牌号召力，整
合全球35000家海内外经销商资源，让
13000家品牌全面“放价”，集体让利促
销，不限品类、品牌。届时，全国85个
城市的120家红星美凯龙商场将与工
厂进行联动促销，确保同一品牌在红星
美凯龙购买最便宜。

如此大手笔的促销活动，想来也
只有红星美凯龙这个全国家居行业的
航母（商户年销售总额在500亿元以
上）才能想得出、做得到。毕竟，这样
大规模、大力度的优惠活动，要割舍掉

相当大的利润呢。
一位业内人士表示，对于家居行业

而言，这种集资源优势、渠道优势、资金
优势于一体的“大兵团”促销模式，或将
颠覆行业促销标准，最终受益者一定是
消费者。

大实惠：
全市最低价，还有购物补贴

洛阳红星美凯龙策划部经理刘浩
说：“本次十一全‘放价’活动是全国性
的大型重磅促销活动，洛阳红星美凯龙

商场十分重视，现在所有准备工作已全
部就绪（如图）。洛阳红星美凯龙经营
品牌有800多个，旗下家具馆、建材馆、
橱柜电器馆、窗帘馆、灯饰馆，涵盖国内
外一线品牌。消费者在十一期间到红
星美凯龙消费，不仅能享受到全市最低
价，而且还能享受红星美凯龙自掏腰包
为消费者准备的购物补贴，可谓是折上
折，优惠之后再优惠。活动期间，所有
品牌保证比郑州价格更便宜，服务更完
善。同时，十一期间每天下午3点至6
点还将举办VIP卡积分换礼活动。”

在此次活动中，红星美凯龙将跳
出传统营销活动一贯的“价格战”思
维，为行业展现出一种更具整体性和
高度性的营销活动思路，据介绍，活动
不仅在价格上有优惠，购物环境也有
大幅度的改变，还有诸多形式新颖的
增值服务等着您。

记者手记：
以价格吸引顾客，以环境感染顾客，以

服务感动顾客，这样的活，想必一定能让洛
阳红星美凯龙再度创下新的销售奇迹。

红星美凯龙 十一要放价
与工厂联动促销，不限品类、品牌，全市最低价，还有购物补贴


