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车·关注

针对到店维修保养客户减少
的情况，各家4S店推出了多项应
对措施。

俞俊峰介绍，公司推出多项
优惠措施：“进气系统清洗+空气
滤芯=八折优惠”活动火热进行；
凡 10 月份在店内购买车辆的客
户，每天固定时段到店保养可以
获赠机油滤清器 1 个；消费者如
购买轮胎，可以享受安装工时费
五折优惠，并能免费充氮气；购买
2 条轮胎者可享受九五折优惠，
并获赠食用油。

键通别克店为了方便客
户前来保养车辆，特地将保养
车辆的时间延长到晚上 10
点，这样客户就可以避开限
行时段来店保养车辆了。
他们还开展了对老客户
的优惠活动，包括市内免
费道路救援、安吉星续
费优惠等。

九都路大修
或许对买车的您是个机遇

（上接D03版）

“上门赏车”、价格优惠、临时展厅……

人气受到影响，九都东路附近的车商当然要积极想办法应
对，对于车商来说，能否把握住“银十”这个销售良机还是相当
关键的。目前受到影响的车商正在积极吸引客户，提高销量。

王国军介绍，最近，他们常给客户发邀约短信，告知客户绕
行路线，而公司最重要的应对措施就是加大了优惠力度。王国
军说，以往进入10月以后，他们每周都会提高车价，不过今年10
月，车价没有提高，反而降低了。以狮跑、智跑为例，价格比平时
优惠两三千元，除此之外，公司还推出了其他优惠活动让利于消
费者。

福特洛阳动力店市场部经理表示，往年这时候确实要提价
了，不过今年他们已经把价格降到了最低，还通过销售顾问邀约
客户以及举行车展活动等方法增加销量。

键通别克店市场部工作人员告诉记者，他们将在这个双
休日推出大型促销活动，汽车价位将回归“车展价”。此外，
为了解决客户到店不便的问题，他们还推出“上门赏车”
“上门订车”的活动，客户只需一个电话，他们就能把方
便送到客户家，而客户可以享受到更大幅度的优惠。
“键通在龙门大道附近设了临时展厅，有需要的消费
者也可以到那里看车。”

多家汽车4S店工作人员表示，现在确实是
购车以及维修保养的好时机，一旦交通情况好
转，消费者可能无法再享受到现在的优惠。

其他路段车商获益

现在，像洛阳这样的三线城市越来越受汽车厂
家的重视，目前很多知名汽车品牌在我市都有两家
或两家以上4S店。九都东路附近4S店人气受影
响，那其他地段的4S店应该能够从中受益，事实是
不是这样呢？记者对此进行了了解。

12日下午，记者来到纱厂西路，看到多家4S店
内客流量正常。别克洛阳美通店市场部经理指出，
虽然九都路正在大修，但这几天没有感觉到来店看
车的消费者明显增加，不过她预计未来一段时间客
流量可能有所增加。

“来我店维修保养的客户明显多了。”她说，
最近几天，每天上午上班时都能看到前来维修保
养的车辆在排队进入车间，而类似的情况在以前
并不多见。“粗略计算了一下，现在每天前来维
修保养的车辆能比之前多十几辆。”

在北京现代德众店，记者看到店内的客户不
少，不过其市场部工作人员告诉记者，客流量并
没有比之前有明显增加。该店服务经理徐晖
说，这几天能感觉到前来维修保养的车辆比较
多，排除快速处理的车辆，每天有 40辆左
右。记者在其售后车间看到，工位已经被车
辆占满了。

延长营业时间
加大优惠力度


