
“所谓的二手车寄售，即只接受
车辆寄放销售，促成交易，收取服务
费。”车汇一二手车广场总经理毕涛
介绍。

据了解，车汇一二手车广场的
新型寄售模式即只接受车辆寄放
销售，促成交易，收取服务费。二
手车市场不太规范，二手车寄售模
式则在很大程度上解决了这一难
题。车辆寄售对于经营者来说需
要的成本较低，也不需要投入很多
资金，所以，寄售模式对于辅助企
业良性经营有着积极的作用。

在车汇一二手车广场，传统二手
车交易市场存在的问题很少出现。
车汇一二手车广场的评估寄售置换
中心提供中介服务，不参与车辆收
购，只提供完善的二手车寄售服务，

包括转移登记、售后服务、信息反馈
等，为客户提供便捷、贴心、高效的全
方位交易服务。

由于二手车寄售模式发展的
时间较短，很多消费者可能还不是
很了解，所以作为消费者来说，买
卖二手车到底选择何种方式还不
是很确定。

车汇一二手车广场是洛阳本地
首推寄售模式的二手车经销商。寄
售在很大程度上改变了传统的二手
车交易方式，也改变了大多数人的
卖车方式。作为第三方机构，车汇
一会对每一辆车进行评估检测，不
需要评估师作介绍，消费者只要看
到车辆的评估鉴定报告就能够非常
清晰地了解车辆状况和评估级别。
如果消费者对车况有疑问，还可以

到4S店进行鉴定。
同时，车汇一还从车辆来源上

严格把控，保证车辆信息真实有效；
采用寄售模式，公开交易，拒绝差
价，交易成功收取合理服务费；国家
认证注册评估师保证二手车质量；
强化过户，避免双方经济纠纷；售
前、售中、售后一站式服务，解除消
费者后顾之忧。

另外，车汇一二手车广场还联合
贰仟家、捷和、启乘等业内知名二手
车公司共同关注并探讨建立行业诚
信联盟，让消费者买得放心，卖得舒
心。而这种全程透明、拒绝差价的寄
售模式或将消除洛阳传统二手车交
易中出现的弊端，推动二手车市场进
一步正规发展。

（汇一）

二手车市场问题多
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二手车市场良性发展

随着新车市场的不断加速发展，洛阳二手车市场也同步跟进。但受中
间交易环节多、信息不透明等影响，二手车价格往往难以得到消费者的认
可。同时，二手车质量难保、售后缺失等一系列问题，也阻碍了我市二手车
市场的发展，而新近出现的二手车寄售模式或将解决这些问题。

市民陈先生购买了一辆大众二手轿车，
当时商家表示该车只行驶了1万公里，但陈
先生去4S店给汽车保养时才发现，汽车维修
记录显示该车已经行驶了1.6万多公里。陈
先生找商家理论要求赔偿，在工商部门的调
解下，问题得以解决。修改里程表在二手车
市场上经常发生，消费者无法当场识别，只有
去4S调查维修记录。

据了解，修改车辆里程表、出售事故车或手
续不全的车等现象，在二手车市场屡见不鲜。

由于缺乏专业的检测设备及专业评估
师，买卖全靠从业者的经验来主观判断、评
估，这也使得二手车价格波动大，消费者利益
难以得到保障。

另外，二手车售后成本高、问题多，也导
致大部分二手车商家不愿给消费者提供售后
保障。不少消费者购买二手车后不能享受任
何售后服务，缺乏保障。
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