
透明交易，二手车交易的“破冰船”
冷静看待二手车市场的非理性繁荣

目前的二手车交易市场混乱无
序，消费者不自信，估值机制不完
善，经营队伍良莠不齐，坐地起价的
现象屡见不鲜，这也在一定程度上
造成了二手车交易量萎缩。同时，
诚信体系的不完善也是二手车交易
的瓶颈所在。

“例如车身的一个划痕，就可能
成为不良商贩大幅压价的理由。”毕
涛说，“通常情况下，二手车价格波动
的幅度不大，一个划痕不可能很大程
度地左右估值。”

“而公平价指导的目的就是为消
费者建立一个合理的心理价位预期，
通过搜寻过去六个月的车辆交易活
动，统计每笔交易的标价和成交价，
并绘制价格走势图，为消费者提供参
考，让交易变得透明。”毕涛说，下一
步洛阳车汇一要联合洛阳的诚信二
手车经销商，建立公平指导价的二手
车经销商体系，实现用户透明交易。

“二手车行业正在井喷，二手车
经销商渠道也在激烈洗牌，最后存活
的必然是具备诚信的商家。”毕涛认
为，“公平价格指数、完善的服务标准
和购车体验是未来竞争的关键指标，
二手车交易最终会趋向于简单透明
和理性。” （汇一）
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较低的准入门
槛，缺乏相关行业标
准，监管存在空白，
二手车经营者良莠
不齐，二手车价格也
是坐地起价，这就是
如今我们见到的非
理性繁荣的二手车
交易市场现状。

对于大多数消费者来说，
如果要买一辆二手车，一般会
先到相关汽车网站上搜寻一
番，再到市场上查看，在经过
一番讨价还价后，达成购车意
向，随后验车、鉴定并完成交
易。“卖家—经销商—买家”的
二手车经营链条已存在多年，
但对于大多数消费者来说，他
们仍然无法获得一个合理的
交易期望值和价格范围。

让买卖信息对等，实现交
易透明化，保证消费者合法
权益，成为二手车交易的“破
冰船”。

买卖信息对等是关键

今年10月，车汇一二手车公平估价
指导平台正式运作。在总经理毕涛看
来，公平价更像是一个二手车垂直搜索
引擎。

“举例来说，现在网上有3万多家经销
商和个体商户，有2000多个正在交易奥迪
A6L这款车，公平价会显示每辆奥迪A6L
的上牌年份、车况、里程数和成交价，并由
此估计出市场指导价。”毕涛说，“而这也给
消费者提供了价格参考。”

建立估值体系只是洛阳车汇一规范二
手车交易的第一步，公平价为每一个品牌
每一款车型建立详细比价档案，分析挂牌
价和成交价之间的误差，但数据和估值准
确率是该模式的最大壁垒。

毕涛说，公平价除了分析上牌年份、
里程数和中间交易次数等传统的影响车
价因素，还要计算出同一辆车在各地的挂
牌价格、历史交易数据，并给出未来的价
格走势。

完善诚信体系迫在眉睫

车价可以上网搜
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（图片由车汇一提供）


