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车·声音
一周车评

□本刊记者 张小丽

大家买车都要考虑啥？外观？内饰？
性能？是的，这些您都得仔细掂量，但相信
您考虑的还有养车成本。尤其对第一次购
车的消费者来说，车辆日常维护保养的经济
性和汽车的保值率是他们比较看重的因素。

在这个竞争激烈的市场格局下，只要
消费者有需求，经销商就有相应的策略。
现在，为了博取消费者的芳心，一些车商纷
纷抛出超值服务。拿最近上市的东风标致
301来说，它的“3年服务无忧”和“超值置
换”两项保障计划，为用户提供“购车、使
用、置换”一系列超值服务，吸引了不少消
费者的眼球。

首先来看看“3年服务无忧”计划，它
针对的是2013年 12月 31日前订购301
的用户，他们将享受东风标致提供的3年6
次免费保养、动力总成（发动机、变速箱）保
修延长到4年12万公里的服务保障。该
计划总价值超过4000元，购车者在３年内
不需要支付车辆保养费用。不得不说，这
项措施很给力，首次购车用户再也不会沦
为“养车族”，一笔可观的经济支出可以省
出来了。

养车费用省了，那么怎样让汽车更保

值？“超值置换”计划出现了。东风标致宣
布，在2014年12月31日前购买301的用
户，自购买之日起未来两年内置换东风标
致任意车型，将享受第1年保值80%、第2
年保值70%的置换价格。这项计划考虑
到了首次购车用户未来的换车需求，为
301“保鲜”，也为消费者的车型升级带来
便利和实惠。

当然，消费者到底能得到多少好处，只
有数字才最有发言权，咱们就一起来算算
账。如消费者今年购买的301价格为8.47
万元，1年内如果需要换购东风标致其他
车辆，东风标致会以消费者当初购买价的
八折即 6.776 万元回购消费者的这辆
301。这对于首次购车人群来说无疑是个
好消息。随着事业的发展、家庭需要的转
变，年轻购车人群一般都会有车型升级的
需求，有了这项服务，他们在置换新车时，
能节省不少钱。

“购车、养车、置换新车”是很多车主要
经历的三部曲，面对缺乏经验的首次购车
用户，东风标致301能充分考虑其实际需
求，确实难能可贵。希望在2014年的车市
上，这样贴心的车商能更多一些，让购车者
尤其是年轻的购车者将省钱进行到底，享
受有车生活，免除后顾之忧。

三年养车零成本？
这个可以有

12月8日，东风悦达·起亚旗下科技含量最高、工艺最精良的旗舰
车型——新K5在洛阳上市。新K5延续“精英格调新典范”的品牌内
涵，通过对外观、材质、动力等方面的全新升级，成为中高端车市的新标
杆。由国民偶像吴秀波代言的新K5，拥有2.0升、2.4升与2.0T三种排
量，共推出十款车型。 筠杰 摄

12月7日，2013年度一汽-大众奥迪“卓·悦”服务体验之旅在洛阳海
灵店正式启动，近两百名奥迪车主和嘉宾不仅参观了现代化的奥迪展厅
和维修车间，还在奥迪技术与服务专家的悉心讲解和演示下深入了解了
车辆养护和车险理赔等知识，直观地体验到了奥迪服务的品质。敏敏 摄


