
03A2013年12月11日 星期三 编辑／韩霖 校对／陈晨 组版／李娜 05D

新车只要在4S店完成购买，哪
怕还没上路，就已经打折了。与购买
新车相比，买二手车不仅价格更便
宜，还可以节省上牌费、购置税等多
项费用。现在二手车市场是越来越
火了，很多人也喜欢买二手车，那么
购买二手车需要注意什么呢？

找正规车源 检查车况

现在越来越多的消费者都很青
睐二手车，但又不敢冒然购买。二手
车存在一定特殊性，在车况、手续等
方面对于外行来说有一定复杂性，所
以在正规二手车市场和正规公司购
买才能有保证。

“很多人为贪图便宜，与私人
进行交易，往往买到赃车、拼装车、
走私车等，还有就是手续不全、没
有手续的‘黑车’。这些都给车主
带来很多麻烦和经济损失，甚至官
司缠身。”南充建国汽车城销售服
务有限公司服务经理周尧介绍，如
果一些经纪人表示能提供帮助，那
么应该检查这个人员的“经纪人资
格证书”以及“所属旧车经纪公司”
执照，切不可盲目相信陌生人。

选主流车型 手续齐全

周尧说，很多新手选购二手车
时，因为“好面子”，往往选择冷门车
而带来了后续的麻烦，比如3万元正
常购买2003年的奥拓王子，但是客
户用同样的价格选择了1996年的菲
亚特克罗马，虽然克罗马在型号、性
能方面都有一定的优势，但是由于市
场占有率低，后续维修使用费用高，
新手使用起来成本偏高。这是建议
新手选择常见的和占有率比较高的
车型，诸如桑塔纳、富康、捷达、赛欧、
宝来等。

“一些客户认为二手车只是暂时
使用练习，往往忽略了保险问题，或
是保险的重要性认识不够。”周尧说，
其实对于新手来说第一年使用车辆
应该选择全险，或者购买包括盗抢
险、第三者责任、不计免赔、车上人员
等险种。

特别要注意，购买的时候应将该
车购买的具体时间、地点以及与经纪
公司协商的内容等写入合同并把承
诺条款写清楚。

（网易新闻）

找正规车源 选主流车型
买二手车注意事项多

■二手车小知识

解答二手车寄售的疑惑
1.什么是寄售？
二手车寄售就是指车主将车辆放在

车行，并自行设定一个心理寄售价位，委
托车行代售。而后在车行的协助下，与
购车者达成意向，并最终签订售卖协议，
办理车辆过户手续。而车行将在寄售中
收取一定的服务费、过户手续费等。

2.二手车寄售的程序是什么？
二手车寄售的大致流程是：电话

预约咨询——车辆评估价值——车辆
整备精洗——展厅销售——买卖双方
议价——交易成功——车款及后续手
续办理——交易完成。

3.为什么会出现寄售二手车销售
模式？

目前，国内的新车与二手车的销量
比例远未达到发达国家的平均水准。由
于对二手车销售存在众多疑问，因此多
数消费者仍持观望态度，所以二手车寄
售模式也就应运而生，而这种顺应了市
场需求的全新销售模式，也得到了消费
者的青睐。

4.寄售模式有什么特点？
最大的特点是让买卖信息对等，交

易安全透明。个人寄售本质上是借助
车商搭建的交易平台，结合实际车况和
市场行情将车辆直接卖给购车者，寄售
不成交不收费，成交后收取透明的服务
费。这不仅缩短了二手车销售的中间
环节，也极大程度上减少了各种不透明
的收费，为买卖双方争取了更大的价格

空间。
在寄售模式下，寄售专员会客观地

将核心市场信息告诉给车主，并让车主
能够清楚了解车辆动态，对自己爱车的
价格，有更为客观、准确的认识，做到“有
备而战”。

另外，在寄售模式下，车商将自己的
平台资源优势无偿与车主共享，并利用
自己的整备能力、客户资源、网络推广等
渠道，帮助车主快速找到意向购车者，并
以市场价格成交，二手车商只收取固定
服务费用，高于车市收购价的部分将全
由车主所得。

5.二手车寄售有什么注意事项？
首先要选择规模大、信誉好的二手

车公司，这样不仅能降低交易风险，保证
车辆价格，也能缩短车辆交易时间，让爱
车更快地找到“新家”。

其次寄售费用要明确，选择寄售的
时候要找车行的寄售专员详细了解市场
行情，对于自己的爱车车况要有明确的
认知，在比较综合评估价格后拟定一个
寄售费用。

最后是要与寄售的二手车公司积极
沟通，并确定好交车时的车况，避免在寄
售期间车况有变，造成不必要的损失。
另外，寄卖周期不宜太长，二手车的市场
变化较快，价格波动较为明显。

最后提醒车主，在寄售时一定要使
用正规合同，以保障自己的合法利益。

（汇一）


