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车·关注

现象 车市进入销售旺季

“车市旺季已经到了，双休日展厅里简直人挤人。”
福特洛阳动力4S店市场部经理王海鲲说，他们店今年
的销量一直不错，进入车市旺季之后，到店里看车、买
车的人多了不少，在这种形势下，他们今年已经基本完
成了销售任务。

“我们为旺季的到来提前作了准备。”一汽马自达
洛阳中达4S店销售部部长李晓辉说，一汽马自达的厂
家在长春，冬季雨雪天气很容易影响厂家发车，去年因
为下雪，他们店里1个月都没到新车，工作人员坐在展
厅里只能干着急。为了避免这种情况再次发生，今年
他们已经提前向厂家订了下个月的车辆，目前店内库
存60辆车，还有一批车辆正在运输途中，预计不会出
现“车荒”现象，不过进口车的库存量相对较少，消费者
如果要购买的话需要预订。

长城汽车洛阳众山伟业4S店市场部经理李宇说：
“长城汽车一直不愁卖，旺季的销售情况自然更好。”

行情 车价暂未出现大幅波动

咱中国人虽说过年舍得花钱，但是在买汽车这种
大宗物品时，对价钱还是要掂量掂量的。看到买车的
人那么多，很多人担心：旺季买车，价格会不会比平时
高很多？

李晓辉说，一汽马自达的“王牌”马自达6已经上
市多年，价格已经下探到低点，他们店不会因为到了车
市旺季就对车辆加价出售。

“厂家对经销商有严格要求，不能随意调整价格，
几年来长城汽车的价格比较稳定。”李宇说，按照正常
情况，他们今年能够超额完成厂家下达的销售任务，不
过完成销售任务并不意味着要涨价，他还告诉大家一

个好消息，那就是长城汽车在瀛洲路附近的新店内还
有优惠活动。

王海鲲说，目前车辆的售价和11月相比没有多
大差别，12月的车辆价格不会上涨，不过进入1月
之后，车辆价格肯定上涨，有需要的人还是提前购
买为好。

提醒 紧俏车型订车周期较长

从目前的情况来看，车市没有出现“车荒”现象，那
么这是不是就意味着消费者只要在近期订车就肯定能
在年前提到车呢？记者从各家4S店了解到的情况不
一样，他们建议消费者在订购车辆时最好与销售人员
多沟通，因为某些颜色和配置的车型订购周期可能较
长，这会对消费者节前提车造成影响。

李晓辉说，他们在从厂家订车时，已经考虑了颜色
和配置的问题，马自达6等国内生产的车一般都会有
现车，进口车一般需要订购，以马自达5为例，目前库
存车仅有1辆，一般情况下订购周期为1个月，而由于
该车的白色车型特别抢手，订购周期可能比其他颜色
的车型长一些。

“目前车辆的订购周期基本保持在1个月左右。”
李宇建议，想在年前提车的消费者，最好选择大众化的
车型、配置和颜色，比如哈弗H6，银色、白色和黑色车
型都比较多，货源相对充足，而红色车型相对较少，订
购周期有可能长一些。

“白色和红色的车型，一般都是最紧俏的。”王海
鲲说，目前福特洛阳动力4S店内的热门车型像翼搏、
翼虎、福克斯、新蒙迪欧等有少量现车，不过由于市场
需求量大，库存不够他们周转，想要年前提车的人还
需尽早订车。另外，白色和红色的车型较热，想要年
前提车的消费者尽量多选几种颜色，与销售人员进行
沟通，从而避免着急提车却拿不到车的情况发生。

想要年前提车 最好避开紧俏颜色
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五菱：一个月的挂牌量达到1082辆，这套用《功
夫》中的台词最合适：“还有谁？还有谁！”“看什么
看！没见过这么牛的老大？”

大众：说实话，大众已经做得足够好了。期待朗
境、新朗逸发力，让大众重登王座。

长安：再次成为“400俱乐部”成员，可喜可贺，雄
起的背后是不懈的努力。

北京现代：打了个瞌睡，将“400俱乐部”的“VIP
金卡”落在了车上。

别克：哥，对于你的稳，我能吐槽吗？不能？那我
无话可说。

北京汽车：成功超越起亚，加油！北京汽车！作
为国产品牌，我们对你有更多期待。

起亚：好不容易超越了东风日产，却被北京汽车
甩在身后，痛并快乐着！

东风日产：1辆之差，让起亚完成反超，有些郁闷，

不过这也是提醒，还要继续加油哦。
长城：1辆，又是1辆之差，这一定是本期月挂牌

榜最大的看点了。
丰田：月挂牌量和排名第七的起亚只有11辆的差

距，竞争逐渐趋于白热化，车市的发展需要竞争，而消费
者也将从竞争中获得更多的优惠和更好的服务。

在车型榜上，福克斯又一次强势卫冕，而身后明
锐追赶的脚步又一次近了，两者的月挂牌量仅有11辆
的差距。思威CRV、凌派、北斗星、锋范、飞度等日系
车在车型榜上的位置依然稳固。作为车型榜上的常
客，朗逸、翼虎、翼搏的入围也在意料之中。

在高端车市场上，奥迪以115辆的月挂牌量轻松
夺冠，宝马、奔驰分别以92辆、63辆的月挂牌量紧随
其后，沃尔沃的月挂牌量为22辆。

另外，神行者、森林人、揽胜极光、牧马人的月挂
牌量分别为7辆、6辆、5辆和4辆。卡宴、霸道、大切
诺基、巡洋舰以及猛禽的月挂牌量分别为3辆、3辆、2
辆、1辆和1辆。

12月7日，由德众集团客服中心客户发展
部组织的“最美德众 大爱无疆”之嵩县马沟村
元旦献爱心慰问活动圆满结束。

7日清晨，由德众集团工作人员及部分爱心
车主组成的爱心车队驶向此行的目的地嵩县马
沟村。到达目的地后，在村领导的引领下，爱心
车队首先来到了村委会的院内进行物资发放。
在德众集团的全体同仁以及爱心车主的大力支
持下，活动方共捐赠冬衣，学习、体育用品，米、
面、油等爱心物资共计70余箱。当大家将爱心
物品送到老乡们手中的时候，朴实的村民向工作
人员及车主表达了深深的感激之情。

通过此次捐助活动，德众集团希望能够为贫
困户及留守儿童提供一些帮助，尽自己的力量传
递社会的正能量。 德馨 摄

11月洛阳车市继续“减速”

12月7日，广汽传祺“豫·争锋”之擂霆邀战洛
阳站激情开赛，最后，排名第一的选手张悠悠和排
名第二的选手张旭伟获得5000元海南旅游基金
大奖。广汽乘用车销售部高级主任、华中大区大
区经理李永峰先生表示：“‘豫·争锋’体现了中原
百姓对梦想的追求和面对挑战时无所畏惧的精
神。传祺将结合河南区域特性，打造定制化营销
模式，更好地为河南消费者服务。” 筠杰 摄

12月8日，洛阳晨龙店一周年店庆厂家领
导签售会火热启动，众多消费者和媒体人士参
加了此次活动。据了解，洛阳晨龙店主要经销
广汽传祺的系列车型。该系列车型继承了欧
洲高端品牌在操控性、舒适性和主动安全性方
面的优秀基因，采用世界先进的底盘平台和动
力总成技术，致力于打造世界级品质的精品汽
车，为顾客提供时尚的汽车生活。上市以来，
公司秉承为亲人造车的理念，销量实现了跨越
式“三级跳”。 筠杰 摄

□记者 许晓洁 文/图

眼下距离春节还有一个多月，很多有购车打
算的消费者已经行动起来。市民张先生说：“我
想在年前买辆车，让忙了一年的家人乐和乐和，
过年时全家人一起自驾游，那感觉一定可美。”

与张先生有同样想法的消费者还有很多，进
入12月后，今年的最后一个车市旺季正式到来。
不过，一些有购车意愿的人们心中担忧：买车的
人多了，汽车价格会不会上涨？今年车市会不会
出现“车荒”？针对这些问题，记者走访了一些汽
车4S店，为大家一探究竟。

消费者正在展厅内选购车辆


