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□记者 王振华

子女教育是每个家长最关心、最头疼
的问题,孩子能力的培养、知识的增长、留
学学校的选择,让很多人为之烦恼。不少
人不禁要问：有没有让父母省心的办法？
答案是肯定的。一些教育方面的私人订制
服务就能让父母省不少心。

富人更要富教育

日前，栾川县的徐先生正为孩子出国
留学的事作准备，他说孩子目前还在上初
中，学习并不拔尖，他考虑把孩子送到国外
的学校。要想顺利的出国留学，学生要具
备哪些技能？家长要提前准备哪些材料？
作为高端客户的徐先生刚刚拿到了某银行
金融理财师给他设计的方案，方案非常详
细而且有针对性，徐先生对这种一对一的
服务非常满意。

传统教育模式，学生和家长完全是被
动接受学校指定的教学方案。而根据学生
特点和家庭的资产情况，完全可以为某个
学生专门制订一个个性化的培养方案，让
其天性得以充分发展。

调查显示，子女教育排在中国高净值
人群主要消费领域的前三名。在对孩子的
教育上，出国留学还是最普遍的方式，85%
的高净值人群有送孩子出国留学的计划，
亿元资产以上的高净值人群中这一比例则
高达90%。

根据子女年龄，高净值人群对子女教
育服务提出了针对性要求，最受欢迎的子
女教育服务包括家庭亲子日、吃苦夏令营
和精英论坛等。

合理安排时间 灵活运用资金

日前，宜信财富和福布斯联合发布的
《2013中国大众富裕阶层财富白皮书》显
示：中国大众富裕阶层考虑将子女送到国
外接受教育的占74.9%。这证明了富裕阶
层的家庭对高端教育的需求尤为强烈。虽
然这些家庭可支配的资金量较大，但教育
支出也十分庞大，往往几年内就需支出几
十万元，甚至上百万元。因此，在筹措子女
的教育资金时，要合理安排好资金使用时
间，将资金最大限度地利用起来，在保证闲
置资金得到增值的同时，能够掌握资金灵
活运用的主动性。

洛阳晚报记者走访发现，我市大部分
银行都会联合第三方公司为有需要的高端
客户制订子女的教育计划，其中大部分是
提供子女出国留学方面的服务。

国际金融理财师、中国建设银行洛阳
分行私人银行客户经理李红军介绍，为高
端客户的子女教育制订计划的服务内容主
要包括出国（境）留学服务和国内教育服务
两部分。银行大多是通过联合第三方留学
机构，为高端客户提供面对面或在线的培
训教育、留学咨询、资料翻译、申请学校、办
理签证评估等服务，为高端客户子女量身
定制出国（境）留学专项教育服务。

制订符合自己需求的财富规划才能更好地
应对不测——

财富规划“订”足而立

由冯小刚执导、葛优等主演的贺岁片《私人订制》还未上映就引起了大家的关注。除演职人员本身的阵容令人期待
外，更在于其“私人订制”的主题与我们的生活有着密切的关系。如今私人订制越来越普遍，合适、个性成了人们的追
求。其实，财富也可以私人订制，如家庭财富规划、投资方案、家庭保险方案等都可以私人订制……私人订制，体现着私
密、个性；私人订制满足着个性需求。高端大气上档次的财富私人订制究竟如何？翻开本期的财富周刊一探究竟吧。

高端的财富管理是专门针
对富人的私密性很强的智力型
服务。随着社会经济的飞速发
展，中国高净值人群已经经历
了创富阶段，步入以低调、适用
型生活方式为主的守富阶段，
并逐步向投身公益慈善事业的
享富阶段过渡。在守富阶段，
他们开始注重生活的品质、身

心修养及子女的教育。
为高净值人群作综合财富

规划，要不断根据客户的需求，
量身打造投资产品；要对客户
的投资项目给予建议和融资服
务；要对富人作子女教育规划、
移民计划、家庭保险规划、公司
上市策划等金融服务。

国际金融理财师、中国建

设银行洛阳分行私人银行客户
经理李红军说：“无论任何人，
如果缺乏财务计划、缺乏对未
来养老的储蓄和投资计划，都
有可能因为过度挥霍而陷入贫
困的境地。作家庭综合财富规
划就是让未来的生活由无计划
变为有计划，让难预测变为可
预测。”

无计划变为有计划 难预测变为可预测

每个人的家庭情况、资金
拥有量不尽相同。在子女教
育、购房购车、养老、医疗、财
富传承等方面有不同的要
求，因此，在家庭综合财富
规划方面更需要私人订制。

下面我们来看看银行
为张女士制订的综合财富
管理规划。张女士几年前
离异，目前有一个未成年的
儿子，20世纪90年代投资
原始股完成原始资本积
累，后来从事餐饮、医药、
房地产等行业，在大城市
购买了30余套房产，不
久前全部出售变为现金，
目前账面存款为4.5亿

元。她需要比较保守的投资方
式，但不是想把钱存进银行拿较
低的利息，她想获得投资实业的
一些建议，想听听专家对重新投
资房地产的专业分析，没有收藏
经验的她能不能投资艺术品，而
且她已经将孩子送到国外读书，
张女士也正在考虑移民。

在综合考虑了张女士的生
活背景、资金量、生活需求后，
理财专家给张女士制订了一套
综合财富管理的方案。首先是
投资实业的建议，目前的经济
环境，投资实体经济的风险偏
大，可以考虑股权投资，不仅能
得到稳定的高收入，而且一旦
企业经营出现问题，还可以在

二级市场中套现。张女士也可
以考虑低风险的理财产品，配置
部分黄金产品用以保值。对于
房地产的投资建议是，目前不是
投资房地产的最佳时刻，对该行
业应多关注、少操作。近几年
收藏品升值很快，但投资风险
也在加大，从艺术品投资入门
的角度建议张女士尝试邮品收
藏。如果选择移民，国外的遗
产税是一项隐忧，建议其移民
目标地可选择语言环境好的香
港或有税收优势的新加坡。最
后，建议张女士可以做一些慈
善事业，既增加自己的社会影
响，合理筹划税务安排，又有助
于拓展下一代的社会人脉关系。

单身女富豪的财富规划

□记者 王振华

近日，李嘉诚甩卖写字楼的相关报道引起了市场各方的关注，李嘉诚是如何规划
其财富的值得借鉴。如果缺乏对家庭财富的综合规划，老年就有可能陷入贫困的境
地。对于拥有大量资产的高净值人群来说，作好综合财富规划显得尤为重要。
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2007年以来，各大银
行都瞄准了庞大

的中国私人

银行市场，我国私人银行业务
也快速发展。与传统的理财
中心相比，私人银行更专业、
更全面、更高端，私人银行在
注重使客户体验尊崇服务的同
时，还能更好地保护客户隐
私。中国的富人群体正在以惊
人的速度壮大，很多高净值人
群会选择通过私人银行来作
综合财富规划。

富人们要制订私人综合财
富规划，私人银行会根据客户
不同的目标，对其风险承受能
力进行测算。风险承受能力评
估问卷一般包括本人的年龄、
家庭年收入、希望投资目标在
几年内实现、投资经验如何、可

承受的价值波动、对子女教育
有什么期望等问题。通过评估
问卷的最后得分，可以测算出
投资者的类型，按照可承受风
险的大小分为进取型、成长型、
平衡型、稳健型、保守型。

李红军说：“如果客户目前
收入适中，退休后想过上安稳
舒适的生活，那么我们就会为
其制订一个中度风险的理财计
划；有的客户目前收入很高，而
对未来的要求不高，我们会为
其制订一个稳健的理财计划，
也会为其将来的财富传承作一
些规划。实际操作中，我们会
根据客户目标和资本市场的变
动而不断修正方案。”

抗风险能力不同 理财产品的选择不同3

子女教育人人关心
富人的需求更个性化

有钱买不到知识
可以制订教育方案


