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消费·热点

□记者 高亚恒 文/图

最近天气变化多端，时而飘起小雪花，
时而暖阳高照，虽然这样的天气给平淡的
生活增添了些许乐趣，但西工区的汤女士
为此十分烦恼。

“我的皮肤比较敏感，碰到忽冷忽热的
天气就容易过敏、泛红血丝。”汤女士说，她
听说敏感肌肤的人不能用含有酒精的化妆
水，可她不知道这个说法是否正确，也不知
该如何辨别化妆水里是否含有酒精。

18日上午，洛阳丹尼斯百货佰草集专
柜的美容顾问向我们讲解了有关化妆水的
一些“小秘密”。

该专柜的美容顾问说，最近前来咨询
购买护肤品的人很多，其中许多人的肌肤
和汤女士一样，都受不了“喜怒无常”的天
气，从而出现红血丝、干燥等症状。

该美容顾问说，所谓的“敏感肌肤的
人不能使用含有酒精的化妆水”其实是
个误区，如今市面上绝大多数的化妆水
或多或少都含有酒精，因为酒精有消炎、
舒张毛孔的作用，只要在调配时较好地
掌握了酒精的浓度，就能起到改善肌肤
的作用。

那么，如何分辨化妆水的优劣呢？该
美容顾问表示，可通过摇晃化妆水来判
断。一般来说，泡沫较多的化妆水营养成
分也较多。泡沫均匀、细小且经久不消的
是品质较好的化妆水（如图）；泡沫很大且
很快消失的，则表示营养成分不是很多，且
酒精浓度较高。

此外，质地较稠的化妆水营养成分较
多，适合年龄较大的女性或者干性肌肤的
人，混合性肌肤的人也可在秋冬季节使用；
质地较稀的化妆水比较清爽，适合年轻女
性或者油性肌肤的人，混合性肌肤的人可
在春夏季节使用。对于敏感性肌肤的人来
说，应注意不要选择含有香料的护肤品，否
则会增大过敏概率。

业内人士认为，我市百货
行业之所以能在今年春节取得
较为乐观的业绩，与大幅优惠
措施和各类互动体验活动密不
可分。与此同时，差异化经营
让商场之间的硝烟味儿不再那
么浓。

王府井百货今年从1月31
日（正月初一）至2月16日（正
月十七）活动不间断，将活动分
为春节和情人节、元宵节两个
时段。两个时段的优惠促销活
动有所不同，第一时段注重传
统年味，第二时段注重年轻人

的参与和情人节送礼。这些活
动带来了较高人气和销售额，
以巧克力为例，销量同比增长
69%。而一些高端化妆品品牌
的进驻也将不少追求品质的消
费者留在了洛阳。

大商新玛特春节期间的
“40元或45元当100元花”的
优惠活动非常诱人，符合商圈
定位的中端服装品牌也成功赢
得洛阳年轻时尚消费人群的青
睐。同时快闪、豪车展、名表抽
奖等互动活动，吸引了大批年
轻人前来消费。

马年春节，外地不少百货商场表现低迷，
我市百货业逆势而上——

老牌百货稳中赢
新开商场“开门红”

轻轻摇一摇
化妆水的“秘密”就揭晓

去约会不知道化什么妆？想扮靓不晓
得梳哪种发型？参加 party 不清楚如何装
扮？不用担心，把这些问题统统交给我们！

从现在开始，如果您有装扮方面的问题，请
@洛阳晚报-消费周刊（新浪微博），与我们联系，
我们将请专家为您打造属于您的美丽。欢迎您
和我们一起发现美，创造美！

人之美成

□记者 宋扬 文/图

高档礼品卖不动
了，百货商场遇冷了，
这是马年春节不少城
市 呈 现 出 的 消 费 势
头。可是，如果您在马
年春节逛过我市几家
大型百货商场，就会发
现无论是从客流量还
是从销售情况来看，整
体形势还不错。

近日，记者对春节
销售情况进行走访后发
现，在差异化经营和特
色促销活动的带动下，
我市几家百货商场的销
售额都出现小幅增长的
势头，一些百货商场还
迎来了“开门红”。

据一家财经网站调查，在
刚刚过去的这个春节假期，
北京的百货商场反馈销售情
况不及预期，除化妆品销量
小幅增长外，其余商品均出
现不同程度下滑。

王府井百货进驻洛阳已
有 10 年，成为我市百货行业
不折不扣的“领头羊”。马年
春节，王府井百货洛阳店的销
售情况依然呈现增长态势。
据统计，1 月 31 日（正月初
一）至 2 月 16 日（正 月 十
七），王府井百货全场销量同
比增长6%。

“虽然增长幅度与去年和
前年相比有所下降，但整体
达到了我们的预期。”王府井
百货营销部部长刘帆说，受
经济大环境影响，去年年初
我国一线城市不少百货商场
出现疲软势头，去年下半年
这种势头蔓延至二、三线城
市，所以在马年春节，王府井
百货洛阳店能收获小幅增长
的业绩还是不错的。

“从春节到情人节，我们
商场的销售情况一直不错，
环比增长了 50%，超过了我
们的预期。”大商新玛特洛阳
总店副总经理吴卫涛提起春
节期间的销售情况，语气里
满是喜悦。

吴卫涛介绍，虽然大商新
玛特洛阳总店属于新开商场，
但在春节期间客流量很大，日

均达1万人次，超市也异常火
爆，日均销量在大商全省各门
店排名第二，是其他地市新开
店铺的1.5倍。虽然洛阳是我
省副中心城市的地位决定了其
较强的购买力，但是商超竞争
也同样激烈，因此大商新玛特
的春节销量表明了其在短期内
获得了洛阳消费者的认可，取
得了“开门红”。

我们了解到，春节期间，王
府井百货各品类销量都有所增
长，其中童装和女装较平时销量
增长明显。同比来看，化妆品类
销量增长近20%，珠宝类基本
持平，钟表类增长近60%。

刘帆介绍，春节期间商场客
流量很大，情人节当天出现井
喷，适合送礼的化妆品、珠宝首

饰、腕表、女装等，在情人节前后
销量增长明显。

大商新玛特洛阳总店春节
卖得最好的是女装，环比增长
27%。过年人们喜欢穿金戴银，
加上年前国际金价走低到春节
期间又有所提升，买涨心理导致
大商新玛特珠宝类商品销量环
比增长20%。

老牌商场依然火
销量稳中还有升

促销依然有效，互动最赚人气

过年大家都买啥？女装珠宝最热销

新开商场人气旺，马年迎来“开门红”
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