
洛阳红星美凯龙场馆业态分布：

A馆：主营精品家具、沙发软床、
现代实木；

B馆：主营橱柜电器、门窗、楼梯；
中原建材一号馆：主营卫浴、地

板、木门、衣柜；
步行街：主营门业、五金、卫浴；
D馆：主营油漆涂料、吊顶、壁纸

和窗帘布艺；
E馆：主营灯具照明、电工电料。
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洛阳红星美凯龙将举行六周年庆活动——

时光荏苒，转眼间，6年匆匆而逝。
从2008年3月9日到2014年3月9日，
从盛大开业到五馆齐辉，成为洛阳高端
家居建材零售行业的翘楚，洛阳红星美
凯龙6年的快速发展让业界为之赞叹。
经营面积13万平方米，荟萃600余个国
内外知名家居建材品牌，上万种家居建
材产品，为消费者提供家装、建材、家具、
灯具饰品等“一站式”服务，6年来，服务
15万个家庭，是洛阳体量最大、档次最
高、业态最全的家居航母。

据红星美凯龙相关负责人介绍，感
恩是红星美凯龙的经营理念。作为15万
个家庭装修首选地，洛阳红星美凯龙一
直心存感恩，并把12月定为红星美凯龙
感恩月，坚持每年举行一次客户感恩节，
2009年举行“邓丽君经典歌曲演唱会”红
星美凯龙顾客专场，2010年和2011年向
老顾客赠送“福临门食用油”，2012年向
老顾客赠送“东北稻花香大米”，2013年
又向老顾客赠送“五谷健康礼包”，6年
来，红星美凯龙用实际行动谱写自己的
感恩之曲。

进驻洛阳红星美凯龙的品牌都经过
精挑细选，依据是红星美凯龙全国120
余家卖场的销售数据，不一味追求个性
化、国际化，只选择最受顾客喜欢的。知
名度不够、产品质量不过关、服务跟不上
的商户和厂家，一律不得进驻洛阳红星
美凯龙。同时洛阳红星美凯龙坚守商品
质量负全责、同城比价3倍退差、30天无

理由退货等“九大承诺服务”，为消费者
保驾护航。

洛阳红星美凯龙致力于传播家居文
化、消费理念和提升洛阳人民的居家生
活品位，让顾客花最少的钱买到最好的
产品。以此次六周年庆为例，洛阳红星
美凯龙给600多个厂家发函，要求其制
订优惠方案支持六周年庆，同时还“自掏
腰包”拿出500万元现金补贴，消费者购
物后最高再返16%现金，只为让消费者
买到“比出厂价便宜”的产品。

（刘硕 文/图）

欧亚达与您
有个约“惠”

一年之计在于春，新春美
家首选欧亚达。

3月 8日至 9日，欧亚达
家居将推出新春促销活动，
盛情邀请各位消费者马上来
约“惠”！

自即日起，消费者在欧
亚达家居商场专卖店内预存
10 元，即可享 20 倍增值，活
动期间可抵 200元现金！购
物满一定数额，可获赠格力
空调、乐视智能电视等，现场
还可参与抽取金条等大奖的
活动！

此外，欧亚达家居一楼欧
路莎卫浴盛大开业，活动期
间将开展“399 元抢品牌马
桶”活动。

在新的一年里，欧亚达
家居将不遗余力地举办更多
更精彩的促销活动，一如既
往秉承“品牌放心、品质放
心、价格放心、承诺放心、售
后放心”的五优服务理念，竭
诚为您服务，为您购物保驾
护航。

（李志远)

500万元现金补贴 优惠无极限
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