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休闲·酒水

●地址：洛龙区开元大道218号
报业大厦20楼东厅《休闲周刊》
●邮箱：lywbcfzkb@163.com

酒里乾坤大，杯中日月长。
《杯酒乾坤》邀您投稿，在品酒中
共品人生！感谢洛阳宸华商贸
有限公司对本栏目的支持，来稿
刊发者可获得该公司提供的贵
州新贵董酒 2 瓶，请在见报 3 日
内领取。

酒水广告统筹：杨飞
电话：15978623881

带着杜康回娘家

□彭雪丽

过年回娘家陕西汉中过春节，出发
前跟老公商量，给亲戚朋友带点儿什么
呢？老公不假思索地说：带杜康！我犹
豫了一下：带杜康行吗？老公说：咋不
行？杜康是咱河南的名酒，是酒的“祖
宗”呢，带回陕西汉中，让老家的人也品
尝品尝咱河南的酒。于是，我趁着丹尼
斯春节前搞活动，一下子抱回了八箱
酒，出发时，车后备厢里塞满了酒。

正月初二晚上回到汉中，从初三开
始，每天走一家亲戚。每到一家，桌上
都摆满了丰盛的菜肴，主人拿出陕西的
名酒西凤，老公拦住主人，建议喝河南
名酒杜康。

一听说是河南名酒，男人们都乐呵
呵地接受了老公的建议。于是，河南的
杜康代替陕西的西凤上了酒桌。

男人们推杯换盏，不喝酒的女人
和孩子们坐在另一桌显得有些落寞。
于 是 ，我 给 大 家 讲 起 了 杜 康 酒 的 传
说。听我说杜康是黄帝时期一个叫杜
康的人酿造的，一桌子的人脸上都出
现了崇拜的神色，平时不喝酒的女人
和半大孩子也表示要尝尝杜康到底是
啥滋味。

于是，我给每个人的杯子里都倒上
了半杯酒，给半大孩子也倒了一小勺，
在一片“欢迎你们回家过年，欢迎杜康
到汉中，今年好，明年会更好”的祝福声
中，满桌人都努力喝光了杯中的酒。喝
过酒后，人人的脸都红扑扑的，唇齿间
满是酒的香味。男人们也连声称赞：

“不错，好酒！”
酒一场一场地喝下去，酒香使亲人

们陶醉了。等我们走的时候，亲友跟我
们说的最多的一句话是：“一定要去洛
阳看牡丹，喝杜康！”

我和老公兴奋地承诺：“没问题，啥
时候来，杜康管够喝！”

□记者 王振华 文/图

在今年的两会上，茅台、五粮液
“掌门人”均表示，高端白酒要真正从
“名酒”变“民酒”。从去年开始，高
端白酒在销售市场和资本市场上都
遇到了不小的冲击。如今，我市的白
酒市场现状怎样？白酒经销商如何
寻求发展？

【价格亲民】
高端酒纷纷调低价格

洛阳晚报记者走访我市多家大型
超市和烟酒专卖店发现，标价几千元
的白酒有，但数量不多，一些价格不菲
的白酒被摆在了展示区的陈列柜里。
而售价100元至500元的白酒占了酒
架的半壁江山，有不少白酒的价格甚
至在100元以下。某超市的营业员透
露，各大商家都在力推中低端白酒，以
前的高端酒早于年前就纷纷调低了价
格，包装礼盒也简单了许多，很多酒不
但价格亲民了，而且经常搞买一送一
的促销活动。

在位于定鼎北路的烟酒副食批
发市场，几家白酒代理商均表示：从
去年开始，千元以上的白酒就卖得
不好了。洛阳晚报记者在采访过程
中，碰到几名前来选购白酒的市民，
一名姓马的市民说：“亲友聚会时，
总爱喝点儿白酒。作为百姓，花一
两百元买瓶好点儿的白酒是能接受
的。希望市场上多些老百姓消费得
起的好酒。”

在今年召开的“两会”上，全国人
大代表、四川宜宾五粮液集团董事长
唐桥说：“‘八项规定’对白酒业肯定有
影响，而且影响明显。”但同时他也谈
到，目前中国白酒行业面临的困难并
不是“八项规定”和打击腐败造成的，
而是由前段时间行业自身发展不理性
造成的。

【恶性竞争】
行业本身需要调整

很多白酒经销商都有同样的感
受：中央出台“八项规定”，下决心遏制
公务宴请、公务送礼之后，茅台、五粮
液等高端白酒在销售市场和资本市场
上都遇到了不小的冲击。

董武斌是洛阳宸华商贸有限公司
总经理，从2009年开始做董酒洛阳地
区总代理，他说：“刚开始那几年行情
很好，2009年到2012年，五六百元一
瓶的国密董酒价格一直维持上涨的态
势，而且卖得很好，那时候几千元、上
万元的酒也卖得出去。”

有媒体报道，白酒市场的“黄金发
展状态”一直持续到2013年。在近十
年的“黄金增长期”中，白酒行业自身
有很多问题，比如产能过剩、恶性竞争
等，行业本身需要调整。

全国人大代表、贵州茅台集团董
事长袁仁国表示，当前白酒行业“遇
冷”是受国际、国内经济大环境以及
白酒业自身产能过剩等多方面因素
影响，他说：“即使没有‘八项规定’出
台，白酒行业调整这一天也迟早会
来。‘八项规定’只是加快了这一天的
到来。”

董武斌介绍，去年8月，公司出了
一款新产品——新贵董酒，每瓶售价
158元。他说：“这款酒口感好，价格
适中，非常受咱洛阳的消费者欢迎。
这是公司把注意力重新放到市场和消
费者身上，开发中低端消费市场的一
个比较成功的转变。”

【理性回归】
中低价位市场前景广阔

去年7月，五粮液隆重推出战略
新品——五粮特曲和五粮头曲。其

中，五粮特曲每瓶价格400元到500
元，五粮头曲每瓶价格200元到300
元。茅台也调低了部分产品的售价。
业内人士表示，中低价位市场是一个
很大的市场，涵盖了很多类型的消费
者。市场在挤掉白酒行业价格泡沫之
后，给了白酒，特别是优质白酒一个理
性回归的机会，“民酒”市场空间越来
越广阔。

洛阳杜康控股销售公司总经理
苗国军表示，这个时代对杜康来讲更
多的是机遇而不是挑战。我们会在
未来有一个核心的价位段，大概是
100元到300元的价位段。

他也说到，目前白酒行业已经进
入调整期，在关键时候，经销商要了
解和掌握行业的走向，选择适销对路
的产品，及时调整白酒的销售模式。
他提醒经销商可重点关注杜康产品
线结构中顺应民酒时代的产品，如酒
祖杜康窖藏、国花杜康、中华杜康、绵
柔杜康、杜康老酒等。

目前白酒行业正在调整，白酒价格在理性回归

“名酒”变“民酒”空间更广阔

扫描酒资讯二维码有惊喜
拿起手机，扫描酒资讯二维码有

惊喜。
只要您扫描二维码关注酒资讯，

成为酒资讯的微信粉丝，发私信写出
您所了解的酒文化+姓名+联系方式，
就有机会获得由洛阳宸华商贸提供的
价值100元的酒券1张和华夏酒库提
供的意大利进口红酒1瓶（酒券），每
周将抽取5 名幸运粉丝，送大礼包。
名额有限，快快拿出手机，扫描二维
码，加入我们吧。

获奖幸运粉丝，将通过《洛阳晚
报· 休闲周刊》和酒资讯微信公众平

台公布。
特别鸣谢洛阳宸华商贸有限公

司和洛阳华夏酒库对本栏目的友情
支持。

上期获奖人员名单（只公布姓名
和电话号码前三位和后四位)

王西杰 150××××0168
李锋 139××××7877
刘永欣 189××××2440
李社选 136××××6488
马晶 136××××2150
请获奖者在三日内至洛龙区开元

大道218号报业大厦3楼西厅领取奖
品，电话15637991353
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98元一瓶的酒


