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乐活·讲述

耍着就把钱挣了

王伟光今年26岁，老家是许昌，只因娶
了一个洛阳媳妇儿，所以定居洛城。

他原本是一个刷墙的小工，跟着装修队
“南征北战”，为了挣俩辛苦钱，天天搞得灰
头土脸的。

两年前，他在北京干活儿时，看到街上
有个老头儿用铁丝做手工自行车，一下子来
了兴致。“我蹲在他旁边看，觉得这玩意儿太
神奇了，一根儿铁丝被拧来拧去，就变成小
自行车了，还能卖钱，太好玩儿了！”在伟光
眼里，这简直是无本买卖。

他手巧，只看了几眼，就看出了门道，
“回家自己找了一根儿铁丝琢磨，琢磨来琢
磨去就成了”。

他媳妇儿说：“没有那么简单！手工可
复杂了，他可下功夫了！”据说，王伟光在做
第一辆手工摩托车时，将近3个月魂不守
舍，天天琢磨咋能让车把扭动。后来有一
天，他忽然有了灵感，大早上爬起来，连续鼓
捣了七八个小时，媳妇儿叫他吃饭他都不
应，这才算做好了。

那辆摩托车是王伟光用彩色铝丝做的：
古铜色金属外观，精致非凡，霸气外露，不
但车把能灵活扭动，而且车轮转起来呼呼
生风，仿佛加点儿油就能轰隆作响，纵情
驰骋。

用铝丝是因为铝丝比铁丝软，好塑形，
而且不生锈。铜丝也软，可是比铝丝成本高。

王伟光当晚就捧着摩托车兴高采烈地

去路灯下摆摊子。他本来是想显摆一下，哪
知那宝贝被人一眼相中，花200元买走了。

“他心疼死了！不想卖吧，又不好意思
不给。”媳妇儿笑话王伟光，“到家后他长吁
短叹，觉都没睡好。”

算算做铝丝手工艺品不少赚钱，王伟光彻
底放下了刷墙的滚子，在家门口摆了一个摊儿，
一心一意做起了买卖。

他买了红、黄、蓝、绿等各色铝丝，不但
做铝丝自行车、铝丝摩托车，还潜心创作了
铝丝变形金刚、铝丝提琴、铝丝玩偶挂链、铝
丝首饰架等新品种。

“做这东西不但得心灵手巧，还要特别
有耐心。一般人要么没这心思，要么没
这耐性，做一会儿就烦了。”或因如此，王
伟光不怕被人偷学，他在路边现做现卖，手
里摆弄着彩色铝丝，像摆弄着彩色的未来。
（图三）

他旁边的案子上，整齐地摆放着几十辆
铝丝自行车（图四）。有人问他为啥不歇一
会儿，他说：“做再多也不够卖！有时候一天
能卖一二百辆呢，得囤点儿货。”

他做的小自行车视手工复杂程度，最便
宜的10元，最贵的好几百元，都有人青睐。

王伟光有个兄弟，本是司机，近来赋闲，
也跟着哥哥用铝丝做自行车拿到街头去卖。
弟弟很谦虚：“我半天才能做一辆‘高档自行
车’，我哥个把小时就能做一辆，跟玩儿似的！”

玩儿似的就把钱赚了，真美！

不知道有多少人在忙着找工作，面试了一次又一次，
还是没有着落；不知道有多少人在干着自己不喜欢的工作，
不仅不喜欢，还挣不到钱；更惨的，就连这样的工作也继续
不下去，忽然有一天，莫名其妙地就被老板炒了鱿鱼。

我适合干什么？我应该干什么？你和我都在问自己。

也许，前方无路，只是因为我们该调头了。也许，我们
该更大胆一些，更自信一些，做自己的老板，挑战自我。

从今日起，我们将陆续邀请一些在创业、再就业道路
上小有收获的人，与大家分享他们的择业和创业故事，敬
请关注。

25岁的杜亚楠毕业于洛阳理工学院艺
术设计系。

他们这一代大学生面临的就业压力要
比父辈大很多。不过，到处都有机遇的现代
社会，给他们的安全感也比父辈多很多。

他们几乎没有从一而终、委曲求全的就
业理念，视跳槽如家常便饭：干得不爽我就
走，有了更好的位置我就上，有了更好的想
法我就去实践。

亚楠毕业后，在市区一家广告公司谋了
一份差事，然而干了没多久就辞职了。他
说，老板待他不薄，可是他觉得在那儿无法
实现自己的理想。

现在，亚楠在老城西大街摆地摊儿，卖
自己设计的手绘洛阳文化衫、手绘洛阳明信
片。（图一）

他的作品共有8种：洛浦公园、隋唐城
遗址植物园、王城公园、国花园、龙门石窟、
新都汇、老城丽景门、天子驾六博物馆，色彩
艳丽，用笔俏皮，内容天马行空，充满时尚活
力。（图二）

龙门石窟那一幅，是亚楠的大学毕业作
品，曾获第一届创意洛阳大赛优秀奖。“在毕
业时，老师让我们设计一些跟洛阳相关的艺
术作品，我就针对洛阳的旅游推广项目创作
了这幅画。”

之后，亚楠又用8天时间，相继完成了其

他作品，“凡是常去的地方都画了，白马寺我
没去过，所以没画”。

广告公司的老板欣赏亚楠的创意，想
借他的作品推销本公司的产品——说是
借，其实是无偿征用。大学老师提醒亚楠要
保护个人版权，他就拒绝了广告公司。

辞职后，亚楠从网上买了100件白色T
恤，将自己的作品印了上去；又找印刷厂印了
200套明信片，拿到他常去的老城西大街卖。

文化衫每件39元，明信片每套10元。
如此定价，实属无奈，“主要是印刷质量不够
理想，要不然，文化衫能卖到每件49元”。
学艺术的人都有完美主义倾向，亚楠对自己
的作品相当挑剔，可是顾客们见了都喜欢得
不得了。

“许多外地游客一次就买好几件，还把我
当成艺术家，让我在他们的衣服上签名。”亚
楠说，“那感觉太爽了，比上班有意思多了！”

这一周，亚楠“一般上午睡觉，下午、晚
上出摊儿，中间有几天下雨，在家休息，总共
出了3回摊儿，东西就快卖完了”。

我问他下一步有何打算。他说：“也许
会开个人工作室，跟洛阳旅游景区、商家合
作，推广我的艺术作品。”对于亚楠而言，这
几天的练摊儿，只是一个跳板。

有梦想的人，不会赖在床上做梦，他会
一边前行，一边寻找通往梦想的那扇门。

练摊儿的艺术家
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