
大活儿接，小活儿也不嫌弃
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但凡跟王进打过交道的人，很少有不夸他的。
他从不胡乱张贴揽活儿的广告，也从不讨人嫌地给
客户打推销电话。酒香不怕巷子深，他的生意都是
好口碑吸引来的。人们排着队请他装修房屋——没
错，他是某装修公司的项目经理，俗称包工头，家装、
工装他都干。
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眼下装修业竞争白热化，良莠
不齐的装修小分队满天飞。王进
不管同行使啥招数，他只使一招：
说到做到。

有一回，他接了一个活儿，帮
一个急着开业的老板装修隔音墙，
敲定工期3天。“第一天，我带了一
个人，从早上忙到半夜，才干了1/3
的活儿。重头活儿还在后面，算算
时间不够用，我急坏了！”

活儿干到一半，借口料不够、
工期不够，临时加价，这是许多装
修队的惯用招数。

王进不屑于此。他紧急召唤
了两个师傅，连轴转赶活儿。第一
天，客户还盯着他们干活儿，熬到
第二天，见他们又忙到半夜，撑不
住了，回家睡觉去了，在走前交代
王进：“你们别太累了，早点儿回去
休息吧，大不了我推迟两天开业。”

王进说：“那不行，我答应你3天
完工，多1个小时都不行。”第三天，
他带着兄弟们照旧忙活到半夜三更，
总算按期交工。客户十分感动，非要
多给他们几百元：“你别不好意思，你
要是不收，我就不好意思了。”

“老房子改造，出工不出活儿。
过去的老线路，一个人一个走法，有
时候忙活一天，才能查出来到底哪
儿出了问题。就算这样，也绝对不
能急，电老虎会咬人，在走线路时不
能埋下任何隐患。”王进说。

现在说大话、假话、空话的人
太多了，说到做到的王进就成了香
饽饽。

王进打趣说，他是“过去搞爆
破，现在搞建设”：“我现在月收入
七八千元，不算多。不过照目前的
发展情况看，再过几年，估计就比
我师傅挣的钱多了。”

王进看着不像干粗活的包工
头，他衣着干净，人又年轻——还不
满30岁，走路腰板儿挺直，就跟小
白领似的。

他是打南阳来洛阳谋生的退伍
军人，来了好多年了，起初在本市某
美术学校打工，帮人家进行市场开
发。“干了一年多，觉得没意思。我
喜欢动手性强的工作，就想自己干
点儿啥。”干啥呢？王进想到了洗
车，洛阳私家车越来越多，给人洗车
应该挺赚钱的。想法不错，可是洗
着洗着，他又没兴趣了，洗车技术含
量不高，单调。

3年前，朋友介绍王进认识了
一位湖北师傅。那师傅当了二十几

年装修包工头，活儿好，人也实在。
王进听说，湖北师傅年收入二三十
万元，很是动心，就想拜师。他们一
起喝了两回酒，湖北师傅不端架子，
领王进入门，将所有经验倾囊相授。

王进在部队时，是做地面爆破
的，对电路连接很熟悉，于是专攻水
电。帮人走水电，起步价每天200
元，多了每天能挣五六百元，“钱”景
可观。可是王进不满足于单打独
斗，加入一家装修公司。

王进邀请了几个搞装修的兄弟
一起干，大家分工合作，成立了一个
项目部。“泥瓦匠、木工、漆工，加上
我，一共六七个人。”他是组织者，自
然而然当了头儿。

喝了两回酒，拜了好师傅

3天完工，多1个小时都不行

慢慢地，经验累积起来了，一通
百通，他眼睛一看，耳朵一听，就知
道车子出了啥毛病。

许多修车师傅喜欢接大活儿，
因为大活儿挣钱多，那种既费事儿
挣钱又少的活儿，没几个人肯干。
杨顺锋肯干。一个女顾客的电动车
支架坏了，别的修车铺都说这得换
新支架，他们没那配件。女顾客找
到杨顺锋。杨顺锋说，这是小毛
病。他指挥着徒弟敲敲打打近半个
小时，换了一个新螺丝——旧支架
还能用，他认为没必要换。

女顾客眼瞧着人家忙活了许
久，估摸着咋着也得一二十元吧，结
果店家只收了两元。女顾客既高兴
又惊诧：“麻烦了大半天，只收这么
点儿钱，我都不好意思了。这师傅
真厚道，以后我修车就来这儿了！”

这样的经营方式，这样的收
费标准，可以想象，赚不到什么
大钱。“比在深圳打工强不到哪
儿去。”杨顺锋的老婆说，“好在
就在家门口，接送孩子方便。”他
们租的房子就在修车铺附近，到
了饭点儿，老板娘就回去做饭，
做好了用饭盒拎过来，让丈夫和
学徒吃。

时间久了，饭就凉了。杨顺锋
从早到晚忙着修车，基本上没有按
时吃过饭。老蹲在地上干活儿，双
腿承受着重压，一般人早受不了了，
他却说：“习惯了就好，踏实干活，心
里舒坦。”

吃得饱，睡得香，一家老小平安
健康，杨顺锋很快活。“无论啥时候
见他，他都是笑眯眯的。”顾客说，杨
老板的笑脸让他很羡慕。

杨顺锋的指甲缝就没干净过，总有黑乎乎的一层污垢，洗
都洗不干净。这是修车师傅的特征之一，杨顺锋干这行已经6
年多了。

他的店在中州东路北侧一个不起眼的角落，在门前空地上
密密麻麻地停放着各式电动车、摩托车。若不是招牌上写着修
车铺，人们八成会以为这儿是卖二手车的。有个老师傅专程从
十几里外跑来换电动车电瓶，因为这儿要价便宜，活儿也做得
细致。

杨顺锋是汝阳县人，今年 36
岁，长得敦敦实实的。他长年在户
外劳作（店里堆满车配件，无处下
脚），一张脸黝黑，更显稳重、朴实。

他原是搞模具铣（xi）床的，早年
在深圳打工，因为技术精湛，被学徒
们奉为师傅，月薪三四千元。那是在
2007年之前，这收入令同乡咋舌。

“后来有了孩子，不想在外漂
着，就回洛阳了。”正赶上电动车走
俏，杨顺锋敏锐地觉察到，修理电
动车是一个阳光行当。“我跟着别
人学修车，学得差不多了，就在安
乐镇开了一个店。”前半年等于“交
学费”，杨顺锋从北京买了一台据
称能自动修复电动车电瓶的机器，

花了1万多元，结果根本用不上。
“机械有时候不靠谱，还是人的技
术可信。”

初入修车领域，杨顺锋的技术
并不纯熟。车出的毛病千奇百怪，
有的情况师傅没教过，他只能自个
儿摸索。杨顺锋从小就爱鼓捣这
鼓捣那，在成家后，家里的电视机、
洗衣机从没找别人修过，都是他自
己搞定。

“要是心里没把握，觉得车没
修到位，就不收钱，把话跟人家说
清楚。”他讨厌糊弄人，“你凑合着
把车修好，顾客骑走了，没两天车
又坏了，人家肯定会骂你，以后咋
还能找你修车？”

修车铺常有，好师傅不常有
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