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财富·综合

建设银行善“贷”小微企业

工行网贷通 贷款更轻松

一把雨伞 20年情缘

□据《湖南日报》

5月31日上午，怀化市
特殊教育学校充满了节日
的喜庆，一片欢声笑语。在
六一儿童节和端午佳节到
来之际，怀化福彩在市特殊
学校开展“浓情端午·快乐
六一”七彩梦关爱残疾儿童
活动。怀化市民政局局长
戴永福、副局长侯小俊、纪
检组长向元荣、福彩中心主
任张秀喜及各界爱心人士
给特校的孩子们带去节日
的祝福。

在怀化市特殊教育学
校，生活着这样一群弱势群
体，有的看不到这个美丽的
世界，有的听不到美妙的声
音，有的不能抒发心里的美
好感情，但是他们依然心怀
着“七彩”的梦想。在此次活

动开始前，怀化福彩通过特
校老师，征集了106个残疾
儿童的“小梦想”。篮球、足
球、乒乓球、羽毛球或是一双
漂亮的运动鞋、一本童话图
书……组成了他们色彩斑斓
的“愿望”。通过福彩中心工
作人员的努力，采购了他们
希望得到的物品，在六一儿
童节时为他们“圆梦”。

此次活动，怀化福彩邀
请了中福在线爱心彩民代
表、媒体代表及市自来水少
儿艺术团、健翔舞蹈学校的
师生们一同参加。其中舞蹈
学校和艺术团还特别带来了
《如果你爱我》等精彩节目，
获得了特殊学校儿童的热烈
掌声。同时，特校的小朋友
们为感谢社会各界爱心人士
的关怀，表演了他们自己编
排的《摆手舞》。

怀化福彩六一为残疾儿童“圆梦”

活动参与方式及投
稿要求详见2014年3月
31日《财富周刊》C06版
《“我与交通银行的故事”
有奖征文大赛启动》一文。

□史铁梅

大约20年前，大部分人
还在使用存折，作为一名教
师，我每月工资330元，存款
很少，与银行自然也没有多
少交集。可有一段时间，我
的目光总被位于凯旋东路交
通银行的牌子吸引，它让我
有一种温暖的感觉。

佛说，万事皆有缘起。
20年前的一天下午，我去学
校上课，快到交行门口时突
然下起了瓢泼大雨，我就和
几个没带伞的路人一起挤在
交行的屋檐下避雨。这时，
一名保安大叔走了出来招呼
我们：“雨下的这么大，你们
快进来吧。”于是我第一次走
进交通银行，并与其结下20
年的情缘。

走进交行的一刹那，彻
底颠覆了我对银行的传统印
象。眼前的交行：窗明几净的
大堂里放着真皮沙发、干净
的玻璃茶几上放着细瓷茶
杯、旁边站着统一着装的服
务人员。服务人员微笑着请
我坐下，我不好意思的说:“我
不是办业务的，只是进来避
避雨。”她说：“没关系，您请
坐”，并为我递上了一杯热气
腾腾的茶水。外面的雨一直

下个不停，我正为快要迟到
而着急。这时服务人员说：
如果你们谁有急事门口伞架
上有雨伞，你们可以拿去用。
我问用不用办理什么登记手
续，她笑一笑说不用。我十
分感激的拿起一把雨伞冲进
了雨里。第二天我还雨伞时
在交行开了一个户，存上了
平生第一笔存款（500元），从
此我成为交行的储户。

后来，我陆续办了交行
的借记卡、信用卡；还在交行
办了房贷、车贷；三年前我开
通了交行网银，学会了淘宝；
去年我开通了交行手机银
行，利用“最红星期五”购物、
交话费还真省了不少钱呢。
如今世界发生翻天覆地的变
化，但我觉得交行的服务品
质一如既往地让我满意。

降低融资成本，助小微企业快速发展

办理贷款手续不用到银
行，可以在家通过网络自主操
作；不用再为无法在银行贷款
着急，可以根据需要随时随地
提款……没错，工商银行小微
企业网贷通，使小微企业贷款变
得更轻松。

网贷通优点多

网贷通是工商银行与企业
一次性签订循环贷款、借款合
同，在合同规定的有效期限内，
企业通过网上银行进行循环借
款合同项下提款和还款的贷款
业务。

与传统银行贷款产品相
比，网贷通具有贷款、额度在合
同期内随时提款有保障；合同
一次签订，1年有效，随借随
还，可以循环使用；全网络操
作，免去往来银行之奔波，省时
省力；通过网上银行自主操作，
借款、还款实时到账；未使用贷
款额度不计息，可自助提前还
款，减轻财务压力等优点。

高效便捷省人工

洛阳某生产企业，拥有近
10年的经营基础后，国内市场

相对稳定，为开拓新市场，连主
管公司财务的夫人也跟着丈夫
齐上阵，夫妇经常出差，有时急
需资金，却无法及时到银行申请
贷款。夫妇听朋友介绍，工行推
出了网贷通产品，一次签约，在
授信有效期内可随时随地、随借
随还，且手续简便。抱着尝试的
心态，该业主联系了当地工行，
提交了贷款申请。

在收到申请资料后，工行
的专职客户经理马上约见了客
户。当天，客户服务团队对调
查资料经过全面分析后，在较
短时间内为其办理网贷通业
务。手续办完后，在工行客户
经理短暂操作指导后，客户在
企业网银的贷款界面上按下了

“提款”按钮，500万元网贷通贷
款瞬时到账。

保障提款免担忧

洛阳某家电销售公司主要
经营家用电器批发和零售业
务，在当地商业系统中有一定
的知名度。由于行业竞争激
烈，企业积极采取措施，打低价
牌，创造新的利润空间。

每年销售旺季来临前，该
企业都会进购大批货物，资金

较为紧张。同时，该公司在参
加采购项目投标时，会因资金
留存过多影响普通销售渠道
进货，有时多个项目同时中标
也会给其筹措项目垫付款带
来困难。

工行经过调查，认为该公
司所处行业竞争较为激烈，但
企业已采取相应积极对策，经
营情况正常，公司渠道销售资
金需求具有间歇性特点、投标
项目资金需求具有不确定性。
客户经理抓住该公司前来咨
询普通流动资金贷款机会，向
公司负责人推荐网贷通业务，
并强调该产品授信后在期限
及限额内贷款可随借随还，具
有节约财务成本的特点，为其
办理了400万元网贷通业务。

该公司负责人表示，选择
网贷通是看中该产品贴合其资
金需求短、频、快、省的特点，通
过现代化网络手段，企业足不
出户即可贷款，贷款规模有保
证，满足了小企业的典型融资
需求。

咨询电话:63336778

□记者 王振华

“以前总听说小微企业贷
款难，其实只要符合条件，讲
信用，就可以顺利地从建行
贷出款。”我市某木材加工厂
的一位小企业主以亲身经历
告诉身边想要贷款的朋友。
5月15日至6月15日是全国
第三届小微企业金融服务宣
传月，建行洛阳分行响应国
家和银监会号召，采取多种
措施，积极做好服务小微企
业的工作。

多数小微企业都具有“低、
小、散”的特征，而且多数企业
处于产业链的末端，抵御各种
风险的能力较弱，融资难成为
限制企业发展的一大瓶颈。近
几年，建行洛阳分行广泛收集
我市小微企业金融服务需求，
采取各项措施，加大对小微企
业的金融创新和信贷支持。据
建行洛阳分行小企业经营部负
责人介绍，截至2014年4月30
日，该行小微贷款余额30.69

亿元，较年初新增5.14亿元，
小企业非贴贷款累计投放
10.09亿元。该行小企业贷款
投放、余额、净新增在建设银行
全省23个二级分（支）行中连
续四年排名第一。

不同的小微企业在不同的
发展阶段对金融服务和业务品
种的需求也不同，为了提供更
好的服务，建行洛阳分行在业
务品种上不断创新。除“速贷
通”和“成长之路”两大传统品
牌外，还相继推出了“助保贷”

“信用贷”“善融贷”“结算透”等
特色信贷产品。

建设银行的两大传统品牌
产品“速贷通”和“成长之路”主
要是针对能够提供足额抵质押
物的小微企业客户，它办理速
度快、审批效率高；而我们前文
中提到的那位小企业主办理的
是“善融贷”，“善融贷”主要针
对建行优质结算客户及私人银
行高端客户设计，无需企业提
供抵质押担保，完全依靠其在
该行的结算量而发放的信用贷

款，随借随还，循环使用，非常
适合小微企业对资金需求

“短、频、快”的特点；该行近期
还推出了“助保贷”这一新兴
产品，以政府作为增信平台，
在政府缴纳风险保证金的基
础上，适当减小企业提供担保
的比例，进一步支持小微企业
的发展。

建行洛阳分行小企业经营
部负责人介绍，建行推出的这
些产品，无论在城区49个网点
还是在县区里的任何分支机构
均可办理，可满足新老客户的
不同需求。小微企业各具特
色，为了能够降低小微企业融
资成本，建行结合信贷品种的
资金成本、风险成本、营运成本
率和预期收益，对不同类型、不
同担保方式的贷款实行“一户
一策，区别对待”的差别化定价
服务，帮助小微企业“强身健
体”和快速发展。


