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车·服务
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一路平安
对于广大消费者来说，买车只是有车生活的开始，用车才是重点。在《一路平安》栏目中，我们将邀请专业

人士对日常生活中常见的用车疑惑、技巧等进行解析，让您用得明白，用得放心。
如果您有关于用车的疑惑，也欢迎您与我们联系。
邮箱：642813183@qq.com 洛阳晚报车友俱乐部QQ群：158614866

免息并非免费，警惕那些车贷陷阱
□记者 韩霖

近日，网上一篇报道吸引了人们眼
球，一车友借助朋友名字，贷款买了一辆
汽车，并按月付息。但朋友的公司遇到
问题后申请破产，他受到牵连，爱车也被
抵押。如今，贷款买车已经不是一件新
鲜事儿。“先享受、后掏钱”的购车方式已
经被消费者，尤其是年轻消费者所认
可。随着选择贷款买车消费者的不断增
多，问题也随之而来。这其中有哪些常
见的问题呢？一起来看看吧。

● 利息变身“手续费”

如今，汽车贷款业务已经成为汽车
销售中的一个卖点。不少经销商更是
打出了让人无法拒绝的金融贷款方案，
从而吸引消费者进店购车，这其中以

“零息”买车最为常见。
在绝大多数消费者看来，这种由车

商自掏腰包补贴贷款利息的购车方式
非常诱人，每月只用交纳分期贷款的本
金即可将爱车“贷”回家。殊不知，利息
经过了经销商的“巧手化妆”，华丽转
身，变成了“手续费”。

当你开开心心地准备交纳贷款时，
却发现多了一项“手续费”。如果你够
细心，多追问几句，不难发现，这项手续
费并非固定不变的，而是由你的实际贷
款额和贷款期限决定的。似曾相识的
感觉是否油然而生，没错，它就是完成
华丽变身的利息。

多数情况下，享受免息的车型还会
被圈定在一些条条框框中，例如不享受
其他优惠等。这里就需要提醒消费者，
不要被眼前的“低月供”“零利息”“零首
付”所迷惑，拿起计算器算个清楚，看这
种无息贷款是否真的划算。

● 捆绑销售需注意

和免息购车不同，捆绑销售涉及的
方面更为广泛，常见的有汽车保险、精
品车饰等。

市民魏女士在年初贷款购买了一辆
价值15万元的轿车，在销售人员的介绍
下选择了其提供的贷款方案，其中包括
贷款期间必须在4S店购买车辆全险。

在看到本刊关于汽车全险的报道
后，魏女士对车险有了自己的看法，并自
己算了一笔账。根据自己的实际情况，

魏女士认为车辆不必购买那么多险种，
尤其是在第二年和第三年。细细算来，
后两年多交纳的车险金额就近万元。

“当初还觉得4S店提供的贷款方
案挺实惠，加上对车险并不了解，就定
下来了。现在看来真是应了‘羊毛出在
羊身上’的老话。”魏女士说。

与车险的硬性捆绑不同，精品车饰
的捆绑则要相对“舒服”了许多。

张先生4月份购买了一辆新车，并
在4S店办理了贷款。“当时就觉得这个
方案还不错，利息什么的都还能接受。
当然，最吸引我的还是送的一些汽车精
品装饰。”张先生说。

“后来到4S店的精品店进行挑选，
发现这些车饰价格高得吓人。就拿同
一款开窗器来说吧，4S店中的会员价
格是外面汽配市场的2倍。”张先生说，

“承诺的价值5000元车饰严重缩水，实
际金额不足四成。”

“其中也有真正的精品，就是常说
的‘原厂原配’，当然价格更是高得离
谱。如果你真的相中了，那就只能‘忍
着眼泪掏腰包’了。”张先生说，“这种销
售方式看似自愿，实则捆绑，不管买不
买，心里都挺别扭的。”

● 提醒：认真了解合同内容

在实际中，除了上面两点，利用消
费者对合同的不了解，设立一些隐蔽性
较高的收费项目，也是常见的问题。

常见收费项目，像贷款押金、担保
费用以及家访费等。这里提醒消费者，
一定要认真阅读贷款合同内容，尤其是
收费项目一定弄清楚，包括费用的支付
方式、有无后续费用，如果收费方为第
三方，该由谁来支付等。对于有疑问的
地方，最好用书面的形式，并附在合同
或协议中。

而对于办理贷款时销售人员所承
诺的内容，一定要与合同中一一对照，
以免收取“空头支票”。

另外，在办理贷款前，不妨商议好退
订协议。避免由于受到个人信用、金融
机构审批以及其他因素的影响，而造成
贷款合同不能及时履行时发生纠纷。

最后提醒消费者，要格外注意还贷
时间。一些汽车金融机构如果在还款
日里扣款未成功，会拨打电话催交，并
有可能产生不同数量的催交费，为你带
来一定的经济负担。


