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三彩风·故事

红包

【职场故事】
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□刘关张

王军刚上班，就听说公司老总的女儿要出嫁。
由于初来乍到，他和同事们不熟悉，所以没去参

加那个婚礼，也没有送红包。
两个月后，他又听说老总的儿子结婚，便问办公

室的老大姐如何随礼，老大姐大大咧咧地说：“老总
的儿子结婚，随礼1000元，副总的儿子结婚，500元
就行了。”

这时，公司综合办主任走进来，口述了老总的通
知：“欢迎大家去贺喜喝酒，但不要送红包。”

大家听了表情各异，各怀心事。
王军很矛盾：上次老总的闺女结婚就没送，这次

如果还不送，怕领导会对自己有看法。况且，老总让
主任在办公室通知，是不是别有用意啊……

思来想去，王军还是封了个1000元的红包，趁
老总开会时，悄悄放到了老总的办公桌上。

当天下午，综合办主任就给王军打来电话，让他
到老总那里去一趟。他敲门进去，老总把那个红包
递给他：“小王啊，我不是让综合办通知大伙儿了嘛，
年轻人挣钱不多、花费不少，这钱你快拿回去，欢迎

你到时候去参加婚礼！”
王军做贼似的把红包塞进口袋里。回到自己的

座位上，他在QQ上问老大姐：“老总儿子结婚，您随
礼吗？”

老大姐回复：“综合办主任口头通知的事情必须
遵守，这是公司的规矩，比书面通知都重要，你可别
犯傻啊！”

老总儿子的婚礼，王军参加了，总体感觉是既
热闹又简朴，据老大姐说比上次他女儿出嫁节俭了
很多。

就在这场婚礼结束后的第三天，公司转发了总
部关于党风廉政建设的暂行规定。王军从公司办公
网上看到了这个规定，从心里佩服老总的敏锐性。

不久，老总被总部评为党风廉政建设先进个人，
据传他为儿子简办婚礼是一个亮点。

老总把上级发给自己的奖金悉数分到公司20
多个人身上，每人1000元，唯独没有王军的。

又过了几个月，王军听说老总的儿子离婚了，很
快又谈了个对象。

王军糊涂了，这次送不送红包呢？

王主任要退二线了，这个消息是他亲自告
诉我的。他还特意给了我一颗“定心丸”：“我已
向赵局推荐你接我的班，赵局对你各方面的表
现也很满意。放心吧，不出意外，到月底你的

‘副’字就可以去掉了。”
局办主任这个位子有不少人盯着，特别是

另一个副主任小孙。虽然局里上下都知道小孙
是个“绣花枕头”，但他会在领导面前点头哈腰，
而且比我年轻，比我学历高，比我有背景。因
此，与小孙竞争我没有信心。

我给王主任当助手五年了，苦劳是大家有
目共睹的。我手勤脚快，熬夜加班是家常便
饭。当然，王主任也不止一次夸我勤快、积极、
有能力。现在他退二线，我转正顺理成章，何况
有他推荐，更是水到渠成。

前几天从省里传来喜讯，我们局被评为省
级文明单位。记者采访时，要拍一张赵局冒酷
暑到乡村调研的图片。赵局点名要我和小孙陪
同。临去时，王主任特意交代我要好好表现，这
次可能是赵局对我和小孙的考察。

这次乡村调研本来就是一次作秀，怎样做
才好呢？我想只要好好配合赵局就行了。小孙
则不同，上下车给赵局开关门，给赵局递矿泉水、
递纸巾，甚至还拿本杂志站在赵局身后扇风。

在一个小村，记者让我们边走边聊，他在前
边抓拍。后来报纸上刊登了赵局、我和小孙迈
着大步走在乡村街道上的特写图片，头上的汗
珠依稀可见。王主任拿着报纸对我说：“小李，
这回你放一万个心吧，明天我退二线，后天你的
任命文件就会下来。”

果然，王主任退二线的第二天，局里就下发
了局办主任的任命文件，名字却是小孙。我心
情沉重地来到王主任家，王主任拿着那张报纸
说：“你看看你是咋走路的？”

在那张图片上，我们三个人都迈着大步，
不同的是，赵局和小孙抬的都是左脚，我却抬
了右脚。

步调问题
□徐善景

一天下班后，我在单位旁边的路口看到
有人摆摊儿，卖竹制家具。我停住了脚步：
买不买呢？买吧，家里不需要，不买吧，机会
难得。

同事老王曾经说过：想攒私房钱，这种流动
摊贩是最好的“战场”，买了东西，没有发票，想
说多少钱就说多少钱。即使媳妇不信也没法核
对，流动摊贩嘛，人家早“流动”了。

经过讨价还价，我最终花60元买了一个原
价80元的竹茶几。

回到家，媳妇还没回来。等媳妇回来，我洋
洋得意地说：“看，我才花180元就买了一个造
型别致的茶几，我的眼光不错吧？”我暗自得意：
嘿，这一下弄了120元私房钱。

媳妇说：“哎，东西还行，不过180元贵了点
儿。你没骗我吧？刚才我看到你单位的老王也
买了个同样的东西，我打电话问问老王，看你诚
实不诚实。”

我的心猛跳起来：这老王，我买的时候没见
他呀，肯定是在我后面买的，我俩没有通气，要
是露馅儿了怎么办？老婆好像看出了我的心
思，真的给老王打电话了。

电话通了，我的心也悬了起来。“王哥呀，
我是小刘他爱人。刚才见你买了个竹茶几，很
漂亮，我想问问你花多少钱买的，我也去买一
个……”听媳妇这么说，我感到自己这次死定
了，又该跪搓衣板了。

电话挂了，老婆说：“看不出来呀你……”我
的冷汗下来了。

我颤抖着嘴唇，正想着怎么争取坦白从宽，
老婆接着说：“看不出来你还怪会还价呢！老王
花260元买的，你买的比他的便宜了80元。表
现不错，奖励你10元买烟钱。”

我赶紧合上嘴，抹抹头上的冷汗，内心充
满了对老王的敬佩：这老王，够狠，胆大心细，
真正的人才！我还明白了一个道理：男人，说
话慢点儿绝对没坏处。

县城里有两位老中医，年龄相仿，师从同一
人，据说都得到了老师治疗皮肤病的独门秘方。

他们分别住在县城的最东边和最西边，人们
习惯称他们为东神医和西神医。东神医不善言
谈，遇事有一说一；西神医说话幽默，总能在谈笑
间完成望闻问切。

东神医和西神医医术高明，从外地来找他
们看病的人络绎不绝。但这么多年来，东神医
的患者远远没有西神医的多，而且很多在东神
医那里久治不愈的患者，到了西神医那里，大部
分都治好了。

一次，老哥俩聚到了一起，东神医不解地问西
神医：“你是不是又研究出了治疗皮肤病的新秘方？”

西神医说：“没有，我用的还是老师留下的
秘方。”

东神医继续说：“有些病老师都说根本无法医
治，能用药缓解症状就不错了，可是你居然能把病
治好。”

“你是不是把老师的话如实告诉了患者？”西
神医问。

“对呀。”东神医点头道，“对那些无法治愈的疑
难杂症，我告诉患者，这种病现在医学界还无良方。”

“咳！”西神医回答，“怪不得呢，你已经把人家
‘判了死刑’，即使有神仙秘方也枉然。来我这里
看病的患者，我都告诉他们没事儿，回家保持心情
舒畅，吃几服药慢慢就好了。”

东神医又问：“皮肤病向来难治而且容易复
发，明明无药可根治，你却告诉人家吃几服药就好
了，要是不好，人家回来找你咋办？”

西神医笑答：“你没听清楚，我这服药的药引
子是‘心情舒畅’，我的处方是药占一半，心情占一
半。世界上很多疾病的病理其实都没搞清楚，但
患者的心情好了，有些疾病便能不治而愈。本来
患者得病心情就很紧张，你再告诉他们这病根本
没法治，更会加重他们的心理负担。我能让患者
创造奇迹，而你不能，原因就在于你没有为患者加
入‘心情舒畅’这个药引子。”
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秘方
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