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在一个楼盘集中的区域或板块
内，因为有了大量居住人口的消费需
求，通常都会自然形成一个商圈，这是
商业发展的一个规律。

近几年，随着洛阳城市规模的不
断扩大和商业的快速发展，洛阳区域
商业已经取得了初步发展，涌现出不
少城市的副商圈。

业内人士表示，在日常消费
中，大多数市民会选择家门口附近
的商场和超市，因此，区域性商业

中心潜力无限。而包括周山板块
在内的青岛路新商圈就属于区域
性商业中心。

许多业内人士分析认为，青岛路
新商圈很有可能成为第二个南昌路商
圈。因为一来青岛路打通至周山后，
使这个新商圈的交通无比便利，不仅
解决了之前道路拥堵的问题，而且也
使这里与上海市场的繁荣相融合。二
来这个商圈内楼盘很多，体量大，覆盖
区域广，且项目影响大。三来这个商

圈内拥有大型复合型业态的城市综合
体项目（比如名门世家），融居住需求、
办公需求和商业消费需求等于一体，
能给业主提供全方位服务，具备成长
为繁华商圈的核心要素。

市民张先生说，青岛路新商圈优
势很多，发展潜力巨大，将成大气候，
未来区域价值将会不断攀升，好比一
支潜力股，很有投资价值。他就看中
了名门世家的写字楼，准备投资购买
两个写字间。

上海市场商圈曾经是洛阳人逛街
购物的必选之地，可是由于缺乏新鲜
血液的注入，它的发展也遭遇了瓶颈，
不过，青岛路的打通则打破了这一瓶
颈，使其版图进一步扩大，焕发出新的
生机与活力，使人们不禁憧憬着它更
加光辉灿烂的明天。

业内人士分析，未来，从青岛北路

到九都西路，从天津路到青岛路的范
围内，将形成新商圈，并强势崛起，不
仅能填补周山板块大型商业的空白，
满足许多消费者的需求，还将重新带
动人潮的回涌，刺激上海市场商圈的
再度升级。

业内人士表示，青岛路打通至周
山后，周山板块的区域价值将会迅速

攀升与凸显。一方面，周山板块的楼
盘拥有万亩周山这个天然的资源优
势，这里空气清新，无论居住、办公，或
到商场内消费，都能呼吸到清新的空
气；另一方面，这里将与上海市场商圈

“接壤”，拥有繁华的城市配套资源优
势，因此未来发展潜力巨大，发展前景
不可估量。

发展潜力巨大，区域价值将不断攀升

周山板块，价值将迅速凸显

青岛路打通，直至周山，附近名门世家等楼盘火热建设，
使上海市场这一区域再度活跃起来

青岛路新商圈将强势崛起

□本刊记者 刘丁

提起上海市场
大家都非常熟悉，它
的繁华有目共睹。
随着青岛路打通至
周山以及周山板块
的迅速崛起，上海市
场商圈的“版图”进
一步拓展，青岛路新
商圈的概念被人们
屡屡提及。新商圈
内多个正在火热建
设的楼盘和这个区
域未来美好的发展
前景，成为许多投资
者和购房者热议的
话题。

7月8日下午，“君河湾杯业内5
人足球邀请赛”正式拉开帷幕。8支
参赛队齐聚风景如画的君河湾，在
1000平方米泳池旁的绿茵场上秀出
飒爽英姿。各参赛队的啦啦队更是
盛装出席了这次开幕式。

开幕式后，第一场小组赛正式开
始。靓丽的足球宝贝、活力四射的足
球队员、青春可爱的啦啦队队员让热
情观众大呼过瘾。7月8日至12日，
在为期4天的比赛中，谁将突破重围
晋级？谁将夺得冠军？不妨到君河
湾一探究竟！

世界杯的激情战火越燃越烈，比
赛也已进入白热化阶段。时刻关注
巴西世界杯的您，是否更想踏上绿荫
场一试身手？ （旭升）

君河湾杯足球赛
激情开赛

近日，珠江四季悦城高调推出
“买房降价险”，一时引发楼市热议。

珠江地产此次推出的“降价险”
是基于开发商对楼市的信心和产品
品质的自信。珠江地产联合珠江投
资集团旗下子公司珠江人保推出降
价险，旨在为购房者承担房价下行
风险。其实质是，珠江人保为珠江
四季悦城现阶段所推房源投保，由
珠江人保提供专项基金进行价格担
保，在交房前如出现房价下行，则由
珠江人保向开发商补齐降价差额，

对开发商以及购房者的双方利益均
有保障。

具体办法为：购房者如果选择“降
价险”的方式买房，九成房款即可买房，
余下10%作为保证金由客户保留。到
约定的交房时间前四个月，如房价没
降，总房款10%的保证金再由购房者交
给开发商；如果房子降价了，由珠江人
保代客户向开发商支付余款，无须客户
返还保证金。如何判定是否降价，是以
交房前四个月客户所购买房源与相邻
楼栋的在售相同楼层、相同朝向房源价

格相比的。
专门从事房地产事宜的张律师认

为，开发商通过“降价险”来保证消费
者保值增值需求，对双方都是有利的，
但购房者还须谨慎对待。张律师提醒
购房者在购买时须注意以下几个问
题：1.对开发商的资信实力等，应当多
渠道充分了解，避免出现开发商违约
情况；2.购房者要仔细阅读开发商的正
式房屋买卖合同条款，尤其应当将开
发商承诺的关于“降价险”条款以书面
形式签订协议。 （据人民网）

全国首个房产“降价险”亮相楼市

楼市动态

据新浪乐居楼盘中心数据显示，
截止到6月24日，郑州楼市7月预计
开盘项目为15个，与6月开盘24个
项目相比，下降37.5%，创2014年春
节后楼市新低。

7月开盘项目以住宅为主商业为
辅，老盘新推和纯新盘入市对半开，
其中纯新项目为8个。

从区域分布来看，7月郑州没有
一个区域推盘数量超过10个，高新区
以5个入市项目占据首位，其后，郑东
新区有4个项目在7月开盘，其他区
域也大都以一两个项目零零散散开
盘，甚至中原区、二七区出现月度0开
盘现象。

值得一提的是，在7月预计开盘
的15个项目中，有8个项目为纯新
盘，占比53.33%。其中，高新区新盘
比较集中，有3个项目，占比37.5%。

从产品类型来看，在7月的15个
项目中以住宅为主，3个为写字楼或
SOHO项目。在12个住宅项目中，
刚需项目仍占据市场主流，仅2个项
目为改善型项目；从纯新盘的上市房
源户型来看，120平方米以下的中小
户型将成为主打。

与老项目相比，纯新盘项目由于
没有前期售价的比对，定价上相对比
较灵活。据了解，有部分楼盘已经定
下低价入市的策略，整体定价将走亲
民路线。根据业内研究机构监控数
据显示，郑州楼市需求依然旺盛，当
下开发商定价低于市场预期，价格比
较合理，成交上均能获得相当理想的
成绩。 （据新华网）

七月,郑州楼盘
入市量下降
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