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2010年，郑州路仕达旅行社升级为
河南路仕达旅行社并在安阳、商丘、南阳、
信阳、三门峡等地建立分社，实现了全省
布局并稳定发展。2013年，新疆路仕达
旅行社和湖北路仕达旅行社也相继成立
并逐步向新疆、湖北各个地市辐射发展。

如今，洛阳路仕达旅行社定位为旅游
综合服务商，2013年引入河南王城集团
资本，升级为出境旅行社，成为继洛阳国
旅、青旅、邮电等大旅行社之后洛阳第六
家出境社。

之前，虽然路仕达的业务范围已经
贯通南北，覆盖全国，但主要面向国内，
有散客上门办理出境业务，需要转给有
出境资质的旅行社办理。升级为出境
社之后，路仕达可以直接办理出境业
务，减少流通环节，为游客提供更直接、

方便的服务并节约成本，同时其可代办
护照、签证、港澳通行证等。

洛阳路仕达旅行社旗下有花木深
假日连锁酒店、火车票代售点、旅游车
队等，并联合经营武当山金顶、栾川养
子沟两个景区，另外，其还是少儿最受
欢迎的职业体验馆——“郑州点点梦想
城”洛阳区域的独家代理……成立旅
游集团指日可待。

目前，研发个性旅游产品成为他们
新的方向，推出的德国、法国自驾游等产
品很受关注。如今的路涛放眼全球，提
起到国外建立旅游机构，路涛信心满满，
他开玩笑说，自己总是在嘲笑声中启航，
这一次也不例外。

（E02、E03版图片均由路仕达旅
行社提供）

路涛是一个不安于现状的人。
洛阳路仕达旅行社成立没多久，同行
们还只在本地收客，他就看准了周边
的潜在客户群。虽然人手少，但他们
克服困难，北上山西晋城，南下平顶
山，和当地旅行社建立联系，招揽客
户，以洛阳为中心，辐射东西南北。

路涛认为，企业不仅要通过内生动
力不断发展壮大，还要有更好的外在资
源整合和合作伙伴的业务协同。2002
年，在洛阳拥有一定知名度、个性突出
的洛阳路仕达旅行社成立了纵横中国
品质旅游联盟，建立了以产品(专列)为
纽带的销售平台，成员当时主要为河
南、山西两省的旅行社。第一届旅游联

盟论坛在路仕达简陋的会议室召开，随
后举行了一届又一届，加入该旅游联盟
的旅行社越来越多，从单纯的产品业
务结合过渡到年度产品的战略合作。

2003年，洛阳路仕达旅行社开
始进军省会郑州，这一举动令郑州、
洛阳两地的同行都感到愕然。郑州
的市场竞争异常惨烈，不少同行已打
算向其他市发展，没想到还有人要来
这里分一杯羹。异地发展的艰难难
以言说，但靠着智慧、胆识和毅力，洛
阳路仕达旅行社渡过了难关。2004
年郑州路仕达旅行社成立并通过买
断低成本航线、派发旅游消费券等有
影响力的活动，在当地越做越大。

胆识：进军省会城市，业务辐射全省

战略：整合旅游资源，准备布局全球
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路仕达旅游车队

（上接E02版）
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