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低价房卖给百姓如何？

年 薪
10万元
月薪8000元~12000元招学科带头人
幼教、小学、初高中各学科教师 月薪3000元~8000元
行政主管、人力主管、广告策划、网络管理 月薪5000元
行政高级职员 月薪3000元 幼儿园厨师、A1照司机

地址：中州东路东出口 电话：133 7377 8055

我院是一所二级综合医院，现诚聘：

洛阳市交通医院招聘

内科、外科、妇科、儿科医生

洛阳市老城区金业路丽景门对面 63990368

药学、检验、护士数名、市场策划1名

招聘专栏 广告热线：63330677

安居公司反复强调，绿
城小区拿地是通过正规的

“招拍挂”途径，每亩30万元
的价格与周边地块相比也不
算非常低。“土地出让金都交
了，不存在政府帮助开发商
拿地的行为。”管永军表示。

记者了解到，在不超过
3%的利润中，三冠公司还要
跟机关事务管理局按股权分
成。在房价居高不下的今
天，开发商放弃高利润又能
有什么回报？管永军认为，
对三冠公司来说，最大的收
益就是品牌效应。“给政府机
关单位定向开发楼盘，对其
社会美誉度是有提高的，它
也是看重这一点才会跟我们
合作。”记者电话联系了三冠
公司负责人，而对方表示在
外地出差，不便接受采访。

河南财经政法大学教授
史璞认为，开发商在商业活动
中放弃逐利不符合常理，但当

合作方是政府时就很好理解
了。在为机关等要害部门建
房的过程中，开发商打通了权
力关节，增进了政府人脉，所
谓的“社会美誉度”就是如此。

史璞表示，公务员能享受
到高档而廉价的住房，归根结
底还是权力在背后起了支撑
作用。在此次建房过程中，双
方既要规避政策、法律风险，
又要限定利润率让利公务员
群体，开发商很难从单个项目
中获利。但从长远来看，开发
商总会将手中的“权力期货”
变现，而到时“拿人手短”的
政府部门怎会不开绿灯？

史璞说，要警惕权力变
相“变现”，“它名义上是通过
合法的途径为公务员办了一
项福利，实际上是利用政府
权力给公务员转让了利益。
只有建立起有效的制约机
制，才能从根本上摒除特权
现象的发生”。

□洛谭

设施最好、环境最好的
高档小区，居然卖出了“白菜
价”……在房价高企的当下，
这种明显有违市场规律的事
情本就令人大跌眼镜，偏偏又
与公务员联系在一起，自然会
把当地政府推向风口浪尖。

权力自肥？权力变现？
面对重重质疑，当地相关部
门一再声明“手续齐全”“政
府没有插手”“低房价源于低
利润”……但无论如何辩解，
在一句“凭什么只有公务员

可以”面前，一切都显得苍白
无力。

为开发小区，当地机关
事务管理局合资成立房产公
司，再自己跟自己签合同，这
样既避开了无开发资质的问
题，又能利用便利协调各方
减免费用——这种“左手倒
右手”的游戏，在许多“公适
房”“官适房”建设中并不鲜
见。房价为何便宜？说白
了，还不是权力在垫底？

公众等待的不是托词，
而是真相。要不然，把这低
价的高档房卖给百姓如何？

高档小区房价低 只因面向公务员
事发濮阳，有关部门回应质疑：低房价源于低利润；专家：警惕权力变相“变现”

□据 新华社郑州 7 月 29 日电
（记者 尚昆仑 魏莘 陆欢）

“凭什么公务员购买高档小区
住房，价钱却比经适房还低？”近
日，河南濮阳有群众反映，当地大
力建设高档“公务员小区”，而价格
只有市场价的一半。新华社“中国
网事”记者调查发现，涉事楼盘确
为当地面向市直单位公务员定向
开发的商品住房，当地机关事务管
理局则表示，小区建设属商业行
为，各种手续齐全，愿意接受社会
各界监督。

在高房价带来的社会压力下，
“手续齐全”的低价公务员小区格
外扎眼。为何只有公务员能享受
低价房？以逐利为目的的开发商
为何愿意“赔本赚吆喝”？专家表
示，要警惕公务员低价房背后的权
力变相“变现”。

市民口中的“公务员小
区”名叫绿城小区，位于濮阳
市开州北路与绿城路交叉口
附近。记者在现场看到，小区
内大部分楼已经建好，部分楼
正在进行外墙装修。楼间道
路宽阔平整，两边正在进行绿
化。大门口已有物业入驻，不
时可见安保人员在院内巡逻。

小区内一保安告诉记者，
这里已有业主开始装修。小
区位置最好的“楼王”是毗邻
中心广场的19号、20号楼小
高层，每套房面积都在200平
方米左右。“这个小区比较高

档，楼间距都在50米以上，这
样的楼盘在全市算得上独一
无二。”

据了解，2009年绿城小
区开工建设，占地面积近300
亩。建设之初，该小区就被冠
上“公务员小区”的标签——
只面向市直机关单位出售，公
务员才能购买。记者从其大
门口的规划效果图上看到，小
区内设计有会所、幼儿园、餐
厅等，其中19号、20号大户型
小高层被市民称为“市长楼”

“县长楼”，“到了一定级别才
能购买”。

据群众反映，这个在当地
数一数二的高档小区，2010
年开盘却卖出了“白菜价”：在
周边地产每平方米均价已攀
上4000元时，小区开盘价只
有2000元出头。“他们都是公
务员内部分的（房子）指标，价
格当然便宜。”当地一家房屋
中介负责人介绍。

“为什么这样的房子只有
机关单位的人能买？公务员
买房为什么比老百姓买房便
宜？”在飞涨的房价面前，高档
而廉价的公务员小区引来了
质疑。

记者带着疑问来到濮阳
市机关事务管理局。工作人
员告诉记者，该小区楼盘由濮
阳市安居房地产公司开发，政
府并不插手具体事务。

记者在安居房地产公司
了解到，该公司有两个法人
股东，一个是负责建设的濮
阳三冠实业公司，另一个就
是濮阳市机关事务管理局，
股权各占一半。常驻公司的
机关事务管理局代表、“绿城
小区建设工程推进协调小
组”副组长管永军表示，成立
公司的目的就是为濮阳市市
直机关单位定向开发商品住
房，“因为机关事务管理局没
有建房的资质”。

据介绍，当地从2007年
开始筹建公务员小区，“完全

是市场化运作，政府没有插
手。从规划到拿地、建设，都
按照规程来办。”管永军说，政
府只是有人员介入监督。

但是机关事务管理局与
安居公司签订的《委托开发协
议》显示，机关事务管理局“负
责公务员小区项目的立项、报
批”，并包括“协调有关政府部
门减免相关费用等事宜”。

2009年，绿城小区项目
启动。安居公司提供的规划
证、土地证、建设证及相关资
料显示，工程占地288亩，安
居公司通过“招拍挂”途径以
每亩30万元的价格拿到手。
计划建设住宅楼31栋，共有
4200余套住房。2010年，房
屋开始向公务员销售，“主要
面向公安、政府、市委等部

门，还有金融、税务系统等垂
直单位”，售价为每平方米
2150元。

这个价格甚至低于当时
濮阳经适房每平方米2700元
的标准。当记者问及为何如
此便宜时，管永军介绍，他们
与三冠公司之间有协定，利润
不能超过3%。“我们是定向开
发住房，就是不要利润。小区
的定位就是设施最好、环境最
好、售价最低，为市直机关公
务员服务。”

公务员能享受低价购房
的机会，让普通百姓觉得不公
平。对此管永军称，机关事务
管理局的职责就是为公务员
服务。“如果以后有政策，我们
也愿意为全市百姓服务，建设
廉价住房。”

专家：警惕权力变相“变现”

怪事：高档公务员小区卖出“白菜价”

回应：小区“设施最好、环境最好”，低房价源于低利润
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