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欧亚达家居洛阳店2009年8月进

驻洛阳，五年来不断创新，竭诚为洛阳广
大消费者服务。8月9日至10日恰逢欧
亚达家居洛阳店五周年店庆，洛阳店准
备了海量回馈活动迎接新老顾客。

据了解，商场推出了针对老顾客的
特别活动：8月9日14时至17时，顾客
凭2014年店庆前3000元以上欧亚达家
居缴款单，到场就可免费领取食用油一
桶，限量1000桶，送完为止，另外，还有
机会免费抽取格力空调等奖品。

作为欧亚达家居一年一度的大型促
销活动，此次店庆力度超前，即日起，顾
客进场预存30元，活动期间最高可抵
900元货款；活动期间购物有礼，格力空
调、海尔冰箱、液晶电视等豪礼送不停，
让您置家更轻松。 （欧文）

欧亚达家居
“惠”报全城

智能家居体验馆
将亮相金梦家居

众所周知，商界流行着这样一句
话：你无我有，你有我优。

专业人士表示，我市家居、建材卖
场走多元化经营之路的初衷就是避免
自己有经营“短板”。如果人家的卖场
内有家电，而你的卖场内没有，那么
你的卖场对消费者的吸引力自然要
小一些，如果这种经营“短板”太多，
那么你的卖场的综合实力与市场竞
争力必定会打折扣。虽然说专业化
很重要，但是规模大、品种全的“大而
全”的经营模式还是会受到许多消费
者的认可的。

其实，我市的家居、建材卖场在多
元化经营之路上前进时，从营销到品
牌再到产品整合，都是一个全新的突
破。从这些卖场多元化的战略当中，
也反映出我市对家居、建材等市场需
求非常强劲。

市场需求让许多卖场实施多元化
战略，但如果单纯去追求品类多、品牌
多，当系统做大之后，会出
现许多执行问题，如人才、
生产技术、售后服务等，一
旦卖场没有这个管控能力，
将得不偿失。

关注家居、建材卖场“三化”现象之多元化

不仅卖家居、建材，而且卖家电、灯饰

我市家居、建材市场
“跨界”成趋势

□本刊记者 刘丁

当楼市调整后，作为下游
行业的家居、建材行业，为了能
在激烈的市场竞争中更好地生
存和发展，纷纷出招，全面转型
与升级。其中一个很明显的特
点就是一些家居、建材卖场开
始引进家电等产品，意在打造
居家消费一站式卖场，多元化
经营趋势日渐明显。

当洛阳晚报记者刚刚得知
名优建材城将要有家电专卖区
和家具大卖场的消息时，脑海
中不禁浮现出这样一句话：名
优建材城不是专业经营建材产
品的吗，竟然将有家电和家具
入场，看来是要全面升级了，升
级后的市场竞争力无疑也将大
大提升。

“我们的业态将全面调整
与升级，一是打造家居定制体
验馆，并在该馆内设置家电专
卖区，美的、格力等家电品牌已
进驻；二是正在打造一个家具
大卖场，许多知名品牌家具已
进驻装修。”名优建材城负责
人说。

显然，名优建材城的做法
打破了消费者的固有思维。改
变就会有进步，创新就会有更
好的发展。这不仅反映了我市
家居、建材卖场多元化经营的
发展趋势，更是楼
市调整后，作为下
游的家居、建材行
业的自我转型与
升级的真实写照。

其实，早在几年前，我市个别家居
卖场就开始走多元化发展之路。比如，
洛阳红星美凯龙很早就在卖场内经营
家电、灯饰、窗帘等产品，是居家产品

“大而全”的典型代表。
另外，如金梦家居、居然之家洛阳

店、欧亚达家居洛阳店、大唐宫建材市
场等家居、建材卖场也经营有除建材和
家具之外的其他产品，也都有多元化经
营的策略和思路。

为什么包含家电、灯饰等在内的
“大而全”的家居、建材卖场会成为市场
的发展趋势呢？

对此，专业人士表示，消费者在装
修和装扮新家时，希望能省时省心一站
式购买到居家所用的产品，如家具、建
材、家电、灯饰、窗帘等。因为本来装修
新家就是一件极费体力和时间的“麻烦

事”，因此能在一个地方购齐所需物品，
则可省去消费者许多奔波之苦。

欧亚达家居洛阳店营销企划部经
理陈国红说：“家居、建材市场发展到一
定程度，单一的家具、建材销售已经不
能满足消费者越来越高的消费需求，因
此家居、建材卖场必须转型、必须升级、
必须创新、必须谋变，才能在日益激烈
的市场竞争中更好地生存和发展，而具
有多元化经营实力的家居和建材卖场
毫无疑问更具竞争力，更受广大消费者
的欢迎。”

从另一个角度讲，我市家居、建材
卖场的多元化战略，也是被市场“逼”出
来的。成套消费、一站式购买和服务等
整体概念，已逐渐被消费者所接纳，消
费者成套购买的愿望明显强于以往任
何时期。

打破固有思维
全面调整升级

成套消费受捧“大而全”成趋势02

避免经营“短板”增强卖场吸引力03

据悉，金梦家居原5楼实木、欧式家
具卖场将升级改造为洛阳市首家大型智
能家居体验馆。届时，未来的家居卖场
新模式将呈现给广大消费者。据了解，
因升级改造，原5楼部分实木、欧式家具
商品将以抄底价特供，除此之外，金梦家
居广州市场店、上海市场店实行厂家零
利润特卖，销售风暴席卷全城。以实惠、
平价著称的金梦家居，一直致力于给消
费者提供更优质的服务、更完善的设施
和更好的购物环境。智能家居体验馆的
耀世登场不仅为金梦家居的经营模式锦
上添花，更重要的是让消费者得到不同
于其他卖场的购物体验。

若您想知道未来家居卖场的新模
式，想淘到性价比高的实木、欧式家具，
就到金梦家居来，没有您看不上的家具，
只有您想不到的抄底价位，绝对物有所
值，让您得到真正的实惠。 （梦文）


