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后天，消费者持签售手册到洛阳红星美凯龙参加签售会——

六重优惠 惊喜不断

珍荣家私董事长 王启纳

圆方园软床副总经理 刘华锋

晚安家居副总经理 谢志

建材家具百名总裁签售会系列报道（四） 总裁档案

据了解，在此届总裁签售会上，消费者
可以享受六重优惠，即使不消费，也可以获
得精美礼品，想想都令人激动不已。

第一重：无须消费，持签售手册到场即
可获得价值45元的多功能抱枕被一个，数
量有限，送完为止；

第二重：无须消费，持签售手册到场获
得总裁签名，可获得现金抽奖券一张，最高
可抽取500元现金；

第三重：消费者持签售手册获得总裁

签名后消费满1000元直减100元货款；
第四重：消费者持签售手册获得总裁

签名后消费满1000元，可参加幸运大转盘
活动，礼品数量充足；

第五重：消费者持签售手册获得总裁
签名后消费，在成交价基础上，可以享受
卖场给与的现金补贴，最高返现12%；

第六重：消费者持签售手册获得总裁
签名后消费，购物可享受出厂价，让利幅度
创历史新高。

□本刊记者 刘丁

在洛阳红星美凯龙
似乎没有淡季一词。7
月，该卖场“逆势”推出
了精准营销季计划，通
过实实在在的优惠和扎
扎实实的服务,在一年
中最炎热的季节，还让
卖场保持着“火热”的销
售形势。后天，第五届
建材家具百名总裁签售
会将在洛阳红星美凯龙
开幕，它是否能延续今
年的“火热”势头？答案
不言而喻，因为生产厂
家、经销商和红星美凯
龙卖场将实现三方联合
让利，消费者持签售手
册可享六重优惠，即使
不消费也可以获得精美
礼品！

“此等消费良机，一
年仅此一次”，活动组委
会相关负责人表示。有
意向的消费者一定要把
握住机会哦！

现在正值三伏，是装修淡季，家居卖场
的生意普遍不太好，众多建材和家具生产
厂家也面临着较大的销售压力。

在这种情况下，为了完成全年的销售
任务，许多生产厂家决定不求利润进行促
销。据介绍，这么做的目的有两个：一是继
续维持和巩固品牌知名度，取得应有的市
场份额和消费者的好口碑；二是推广产品，
按照正常的销售速度将产品销售出去，保
持正常的货品流通节奏，阻止销售下滑的
趋势。而此届签售会就是在这样的背景下
应运而生的，这也意味着，在签售会上各大
建材和家具品牌产品，绝对物美价廉。

同时，借着签售会的契机，经销商为了
完成全年的销售任务，赢得消费者的信任
和支持，也将配合生产厂家联合让利。“经
销商让出了不少的利润，可以说拿出了‘狠
劲儿’”，活动组委会相关负责人表示。

最后，洛阳红星美凯龙卖场也将进行
让利，具体措施为，消费者持签售手册购买
产品，可在已经很低的成交价基础上，享受
卖场给出的现金补贴，最高补贴12%。

该负责人强调，总裁签售会是一个纯
粹让利的活动。“只有通过三方面的让利，
才能打破“羊毛出在羊身上”的销售困局，
也才可能做到真正让利于消费者。”他说。

六重活动优惠 不消费也有礼

三方联合让利 价格降至最低


